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PENDAHULUAN
1.1. Pengantar

Saat ini RPJPN (Rencana Pembangunan Jangka Menengah Nasional) 2005-2025 memasuki
tahapan ke IV yaitu RPJIMN 2020-2024 yang merupakan penjabaran dari visi, misi dan
program Presiden dan Wakil Presiden hasil Pemilihan Umum Tahun 2019. RPJMN 2020-2024
merupakan tahapan terakhir dari RPJPN 2005-2025 sehingga menjadi sangat penting. Sesuai
dengan RPJPN 2005-2025, sasaran pembangunan jangka menengah 2020-2024 adalah
mewujudkan masyarakat Indonesia yang mandiri, maju, adil, dan makmur melalui percepatan
pembangunan di berbagai bidang dengan menekankan terbangunnya struktur perekonomian
yang kokoh berlandaskan keunggulan kompetitif diberbagai wilayah yang didukung oleh

sumber daya manusia yang berkualitas dan berdaya saing.

ARAHAN RPJPN 2005-2025 UNTUK RPJMN 2020-2024 (TAHAP V)

TIGA KATA KUNCI:
1. Struktur
Visi Pembangunan 2005-2025 ' x%mﬂm
INDONESIA YANG MANDIRI, ‘ 2. Keunggulan

MAJU, ADIL DAN MAKMUR Kompetitif Wilayah

3. SDM Berkualitas

|
Sasaran Pokok Pembangunan Jangka Panjang Nasional |
diupayakan secara bertahap melalui RPIMN Lima
Tahunan, sebagai berikut :

Mewujudkan masyarakat
Indonesia yang mandiri,
maju, adil dan Makmur
melalui percepatan
pembangunan di
berbagai bidang dengan
menekankan
terbangunnya struktur

Memantapkan
pembangunan secara
menyeluruh di berbagai
bidang dengan

B reomni(2010-2014)

i

RPJMN [ (2005-2009

Memantapkan kembali
penataan Indonesia di
segala bidang dengan

menekankan upaya

melakukan pencapaian
peningkatan daya saing
kompetitif berlandaskan

perekonomian yang
kokoh berlandaskan
keunggulan kompetitif

keunggulan sumber daya
alama dan sumber daya

di berbagal wilayah
yang didukung oleh SDM
berkualitas dan berdaya

saing

Menata kembali
dan membangun
Indonesia di segala
bidang

peningkatan kualitas SDM
termasuk pengembangan
kemampuan iptek

manusia berkualitas serta
kampuan iptek yang terus
meningkat

Gambar 1. Arahan RPJIMN 2020-2024 (Tahap 1V)

Pemerintah memiliki 7 (tujuh) agenda pembangunan yang di dalamnya terdapat Program
Prioritas, Kegiatan Prioritas, dan Proyek Prioritas, yaitu: 1) Memperkuat Ketahanan Ekonomi
untuk Pertumbuhan yang Berkualitas dan Berkeadilan; 2) Mengembangkan Wilayah untuk
Mengurangi Kesenjangan dan Menjamin Pemerataan; 3) Meningkatkan Sumber Daya Manusia
yang Berkualitas dan Berdaya Saing; 4) Revolusi Mental dan Pembangunan Kebudayaan; 5)
Memperkuat Infrastruktur untuk Mendukung Pengembangan Ekonomi dan Pelayanan Dasar;
6) Membangun Lingkungan Hidup, Meningkatkan Ketahanan Bencana dan Perubahan Iklim;
dan 7) Memperkuat Stabilitas Polhukhankam dan Transformasi Pelayanan Publik.
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Pengembangan UMKM (Usaha Mikro, Kecil dan Menengah) diproyeksikan untuk mem-
perkuat ketahanan ekonomi dalam rangka mendukung pertumbuhan yang berkualitas dengan
sasaran utama peningkatan nilai tambah, daya saing, investasi, ekspor, substitusi impor dan
perluasan lapangan kerja. Namun Penyebaran Corona Virus Disease (Covid-19) sejak Tahun
2019 memberikan implikasi yang sangat signifikan terhadap perekonomian Indonesia.
Berdasarkan data Badan Pusat Statistik, Ekonomi Indonesia triwulan 11-2021 terhadap triwulan
11-2020 mengalami pertumbuhan sebesar 7,07 persen. Dari sisi produksi, Lapangan Usaha
Transportasi dan Pergudangan mengalami pertumbuhan tertinggi sebesar 25,10 persen. Dari
sisi pengeluaran, Komponen Ekspor Barang dan Jasa mengalami pertumbuhan tertinggi
sebesar 31,78 persen.

Tahun 2021 adalah tahun yang penuh peluang dalam pemulihan ekonomi nasional dan global
dari pandemi COVID-19. Berbagai negara masih tengah berupaya menciptakan strategi yang
tepat dalam mendorong perbaikan dari berbagai aspek. Pemberlakuan Pembatasan Kegiatan
Masyarakat (PPKM) skala mikro, dan peningkatan pelaksanaan 3T. Dengan sejumlah
kebijakan tersebut dan sejalan dengan perbaikan pada sisi kesehatan, maka perekonomian
Indonesia diharapkan akan rebound di tahun 2021 pada kisaran 4,5% s.d. 5,3%. Pemerintah
terus mengeluarkan kebijakan yang mendorong peningkatan konsumsi rumah tangga,
investasi, pengeluaran pemerintah, dan ekspor. Pelaksanaan kebijakan tersebut terus dilakukan
sejalan peningkatan anggaran yang dialokasikan pada program Pemulihan Ekonomi Nasional
(PEN) tahun 2021 pada klaster kesehatan, perlindungan sosial, dukungan UMKM dan
Koperasi, insentif usaha, dan program prioritas.

Berdasarkan data Kementerian Koordinator Bidang Perekonomian Tahun 2021, Pemerintah
Indonesia menggunakan strategi mengutamakan keseimbangan antara penanganan kesehatan
dan pemulihan ekonomi nasional dalam penanganan pandemi Covid-19. Program perlindungan
sosial menjaga daya beli. Penyaluran Kredit Usaha Rakyat (KUR) kepada UMKM
menandakan adanya gerakan sektor usaha kecil dan menengah. Realisasi KUR sudah
terealisasi sebesar 224 triliun rupiah dengan 5,98 juta penerima.

Selama pandemi Covid-19 terdapat 2 kategori klasifikasi sektor usaha, yaitu: Potential Winners
dan Potential Loosers. Sektor yang dikategorikan kedalam Potential Winners, antara lain:
Tekstil dan Produk Tekstil, Kimia, Farmasi dan Alat Kesehatan, Makanan dan Minuman,
Elektronik, Jasa Telekomunikasi, Jasa Logistik. Sedangkan Sektor yang dikategorikan kedalam
Potential Losers, antara lain: Pariwisata, Konstruksi, Transportasi Darat, Laut, Udara,
Pertambangan, Keuangan dan Otomotif. Lebih lanjut, produk yang diproyeksikan akan tumbuh
signifikan di masa pandemik Covid-19, yaitu pangan dan kebutuhan dasar (Basic Needs)
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lainnya, seperti: kebutuhan dasar manusia ataupun Green Business yang ramah lingkungan dan
produk non-pangan yaitu: Usaha Berorientasi Industri Kreatif Berbasis Informasi dan
Teknologi (IT), Jasa, Tekstil, Produk Tekstil dan Elektronik, antara lain: Alat Pelindung Diri
(APD) Non Medis, Alat Kesehatan Risiko Rendah dan Bidang Aplikasi dan Games (e-sport).

p = 7 N
: z -""7 f -\ é;— v % 1
_J Potential | ~& Partanian k““"ﬂ Potential |

|
Losers l- Winners

Y

Kimia,
- Farmasi dan
| Alat

HKesehatan

"-__HT_“-\%(’ ‘%"\.
Jasa N
Logistik | —~g

~

b

Jasa

Pariwizata Telekomunikasi

Gambar 2. Potential Winner dan Potential Loosers
Sumber : Kementrian Koordinator Bidang Perekonomian, 2020

Sebagai salah satu fokus strategi dan pendekatan survival bagi UMKM yang akan
dikembangkan sebagai dasar pemikiran pengambilan strategi dan pendekatan kedepan pasca
pandemi Covid-19, diuraikan sebagai berikut:

Fokus Strategi

Mengenali perilaku manusia
yang baru, berbeda
dibandingkan sebelumnya

Fokus Pendekatan

Mengenali kensumen
atau pasar di era
*New Normafl

Fokus Strategi

Mengenali peluang dimasa
krisis belajar dari Covid-19
berfikir ulang-menata uiang-
dan bekerja ulang untuk
menemukan inovasi bisnis

Fokus Pendekatan

Mengenali pentingnya
kapasitas melalui
diferensiasi produk/jasa

® o

+

=

o

| Fokus Strategi

Mengelola disrupsi
pemasaran dengan cara
baru untuk menghasilkan

produk dan layanan unggul

| Fokus Pendekatan

Mengkomunikasikan
keungguian/kekhasan/
keunikan

Fokus Strategi

Menemukan cara dan
metode kekinian dengan
platform digital

Fokus Pendekatan

Menggunakan platform
digital

Gambar 3. Fokus Strategi dan pendekatan survival
Sumber : Kementrian Koordinator Bidang Perekonomian, 2020
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Kolaborasi antara startup ataupun scaleup dan korporasi/ instansi menjadi kunci utama
membangun ekosistem yang lebih baik di Indonesia. Kolaborasi yang dimaksud bukan hanya
terbatas menjadi vendor terhadap korporasi, melainkan membangun kemitraan yang saling
melengkapi.

Membangun ekosistem startup dan scaleup yang lebih baik juga berarti mampu menjaganya
dari hype yang sedang terjadi saat ini. Komitmen untuk menghindari terjadi valuation
bubble yang tercipta oleh rumor dan misinformation. Indonesia menciptakan jumlah startup
scaleup yang cukup banyak setiap waktunya, namun yang dibutuhkan saat ini bukan hanya ide,
tetapi eksekusi dan realisasi startup scaleup yang mampu memberikan nilai tambah dan
kontribusi, yang tentunya dapat lebih baik dengan bantuan dari pihak lain, salah satunya adalah
pihak akademisi/kampus.

Universitas Islam Malang adalah kampus swasta yang memilki perkembangan pesat dalam
prestasi maupun Kinerja pada beberapa tahun terakhir. Kampus ini mendapatkan Peringkat 44
dari Total 4.670 Kampus di Indonesia yang sebelumnya peringkat 85 dan Peringkat 25 Bidang
Kemahasiswaan Nasional 2020 dari peringkat 66 versi Kemendikbud pada Tahun 2020
sehingga hal ini menunjukkan kapasitas yang sangat baik dalam peningkatan berbagai bidang
begitu pula dalam realisasi mitra dalam bentuk startup dan scaleup. Sedangkan Pusat

Pengembangan Kewirausahaan

.2. Tujuan

Program ini bertujuan untuk:

1. Mendorong dan meningkatkan kapasitas produksi dan kandungan lokal (TKDN);

2. Meningkatkan cakupan pasar serta pangsa pasar;

3. Meningkatkan kemampulabaan (profitability);

4. Meningkatkan pertumbuhan perusahaan (growth) serta kemampuan bersaing
(competitiveness);

5. Menggerakkan dan meningkatkan partisipasi pihak swasta dan atau
perorangan/kelompok dengan membuka peluang investasi dan penyertaan modal yang
menguntungkan melalui penumbuhkembangan perusahaan startup ataupun scaleup
yang ukurannya sudah masuk ke skala perusahaan kelas menengah.

6. Mendorong untuk penguatan supply chain dengan meningkatkan serta megintegrasikan
pihak terkait, baik dari penyediaan bahan baku, melalukan produksi barang, sampai

dengan ke pengguna akhir.
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LATAR BELAKANG
I.1. Sejarah

P2KIB (Pusat Pengembangan Kewirausahaan & Inkubator Bisnis) merupakan lembaga
inkubator bisnis yang dimiliki Universitas Islam Malang. Pendirian Sentra Inkubator Bisnis
dikuatkan dengan SK Yayasan Universitas Islam Malang No. 14/KEP.07/Y.3/V/2010 pada
tanggal 3 Mei 2010. Pendirian Sentra Inkubator Bisnis (INBIS) adalah pelaksana khusus
Universitas yang merencanakan dan mengkoordinasikan kegiatan pembinaan  bisnis
stakeholder yang dilaksanakan oleh Universitas. Sentra Inkubator Bisnis (INBIS) mempunyai
tugas merencanakan dan mengkooedinasikan kegiatan pembinaan bisnis stakeholder dengan
melakukan pembinaan sesuai dengan potensi dan keunikan Universitas.

Pada perkembangannya untuk mengakomodasikan kewirausahaan sebagai atmosfer
bisnis di Universitas Islam Malang, maka Inkubator Bisnis mengalami perubahan dengan
menambahkan kewirausahaan sebagai salah satu tugas yang harus diemban. Pusat
Pengembangan Kewirausahaan dan Inkubator Bisnis (P2KIB) UNISMA yang terbentuk pada
tahun 201 melalui SK Rektor Universitas Islam Malang No. 199/G152/U.UPK/R/L.16/2019
pada tanggal 2 April 2019, merupakan peleburan dari Inkubator Bisnis Unisma dan Pusat
Pengembangan Bisnis (P2B). Pusat Pengembangan Kewirausahaan dan Inkubator Bisnis
(P2KIB) sebagai Laboratorium dan Praktik Kewirausahaan dibentuk sebagai upaya untuk
meningkatan jiwa kewirausahaan mahasiswa dan menyiapkan tenaga terampil di bidang bisnis
dan manajemen usaha. Pusat Pengembangan Kewirausahaan dan Inkubator Bisnis (P2KIB)
sebagai Laboratorium kewirausahaan adalah sarana untuk melakukan diskusi dan konsultasi
usaha bagi mahasiswa, Dosen, Karyawan dan pelaku usaha. Baik terkait dengan perencanaan
usaha, pengembangan usaha, pelatihan usaha, strategi usaha dan aplikasi penyelesaian masalah

pada bisnis yang pada umumnya dilakukan individu.

11.2. Identitas

Nama Lembaga . Pusat Pengembangan Kewirausahaan dan Inkubator Bisnis (P2KIB)
Universitas Islam Malang

Alamat Lembaga : Jalan Mayjen Haryono 193 Malang
Gedung Umar Bin Khatab Lt. 3; Gedung Inkubator Bisnis

Telepon . (0341) 551932 ext. 145

Alamat Website . www.p2kib.unisma.ac.id

Alamat e_mail : p2b@unisma.ac.id

Facebook . Pusat pengembangan kewirausahaan unisma (p2b)

Instagram . p2bcorner
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Nama Pimpinan . Hj. Jeni Susyanti, S.E., M.M., B.K.P.
Nama Manajer/Staff : Ida Puspita Sari, SH; Yusrizal Helmi, S.S.

Tahun Berdiri : 3 Mei 2010

SK Pendirian :  SK Yayasan Universitas Islam Malang, No.14/KEP.07/Y.3/V/2010;
SK Rektor UNISMA, N0.199/G152/U.UPK/R/L.16/1V/2019

NPWP : 01.426.016.0-651.000 Universitas Islam Malang

Rekening Koran : 1259-01-003323-53-8 Pusat Pengembangan Bisnis UNISMA

Struktur Organisasi

STRUKTUR UNIT

PUSAT PENGEMBANGAN KEWIRAUSAHAAN DAN INKUBATOR BISNIS
UNIVERSITAS ISLAM MALANG

FAKULTAS i e i s e
o KEPALA P2KIB %

m STAFF P2KIB

Gambar 4. Struktur Organisasi
Sumber : Arsip P2KIB, 2019

UNIVERSITAS ISLAM MALANG
PUSAT PENGEMBANGAN KEWIRAUSAHAAN DAN INKUBATOR BISNIS (P2KIB)
LABORATORIU TREPENEUR

Sem 7

. SUCCESS
Sems STORY
SOFT SKILL &
PROFESIONAL
. Saw S ey il BERKARAKTER
SOFT SKiLL & ENTREPENEUR
‘ Sem4 HARD SKILL % U%t:ms 3
o TOR WIRAUSAHA
;lssnwu. — BISNIS BERPENDIDIKAN
Sem 3 IRAUSAHA - CaamuTy TNe
SOFT SKILLE
HARD SKILL KWU
~ MK KW PAGUYUBAN KWU
SOFT SIOLL R
KWu

DESIGN PENGUATAN ENTREPENEUR UNISMA

Gambar 5. Desain Penguatan Entrepreneur UNISMA
Sumber : Arsip P2KIB, 2019
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1. Paguyuban Wirausaha Mahasiswa P2KIB-BPU
UNISMA

2. Laboratorium Kewirausahaan ‘Q‘
3. Festival Kewirausahaan L\
4. Pelatihan Bisnis & Entrepreneur @® ®
5. Display Bisnis UMKM Iri I i
6. Entrepreneur Corner ' ‘
7. Bengkel Kewirausahaan Y/

“wy ¢ © o
8. Etalase Kejujuran "‘
9. FGD (Focus Group Discussion) ‘

1. Tenant In-Wall

2. Tenant Out-Wall

1. Bookstore P2KIB-BPU UNISMA q
2. Ministore P2KIB-BPU UNISMA HH
3. Percetakan PZKIB-BPU UNISMA

4., Stand KWU 15-16 Hatheco Canteen P2KIB-
BPU UNISMA

5. Daycare “Anak Sholih” P2KIB-BPU UNISMA
6. Platform Dropship “BIZZUNISMA”

7. Platform Marketplace “P2KIBSHOP”

8. UEKM KWU “Golden Preneur” UNISMA

9. UNISMA PRESS

Gambar 5. Model P2KIB UNISMA
Sumber : Arsip P2KIB, 2020
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UNIVERSITAS ISLAM MALANG
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LAPORAN KEGIATAN
Nomor 1.1
BUSSINESS COACHING DAN MENTORING
PENGEMBANGAN EKOSISTEM BISNIS KEWIRAUSAHAAN

Dosen Pendamping : Hj. Jeni Susyanti, S.E., M.M., B.K.P.

PUSAT PENGEMBANGAN KEWIRAUSAHAAN DAN INKUBATOR BISNIS,
MERANGKAP BIDANG PENGEMBANGAN USAHA (P2KIB-BPU)
UNIVERSITAS ISLAM MALANG

JUDUL KEGIATAN
Bussiness Coaching Pengenalan Teknologi 10T

Tenan : M. Faisal Dzaky
Produk :  PISANG GORENG CRISPY "PISANG NGGAK KI."

WAKTU DAN TEMPAT PELAKSANAAN KEGIATAN

Waktu : 12 Juli 2021

Tempat :  Daring/Online melalui chatting dan calling aplikasi Whatsapp (WA)
PERMASALAHAN

Permasalahan : a. Wirausaha adalah mahasiswa FIA

Unisma yang tinggal di Kota Batam, memiliki usaha pisang goreng Crispy.
b. Sudah memiliki logo dan branding usaha.
c. Telah melakukan pemasaran melalui media sosial tapi hasil belum
maksimal

TUJUAN DAN SASARAN
Tujuan : Sosialisasi penggunaan teknologi dalam melakukan
pemasaran produk.

Sasaran : a. Wirausaha tenan Faishal Pisang Crispy ‘“Pisang Nggak Ki”.
b. Wirausaha yang telah melakukan pemasaran produk tapi hasilnya belum
maksimal.

TARGET YANG AKAN DICAPAI
Jangka Pendek : a. Wirausaha memahami hambatan-
hambatan dalam berwirausaha dan paham akan penyelesaian
permasalahan seperti apa yang akan dilakukan.
b. Mampu meningkatkan penjualan setelah menerapkan pemasaran
melalui media sosial.

Jangka Panjang :  Tenan dapat menjadi wirausaha yang mampu mengembangkan usahannya
lebih luas dengan target dan profit yang diinginkan.

Laporan Pelaksanaan Kegiatan (Output) P2KIB Unisma | 17



6. PESERTA

Jumlah 1 (satu) orang

Asal :  Kota Batam

Sektor Usaha :  Ekonomi Kreatif subsektor Kuliner (makanan; kue)
NARASUMBER

Nama : Hj. Jeni Susyanti, S.E., M.M., B.K.P.

Asal :  Universitas Islam Malang

(Kepala P2KIB-BPU UNISMA)

Poin yang disampaikan
a. Penggunaan sosial media sangat disarankan dalam memasarkan sebuah produk.

b. Menentukan strategi dalam memasarkan produk menggunakan sosial media.

c. Jangan menabaikan jumlah followers (pengikut) sosial media.

d. Posting secara teratur dan konsisten.

e. Pemasaran dapat dimulai dengan menggunakan grup WhatsApps di lingkungan RT/RW
sekitar tempat tinggal.

f.  Menggunakan WA Bisnis untuk mempermudah berkomunikasi dengan pelanggan.

g. Dapat melakukan jejaring dengan wirausaha kuliner lain.

h.  Penggunaan sosial media yang menampilakan video seperti Tiktok agar lebih menarik

dalam proses pemasaran.
i.  Aktif dalam memposting katalog produk

PELAKSANAAN KEGIATAN
Durasi : 1 OJ
Media :  Daring/Online melalui chatting aplikasi Whatsapp (WA)

9. FOTO-FOTO KEGIATAN

@ Faisal FIA Kuliner Pisang. Tenan JS - Q, 0O

arketplace sama halaman fuigs

Gambar 1. Bussines Coaching
(chatting, media : Whatsapp)

Laporan Pelaksanaan Kegiatan (Output) P2KIB Unisma | 18



=’

PISANG
NGGAKI
«plsang goreng crispys
Mchaon maaf izin share bu, bisnis pisang goreng
crispy saya i,
Gambar 2. Logo Usaha Gambar 3. Produk Usaha

B)sicng o,

Ki.
nggaki_~  CRISPY

Varian rasa:

e coklat e vanila
e strawberry e anggur
e tiramisu

e green tea

e Taro

Aneka topping:

® Keju + choco chips
® Keju + meses ceres
® Keju + oreo

INFO PEMESANAN:

Al

© o896-8553-8165 (WA) @) @smooky. fdisal dzaky
R S

Gambar 4. Price List

Narasumber,

eni Susyanti, S.E., M.M., B.K.P.
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LAPORAN KEGIATAN
Nomor 1.2
BUSSINESS COACHING DAN MENTORING
PENGEMBANGAN EKOSISTEM BISNIS KEWIRAUSAHAAN

Dosen Pendamping : Hj. Jeni Susyanti, S.E., M.M., B.K.P.

PUSAT PENGEMBANGAN KEWIRAUSAHAAN DAN INKUBATOR BISNIS,
MERANGKAP BIDANG PENGEMBANGAN USAHA (P2KIB-BPU)
UNIVERSITAS ISLAM MALANG

JUDUL KEGIATAN

Bussiness Coaching dan Business Sharing Tenan Wirausaha

Tenan :  Aldy Ferdian M. J.

Produk : RUMAH MAKAN "BAROKAH", DONAT HURUF MALANG "GIOXO"

WAKTU DAN TEMPAT PELAKSANAAN KEGIATAN

Waktu : 12 Agustus 2021
Tempat :  Daring/Online melalui chatting aplikasi Whatsapp (WA)
PERMASALAHAN

Permasalahan : Aldi adalah mahasiswa Fakultas Pertanian, yang

di Paguyuban Wirausaha P2KIB pada tahun 2019 mengembangkan usaha
donat huruf Gioxo , akan tetapi pada pandemi ini mengalami kemunduran dan
kerjasama dengan rekan bisnis yang mengalami perpecahan sementara
RUMAH MAKAN "BAROKAH", DONAT HURUF MALANG "GIOXO"
mengalami kevakuman Aldi mendirikan rumah makan di Malang setelah

mengikuti UKM KWU.

TUJUAN DAN SASARAN
Tujuan : a  Melakukan upgrading UKM KWU

Goldenpreneur tentang pengembangan wirausaha mahasiswa khususnya di

masa pandemi Covid 19.
b. Wirausaha tetap bisa bersaing dan melebarkan sayap usaha di masa
pandemi.

Sasaran : a  Wirausaha tenan Aldy Ferdian M. J. pemilik RUMAH MAKAN
"BAROKAH", DONAT HURUF MALANG "GIOXO".

b. Mahasiswa yang telah menjalankan usaha namun mengalami penurunan

produksi dan penjualan akibat pandemi Covid 19.
c. Mahasiswa UKM KWU Goldenpreneur UNISMA.

TARGET YANG AKAN DICAPAI
Jangka Pendek : a. Wirausaha mampu keluar dari zona
keterpurukan usaha akibat pandemi.
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b. Wirausaha memahami prospek usaha di masa pandemic.

c. Mampu menciptakan inovasi baru agar lebih produktif dalam
mengembangkan usaha

Jangka Pendek : a. Terjalinnya kemitraan antara Universitas Islam Malang dengan para

tenant usaha untuk mengembangkan ekosistem kewirausahaan.

b. Menggerakkan dan meningkatkan partisipasi pihak Swasta dan atau
perorangan/kelompok dengan membuka peluang investasi.

c. Tenan dapat menjadi wirausaha yang mampu mengembangkan
usahannya lebih luas dengan target dan profit yang diinginkan.

6. PESERTA
Jumlah ;25 (dua puluh lima) orang
Asal :  Kota Malang Propinsi Jawa Timur
Sektor Usaha :  Ekonomi Kreatif subsektor Kuliner

(makanan; jasa, lauk-pauk dan kue karakter)

7. NARASUMBER
Nama :  Hj. Jeni Susyanti, S.E., M.M., B.K.P.
Asal :  Universitas Islam Malang
(Kepala P2KI1B-BPU UNISMA)

Poin yang disampaikan

j. Mahasiswa wirausaha mandiri harus memiliki kemandirian ekonomi dan religius, berani
mengambil risiko, berpendidikan dan berpengalaman usaha serta penuh percaya diri dan
memotivasi.

k. Permasalahan yang dialami wirausaha antara lain keterbatasan modal, digitalisasi, inovasi
produk, networking, keterbatasan usaha dan administrasi keuangan dan pengemasan.

I.  Untuk menjadi wirausaha mandiri seorang mahasiswa harus mampu menggali potensi yang
ada, diantarannya : hibah untuk permodalan, digitalisasi, networking dan keberlanjutan
usaha.

m. Metode wirausaha dapat dilakukan melalui inkubator bisnis, laboratorium kewirausahaan,
entrepreneur corner, festival kewirausahaan, etalase kejujuran, FGD, Workshop
Kewirausahaan, paguyuban wirausaha, dan lain-lain.

8. PELAKSANAAN KEGIATAN
Durasi : 1 OJ
Media :  Daring/Online melalui aplikasi ZOOM Meeting Cloud (ZOOM), dan
chatting aplikasi Whatsapp (WA)
Link : http://99.00/UPGRADINGUKMKWU

9. FOTO-FOTO KEGIATAN

PROGRAM
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http://gg.gg/UPGRADINGUKMKWU

Gambar 1. Bussines Coaching dan Sharing (media: ZOOM)

n’- Aldi Donat Huruf Faperta Tenan Js = I ol Lokasi nya dr unisma brp m?

i

Aldi Donat Huru! Faperta Tenan Js

Ahamdulilah bu, balk, njenengan senditl gimana tataenys bu? 5 menit bu , dan unisma lurus saja ke arah
landungsan, sebelum gang masuk ke unitr
pos bu, ruko paling pojok sebelum belokan

Ahamdulilah sehat buly =
= Apa namanya le?
Usaha aloi bgmn.umt gioxo?

Aldi Donat Huru! Faperta Tenan Js

aning Barokah Bu Jenies
Untuk usaha, sepertinga kurang Benalan bu. dan masih saya vakumkan bu Waning 8 ah Bu Jeniy

ngQ apad ke, nantl dicoba lag Warung Barokah...pojok (TP

Gambar 2. Bussines Sharing (chatting, media : Whatsapp)

TENTANG KAMI

| ¢RERS
| HEB!

DONAT HURUF MALANG
"GIOXQ" berdiri pada tanggal
15 April 2019 di rumah tinggal

sewa yang dijadikan kantor,
tempat produksi sekaligus toko
hingga saat ini, JI. Joyo Raharjo
No. 134A Malang.

Permodalan awal adalah secara
mandiri, gabungan dari Sdr.
Aldy Ferdian M. J. (mahasiswa
FAPERTA/Agribisnis UNISMA)
dan Sdri. Gandes Pracika M.
(mahasiswa PGSD-UM).

Gambar 4, Produk Usaha

Narasumber,

Aj. Jeni Susyanti, S.E., M.M., B.K.P.
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LAPORAN KEGIATAN
Nomor 1.3
BUSSINESS COACHING DAN MENTORING
PENGEMBANGAN EKOSISTEM BISNIS KEWIRAUSAHAAN

Dosen Pendamping : Hj. Jeni Susyanti, S.E., M.M., B.K.P.

PUSAT PENGEMBANGAN KEWIRAUSAHAAN DAN INKUBATOR BISNIS,
MERANGKAP BIDANG PENGEMBANGAN USAHA (P2KIB-BPU)
UNIVERSITAS ISLAM MALANG

JUDUL KEGIATAN
Bussiness Coaching dan Business Sharing Tenan Wirausaha

Tenan : M. Roufurrochim
Produk : @JIMGARAGE_

WAKTU DAN TEMPAT PELAKSANAAN KEGIATAN

Waktu : 12 Juli 2021

Tempat :  Daring/Online melalui chatting aplikasi Whatsapp (WA)

PERMASALAHAN

Permasalahan : a. Rouf adalah mahasiswa FIA asal

Lumajang, yang awalnya berbisnis jual beli mobil.
b. Pada perjalanannya ia melebarkan bisnis dengan membantu orang tua di
bisnis mebel di Lumajang.

TUJUAN DAN SASARAN
Tujuan . Sosialisasi penggunaan teknologi dalam melakukan
pemasaran produk.

Sasaran : a. Wirausaha tenan M. Roufurrochim pemilik @JIMGARAGE.
b. Wirausaha yang telah melakukan pemasaran produk tapi hasilnya belum
maksimal.

TARGET YANG AKAN DICAPAI

Jangka Pendek :  Wirausaha memahami hambatan-hambatan
dalam berwirausaha dan paham akan penyelesaian permasalahan seperti
apa yang akan dilakukan.

Jangka Pendek : a. Tenan mampu bekerjasama menjalin mitra kerja dengan pihak Swasta.
b. Tenan dapat menjadi wirausaha yang mampu mengembangkan
usahannya lebih luas dengan target dan profit yang diinginkan.

PESERTA
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Jumlah ;1 (satu) orang
Asal :  Kota Lumajang Propinsi Jawa Timur
Sektor Usaha :  Ekonomi Kreatif subsektor Perdagangan (jual beli; kendaraan bermotor)
7. NARASUMBER
Nama : Hj. Jeni Susyanti, S.E., M.M., B.K.P.
Asal . Universitas Islam Malang
(Kepala P2KIB-BPU UNISMA)

Poin yang disampaikan

n. Penggunaan sosial media sangat disarankan dalam memasarkan sebuah produk.
0. Menentukan strategi dalam memasarkan produk menggunakan sosial media.

p. Posting secara teratur dan konsisten.

g. Tetap menjalankan usaha jual beli mobil dan menambah variasi model mebel.

8. PELAKSANAAN KEGIATAN
Durasi : 1 OJ
Media :  Daring/Online melalui chatting aplikasi Whatsapp (WA)

9. FOTO-FOTO KEGIATAN

-

¢ + o IR « Gambar 1. Fot
Instagram Y @@

Kegiatan Usaha
Gambar 2. Foto Kegiatan Usaha

. n sarage hiij .
apinhatiap comtend?phone=§ 285231990447

o Gambar 3. Link Instagram
https://www.instagram.com/jimgarage

Narasumber,

j. Jent Susyanti, S.E., M.M., B.K.P.
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LAPORAN KEGIATAN
Nomor 1.4
BUSSINESS COACHING DAN MENTORING
PENGEMBANGAN EKOSISTEM BISNIS KEWIRAUSAHAAN

Dosen Pendamping : Dr. Hayat, S.A.P., M.Si.

PUSAT PENGEMBANGAN KEWIRAUSAHAAN DAN INKUBATOR BISNIS,
MERANGKAP BIDANG PENGEMBANGAN USAHA (P2KIB-BPU)
UNIVERSITAS ISLAM MALANG

JUDUL KEGIATAN
Bussiness Coaching Pengembangan Ekosistem Bisnis Kewirausahaan

Tenan :  Dewi Puspitasari
Produk : DODOLAN.SOSISSOLO

WAKTU DAN TEMPAT PELAKSANAAN KEGIATAN

Waktu :  15Juli 2021

Tempat :  Daring/Online melalui chatting dan calling aplikasi Whatsapp (WA)
PERMASALAHAN

Permasalahan : a. Wirausaha di bidang makanan

berupa produk makanan frozenfood kue Sosis Solo frozen dan goreng
(matang, siap santap) masih berjalan.

b. Mengalami penurunan pendapatan, pesanan produk menurun drastis baik
dari toko-toko langganan maupun perseorangan.

¢. Menerima pesanan deliveryorder manual.

d. Media promo dan publikasi atas produk usahanya sudah ada tapi belum
maksimal.

TUJUAN DAN SASARAN

Tujuan : Memberikan motivasi, menambahkan wawasan, menerapkan
sesuai disiplin ilmu seputar kewirausahaan guna pengembangan manajemen
bisnis tenan yang didampingi.

Sasaran : a  Wirausaha DODOLAN.SOSISSOLO dari tenan Dewi Puspitasari yang

tinggal di Kabupaten Tulungaggung Propinsi Jawa Timur.

b. Wirausaha mengalami penurunan pendapatan, pesanan produk menurun
drastis baik dari toko-toko langganan maupun perseorangan.

c. Wirausaha telah memasarkan produknya secara langsung, namun belum
maksimal menggunakan platform bisnis.

d. Wirausaha kurang maksimal mempromosikan produknya menggunakan
media sosial.
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5. TARGET YANG AKAN DICAPAI
Jangka Pendek : a. Terjalin komunikasi untuk

memberikan bussines coaching dan mentoring berkala kepada tenan
Dewi Puspitasari dengan usahanya DODOLAN.SOSISSOLO.

b. Wirausaha mampu mengklasifikasikan kendala usaha dari bisnis yang
sedang dijalankannya.

¢. Wirausaha mempunyai gambaran solusi atas kendala tersebut dan
berfokus mengatasinya.

d. Wirausaha termotivasi tetap bertahan dan terus meningkatkan
usahanya.

Jangka Panjang : a. Wirausaha DODOLAN.SOSISSOLO dari tenan Dewi Puspitasari bisa
“naik kelas” dari segala aspek usahanya sehingga mampu bersaing
dengan kompetitor usaha sejenis lainnya.

b. Tercipta networking berbasis mahasiswa, alumni, dosen, karyawan,
civitas Universitas Islam Malang.

6. PESERTA
Jumlah : 1 (satu) orang
Asal :  Kota Tulungagung Propinsi Jawa Timur
Sektor Usaha :  Ekonomi Kreatif subsektor Kuliner (makanan)

7. NARASUMBER
Nama : Dr. Hayat, S.A.P., M.Si.
Asal :  Universitas Islam Malang
(Kabid. Inkubator Bisnis dan Direktur UNISMA PRESS P2KIB)

Poin yang disampaikan

r.  Pentingnya mempertahankan dan terus menumbuhkan semangat berwirausaha di tengah
pandemi seperti ini.

s.  Menguatkan mental berwirausaha dengan memperlebar jaringan bisnis di instansi-instansi
serta masyarakat setempat dan mengajukan permohonan untuk dapatnya turut
mempromosikan produk usaha tenan tersebut.

t.  Memaksimalkan pemasaran produk usahanya menggunakan platform bisnis, seperti beralih
ke media Whatsapp Bussines, mendaftarkan ke lapak bisnis; Tokopedia, Shopee, dan
sebagainya.

u.  Mulai mencoba membuat Website dan menulis serta mengisinya dengan artikel-artikel
menarik dan sarat ilmu terkait produk usahanya.

v. Menggencarkan promosi produk usahanya, seperti membuka gerai di aplikasi GoFood,
Nufood, dan sebagainya.

w. Mengemas produk dengan desain bahasa iklan yang menarik di Instagram, Facebook, dan
sebagainya secara rutin berkala promo mingguan atau bahkan harian.

8. PELAKSANAAN KEGIATAN
Durasi 1 0J
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Media :  Daring/Online melalui chatting dan calling aplikasi Whatsapp (WA)

9. FOTO-FOTO KEGIATAN

Gambar 2. Produk Usaha

« c - o
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Gambar 3. Link Instagram https://www.instagram.com/dodolan.sosissolo/

A %Ya
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Gambar 4 Link
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Gambar 5. Bussines Coaching
(chatting, media : Whatsapp)

Narasumber,

Dr. Hayat, S.AP., M.Si.
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LAPORAN KEGIATAN
Nomor 1.5
BUSSINESS COACHING DAN MENTORING
PENGEMBANGAN EKOSISTEM BISNIS KEWIRAUSAHAAN

Dosen Pendamping : Dr. Sama' Iradat Tito, S.Si., M.Si.

PUSAT PENGEMBANGAN KEWIRAUSAHAAN DAN INKUBATOR BISNIS,
MERANGKAP BIDANG PENGEMBANGAN USAHA (P2KIB-BPU)
UNIVERSITAS ISLAM MALANG

JUDUL KEGIATAN
Bussiness Coaching Pengembangan Ekosistem Bisnis Kewirausahaan

Tenan :  Moh. Alwan Al Ariqy
Produk :  SUSU KAMBING

WAKTU DAN TEMPAT PELAKSANAAN KEGIATAN

Waktu : 20 Juli 2021

Tempat :  Daring/Online melalui chatting aplikasi Whatsapp (WA)

PERMASALAHAN

Permasalahan : a. Wirausaha di bidang produksi perah

susu kambing dari peternakan milik sendiri masih berjalan.
b. Media promo atas produk usahanya sudah ada tapi belum maksimal.

TUJUAN DAN SASARAN

Tujuan : Memberikan motivasi dan wawasan terkait pengembangan
usaha.
Sasaran © a  Wirausaha SUSU KAMBING dari tenan Moh. Alwan Al Ariqy dari

Kabupaten Banyuwangi Propinsi Jawa Timur.
b.  Wirausaha kurang maksimal mempromosikan produknya menggunakan
media sosial dan platform bisnis.

TARGET YANG AKAN DICAPAI
Jangka Pendek :  a. Business choaching dengan
wirausaha tenan.
b. Wirausaha termotivasi tetap bertahan dan meningkatkan usahanya.

Jangka Pendek

o

Terjalinnya kemitraan baik di dalam kampus maupun diluar kampus.
b. Tidak perlu takut menjual mahal karena yang dibeli bukan hanya
produk namun juga nama (personal brand).
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6. PESERTA

Jumlah : 1 (satu) orang
Asal . Kabupaten Banyuwangi Propinsi Jawa Timur
Sektor Usaha :  Ekonomi Kreatif subsektor Peternakan (hasil olahan ternak; minuman)

7. NARASUMBER
Nama : Dr.Sama' Iradat Tito, S.Si., M.Si.
Asal :  Universitas Islam Malang
(Dosen Fakultas MIPA, Anggota Tim Asistensi INBIS 2021)

Poin yang disampaikan
X. Membangun mental berwirausaha.
y.  Strategi berwirausaha.

8. PELAKSANAAN KEGIATAN
Durasi : 1 OJ
Media :  Daring/Online melalui chatting aplikasi Whatsapp (WA)

9. FOTO-FOTO KEGIATAN

Gambar 1. Foto Kegiatan Usaha Gambar 2. Produk Usaha

Narasumbdgr,

Dr. Sama' Iradat Tito, S.Si., M.Si.
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LAPORAN KEGIATAN
Nomor 1.6
BUSSINESS COACHING DAN MENTORING
PENGEMBANGAN EKOSISTEM BISNIS KEWIRAUSAHAAN

Dosen Pendamping : Dr. Ena Marlina, S.T., M.T.

PUSAT PENGEMBANGAN KEWIRAUSAHAAN DAN INKUBATOR BISNIS,
MERANGKAP BIDANG PENGEMBANGAN USAHA (P2KIB-BPU)
UNIVERSITAS ISLAM MALANG

JUDUL KEGIATAN

Bussiness Coaching Pengenalan Teknologi 10T untuk Wirausaha

Tenan Dimas Fahnul Jordan

Produk : ROTI COMPOL BAKAR, @roticompol.id

WAKTU DAN TEMPAT PELAKSANAAN KEGIATAN

Waktu : 20 Juli 2021

Tempat :  Daring/Online melalui chatting aplikasi Whatsapp (WA)
PERMASALAHAN

Permasalahan : a. Permodalan.

b. Belum memiliki ljin Usaha.
¢. Belum adanya penggunaan teknologi dalam produksi dan pemasaran.

TUJUAN DAN SASARAN

Tujuan . Sosialisasi tentang penggunaan teknologi untuk pemasaran
produk, misalnya dengan GoFood, dengan menggunakan teknologi 10T atau
membuat gambar desain untuk produk sehingga bisa dipasarkan atau
dipromosikan secara online lewat Facebook, Instagram, tiktok dan lain-lain.

Sasaran :  Diharapkan dengan menggunakan teknologi loT dengan Smartphone bisa
meningkatkan market.

TARGET YANG AKAN DICAPAI
Jangka Pendek : a. Wirausaha memahami kendala-
kendala dalam berwirausaha.
b. Paham harus menyelesaikan permasalahannya dengan cara apa.
¢. Mengenalkan teknologi sehingga semua ongkos produksi, pemasaran
bisa dipangkas.

Jangka Panjang :  Wirausaha bisa menggembangkan produk dan usahanya lebih luas.
PESERTA

Jumlah : 1 (satu) orang

Asal . Kota Malang Propinsi Jawa Timur

Sektor Usaha :  Ekonomi Kreatif subsektor Fashion, Jasa Fashion
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7. NARASUMBER
Nama : Dr. Ena Marlina, S.T., M.T.
Asal :  Universitas Islam Malang
(Dosen Fakultas Teknik, Anggota Tim Asistensi INBIS 2021)

Poin yang disampaikan
a. Bussiness Coaching
b. Pengenalan teknologi IoT di era Industri 4.0.

8. PELAKSANAAN KEGIATAN
Durasi : 1 QJ
Media :  Daring/Online melalui chatting dan calling aplikasi Whatsapp (WA)

9. FOTO-FOTO KEGIATAN
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Gambar 2. Produk Usaha
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Gambar 4. L|nk Instagram https://www.instagram. com/rotlcompol id/

Narasumber,

Dr. EngMarlina, S.T., M.T.
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LAPORAN KEGIATAN
Nomor 1.7
BUSSINESS COACHING DAN MENTORING
PENGEMBANGAN EKOSISTEM BISNIS KEWIRAUSAHAAN

Dosen Pendamping : Dr. Ena Marlina, S.T., M.T.

PUSAT PENGEMBANGAN KEWIRAUSAHAAN DAN INKUBATOR BISNIS,
MERANGKAP BIDANG PENGEMBANGAN USAHA (P2KIB-BPU)
UNIVERSITAS ISLAM MALANG

JUDUL KEGIATAN

Bussiness Coaching Pengenalan Teknologi 10T untuk Wirausaha

Tenan :  Dimas Fahnul Jordan
Produk :  AGEN “WOOD PELLET” (BAHAN BAKAR UNTUK BOILER & PLTU)
WAKTU DAN TEMPAT PELAKSANAAN KEGIATAN
Waktu : 21 Juli 2021
Tempat :  Daring/Online melalui chatting aplikasi Whatsapp (WA)
PERMASALAHAN
Permasalahan : a. Permodalan.
b. Belum maksimalnya penggunaan teknologi dalam produksi dan
pemasaran.

TUJUAN DAN SASARAN

Tujuan . Sosialisasi tentang penggunaan teknologi untuk pemasaran
produk, misalnya dengan menggunakan teknologi 10T atau membuat gambar
desain untuk produk sehingga bisa dipasarkan atau dipromosikan secara online
lewat Facebook, Instagram, tiktok dan lain-lain.

Sasaran :  Diharapkan dengan menggunakan teknologi loT dengan Smartphone bisa
meningkatkan market.

TARGET YANG AKAN DICAPAI
Jangka Pendek : a. Wirausaha memahami kendala-
kendala dalam berwirausaha.
b. Paham harus menyelesaikan permasalahannya dengan cara apa.
¢. Mengenalkan teknologi sehingga semua ongkos produksi, pemasaran
bisa dipangkas.

Jangka Panjang :  Wirausaha bisa menggembangkan produk dan usahanya lebih luas.
PESERTA

Jumlah : 1 (satu) orang

Asal . Kota Malang Propinsi Jawa Timur

Sektor Usaha :  Ekonomi Kreatif subsektor Fashion, Jasa Fashion
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NARASUMBER
Nama : Dr. Ena Marlina, S.T., M.T.
Asal :  Universitas Islam Malang
(Dosen Fakultas Teknik, Anggota Tim Asistensi INBIS 2021)

Poin yang disampaikan
b. Bussiness Coaching
c. Pengenalan teknologi loT di era Industri 4.0.

PELAKSANAAN KEGIATAN
Durasi : 1 0OJ
Media :  Daring/Online melalui chatting dan calling aplikasi Whatsapp (WA)

FOTO-FOTO KEGIATAN
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Gambar 2. Link Instagram https://www.instagram.com/woodpelletmalang/
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Gambar 3. Link Instagram https://www.instagram.com/woodpelletmalang/
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Gambar 5. Situs Website
https://wood-pellet-malang.business.site/?utm_source=gmb&utm
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Gambar 6. Kegiatan Usaha

Narasumber,

Dr. EngMarlina, S.T., M.T.
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LAPORAN KEGIATAN
Nomor 1.8
BUSSINESS COACHING DAN MENTORING
PENGEMBANGAN EKOSISTEM BISNIS KEWIRAUSAHAAN

Dosen Pendamping : Dr. Ena Marlina, S.T., M.T.

PUSAT PENGEMBANGAN KEWIRAUSAHAAN DAN INKUBATOR BISNIS,
MERANGKAP BIDANG PENGEMBANGAN USAHA (P2KIB-BPU)
UNIVERSITAS ISLAM MALANG

JUDUL KEGIATAN
Bussiness Coaching Pengenalan Teknologi 10T untuk Wirausaha

Tenan :  Wildan Reyvaldi R.
Produk : ROASTING COFFEE BEAN

WAKTU DAN TEMPAT PELAKSANAAN KEGIATAN
Waktu : 21 Juli 2021
Tempat :  Daring/Online melalui chatting aplikasi Whatsapp (WA)

PERMASALAHAN
Permasalahan : a. Permodalan.
b. Belum memiliki ljin Usaha.
¢. Belum adanya penggunaan teknologi dalam produksi dan pemasaran.

TUJUAN DAN SASARAN

Tujuan . Sosialisasi tentang penggunaan teknologi untuk pemasaran
produk, misalnya dengan GoFood, dengan menggunakan teknologi 10T atau
membuat gambar desain untuk produk sehingga bisa dipasarkan atau
dipromosikan secara online lewat Facebook, Instagram, tiktok dan lain-lain.

Sasaran :  Diharapkan dengan menggunakan teknologi loT dengan Smartphone bisa
meningkatkan market.

TARGET YANG AKAN DICAPAI
Jangka Pendek : a. Wirausaha memahami kendala-
kendala dalam berwirausaha.
b. Paham harus menyelesaikan permasalahannya dengan cara apa.
¢. Mengenalkan teknologi sehingga semua ongkos produksi, pemasaran
bisa dipangkas.

Jangka Panjang :  Wirausaha bisa menggembangkan produk dan usahanya lebih luas.
PESERTA

Jumlah : 1 (satu) orang

Asal . Kota Malang Propinsi Jawa Timur

Sektor Usaha :  Ekonomi Kreatif subsektor Pertanian

(hasil olahan pertanian; bahan makanan dan minuman)
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NARASUMBER
Nama : Dr. Ena Marlina, S.T., M.T.
Asal :  Universitas Islam Malang
(Dosen Fakultas Teknik, Anggota Tim Asistensi INBIS 2021)

Poin yang disampaikan
d. Bussiness Coaching
e. Pengenalan teknologi loT di era Industri 4.0.

PELAKSANAAN KEGIATAN
Durasi : 1 OJ
Media :  Daring/Online melalui chatting dan calling aplikasi Whatsapp (WA)

FOTO-FOTO KEGIATAN
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Gambar 1. Bussines Coaching (chatting, media : Whatsaap)

Narasumber,

Dr. EngMarlina, S.T., M.T.
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LAPORAN KEGIATAN
Nomor 1.9
BUSSINESS COACHING DAN MENTORING
PENGEMBANGAN EKOSISTEM BISNIS KEWIRAUSAHAAN

Dosen Pendamping : Hj. Jeni Susyanti, S.E., M.M., B.K.P.

PUSAT PENGEMBANGAN KEWIRAUSAHAAN DAN INKUBATOR BISNIS,
MERANGKAP BIDANG PENGEMBANGAN USAHA (P2KIB-BPU)
UNIVERSITAS ISLAM MALANG

JUDUL KEGIATAN
Bussiness Coaching dan Business Sharing Tenan Wirausaha

Tenan : M. Roufurrochim
Produk : MEUBEL AS-SHOFA

WAKTU DAN TEMPAT PELAKSANAAN KEGIATAN

Waktu : 21 Juli 2021

Tempat :  Daring/Online melalui chatting aplikasi Whatsapp (WA)

PERMASALAHAN

Permasalahan : a. Rouf adalah mahasiswa FIA asal

Lumajang, yang awalnya berbisnis jual beli mobil.

b. Pada perjalanannya ia melebarkan bisnis dengan membantu orang tua di
bisnis mebel di Lumajang.

c. Usaha permebelan berjalan baik, namun dimasa pandemi juga mengalami
sedikit penurunan.

TUJUAN DAN SASARAN
Sasaran . a. Business Sharing dengan tenan.
b. Sosialisasi penggunaan teknologi dalam melakukan pemasaran produk.

Sasaran : Wirausaha tenan M. Roufurrochim pemilik MEUBEL AS-SHOFA.

TARGET YANG AKAN DICAPAI

Jangka Pendek :  Wirausaha memahami hambatan-hambatan
dalam berwirausaha dan paham akan penyelesaian permasalahan seperti
apa yang akan dilakukan.

Jangka Pendek : a. Tenan mampu bekerjasama menjalin mitra kerja dengan pihak Swasta.
b. Tenan dapat menjadi wirausaha yang mampu mengembangkan
usahannya lebih luas dengan target dan profit yang diinginkan.

PESERTA
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Jumlah : 1 (satu) orang
Asal : Kota Lumajang Propinsi Jawa Timur
Sektor Usaha :  Ekonomi Kreatif subsektor Kriya (peralatan rumah tangga; mebeler)

NARASUMBER
Nama : Hj. Jeni Susyanti, S.E., M.M., B.K.P.
Asal :  Universitas Islam Malang

(Kepala P2KI1B-BPU UNISMA)

Poin yang disampaikan

f.  Penggunaan sosial media sangat disarankan dalam memasarkan sebuah produk, tidak hanya
mengandalkan konsumen yang sudah ada.

Menentukan strategi dalam memasarkan produk menggunakan sosial media.

Posting secara teratur dan konsisten.

Menambah variasi model mebel.

Pengurusan legalitas jika awalnya UD (usaha dagang) atas nama ayahnya (almarhum)
dengan adanya UU Cipta Kerja 2020, bisa mendaftarkan menjadi PT Perseorangan.

- TQ

PELAKSANAAN KEGIATAN
Durasi : 1 OJ
Media :  Daring/Online melalui chatting aplikasi Whatsapp (WA)

FOTO-FOTO KEGIATAN

€, Rouf FiA Perdgn Mbl Mebel. tenan Jsn e 0
Walaikumsalam wr wb, alhamdulillah sehat ibu  SELASA
Bgmn permebelan?

belar

Alhamdulillah lancar bu masih dalam tahap perubahan ke PT

Terimakasih bu g,

Alhamdulillah..le.sy bikin 4 acara.diacara 1 ada pak Rektor, WR1, WR2
dst..coba nanti kamu ikut zoom di dekat produkmu...dan tanya juga cerita ttg
produkmu._..initinya bangun jejaring £

Gambar 1. Bussiness Coaching (chatting, media : Whatsaap)
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Gambar 2. Lokasi Usaha

Gambar 3. Pemilik Usaha

Narasumber,

€ni Susyaati, S.E., M.M., B.K.P.
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LAPORAN KEGIATAN
Nomor 1.10
BUSSINESS COACHING DAN MENTORING
PENGEMBANGAN EKOSISTEM BISNIS KEWIRAUSAHAAN

Dosen Pendamping : Dr. Ena Marlina, S.T., M.T.

PUSAT PENGEMBANGAN KEWIRAUSAHAAN DAN INKUBATOR BISNIS,
MERANGKAP BIDANG PENGEMBANGAN USAHA (P2KIB-BPU)

UNIVERSITAS ISLAM MALANG

JUDUL KEGIATAN

Bussiness Coaching Pengenalan Teknologi 10T untuk Wirausaha

Tenan :  Wildan Reyvaldi R.
Produk :  PRINTING KAOS MALANG

WAKTU DAN TEMPAT PELAKSANAAN KEGIATAN

Waktu : 21 Juli 2021

Tempat :  Daring/Online melalui calling aplikasi Whatsapp (WA), dilanjutkan
berkomunikasi secara offline

PERMASALAHAN

Permasalahan

a. Permodalan.

b. Belum memiliki ljin Usaha.

c. Untuk melukis di kaos waktu pengerjaan yang lama karena memang
handmade.

d. Pemesan masih terbatas.

e. Belum maksimalnya penggunaan teknologi dalam produksi dan
pemasaran, itupun hanya lewat Instagram dan Facebook.

TUJUAN DAN SASARAN

Tujuan Sosialisasi tentang penggunaan teknologi untuk pemasaran
produk, misalnya dengan menggunakan teknologi loT atau membuat gambar
desain untuk produk sehingga bisa dipasarkan atau dipromosikan secara online
lewat Facebook, Instagram, tiktok dan lain-lain.

Sasaran Diharapkan dengan menggunakan teknologi 10T dengan Smartphone bisa

meningkatkan market.

TARGET YANG AKAN DICAPAI

Jangka Pendek a. Wirausaha memahami kendala-
kendala dalam berwirausaha.
b. Paham harus menyelesaikan permasalahannya dengan cara apa.
¢. Mengenalkan teknologi sehingga semua ongkos produksi, pemasaran
bisa dipangkas.
Jangka Panjang Wirausaha bisa menggembangkan produk dan usahanya lebih luas.
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6. PESERTA

Jumlah : 1 (satu) orang
Asal :  Kota Malang Propinsi Jawa Timur
Sektor Usaha Ekonomi Kreatif subsektor Fashion, Jasa Fashion

7. NARASUMBER
Nama : Dr. Ena Marlina, S.T., M.T.
Asal :  Universitas Islam Malang
(Kabid. Inkubator Bisnis dan Direktur UNISMA PRESS P2KIB)

Poin yang disampaikan
a. Bussiness Coaching

b. Pengenalan teknologi IoT di era Industri 4.0.

8. PELAKSANAAN KEGIATAN
Durasi : 1 OJ
Media :  Daring/Online melalui chatting dan calling aplikasi Whatsapp (WA)

9. FOTO-FOTO KEGIATAN

Gambar 1. Bussines Coaching (chatting, media : Whatsaap)

Narasumber,

Dr. EngMarlina, S.T., M.T.
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LAPORAN KEGIATAN
Nomor 1.11
BUSSINESS COACHING DAN MENTORING
PENGEMBANGAN EKOSISTEM BISNIS KEWIRAUSAHAAN

Dosen Pendamping : Dr. Ena Marlina, S.T., M.T.

PUSAT PENGEMBANGAN KEWIRAUSAHAAN DAN INKUBATOR BISNIS,
MERANGKAP BIDANG PENGEMBANGAN USAHA (P2KIB-BPU)
UNIVERSITAS ISLAM MALANG

JUDUL KEGIATAN
Bussiness Coaching Pengenalan Teknologi loT untuk Wirausaha

Tenan :  Radivta Jemy Nur Rahmatullah
Produk : BREEDING AYAM & KELINCI PEDAGING, SUPLEMEN

WAKTU DAN TEMPAT PELAKSANAAN KEGIATAN
Waktu : 21 Juli 2021
Tempat :  Daring/Online melalui chatting dan calling aplikasi Whatsapp (WA)

PERMASALAHAN
Permasalahan : a. Permodalan.
b. Belum memiliki ljin Usaha.
c. Belum adanya penggunaan teknologi dalam produksi dan pemasaran.

TUJUAN DAN SASARAN

Tujuan . Sosialisasi tentang penggunaan teknologi untuk pemasaran
produk, misalnya dengan menggunakan teknologi loT atau membuat gambar
desain untuk produk sehingga bisa dipasarkan atau dipromosikan secara online
lewat Facebook, Instagram, tiktok dan lain-lain.

Sasaran :  Diharapkan dengan menggunakan teknologi 10T dengan Smartphone bisa
meningkatkan market.

TARGET YANG AKAN DICAPAI
Jangka Pendek : a. Wirausaha memahami kendala-
kendala dalam berwirausaha.
b. Paham harus menyelesaikan permasalahannya dengan cara apa.
¢. Mengenalkan teknologi sehingga semua ongkos produksi, pemasaran
bisa dipangkas.

Jangka Panjang :  Wirausaha bisa menggembangkan produk dan usahanya lebih luas.
PESERTA
Jumlah : 1 (satu) orang

Laporan Pelaksanaan Kegiatan (Output) P2KIB Unisma | 45



Asal : Kabupaten Bondowoso Propinsi Jawa Timur
Sektor Usaha :  Ekonomi Kreatif subsektor Peternakan (budidaya; unggas; kelinci, ayam)

NARASUMBER
Nama : Dr. Ena Marlina, S.T., M.T.
Asal . Universitas Islam Malang
(Dosen Fakultas Teknik, Anggota Tim Asistensi INBIS 2021)

Poin yang disampaikan
a. Bussiness Coaching
b. Pengenalan teknologi IoT di era Industri 4.0.

PELAKSANAAN KEGIATAN
Durasi : 1 0OJ
Media :  Daring/Online melalui chatting dan calling aplikasi Whatsapp (WA)

FOTO-FOTO KEGIATAN

ini yg suplement

Cuma itu yang sempat d dokumentasi Bu

Suplement buat? |

Banyak ya, kreatif banget. Yang pahng
bagus jalannya yang mana

Anda
p— Suplement buat?
Ini kelinci Bu. Buat orang Bu... ke stamina 1
|
Rumahnya dimana, ini lokasinya di Anda E
rumah ya? Banyak ya, kreatif banget. Yang paling bagus
jalannya yang mana
iya lokasi d rumah Bu Alhamdulillah Bu. Selain kelinci,
alhamdulillah masih bagus Bu. Cuma
Alhamdulillah dimana? Ada kolam apa untuk ayam skrang belum breeding lagi
itu 18 v masih pembuatan kandang sama ganti v

materi Bu, Pengen cetak yang daging sja.

I @) < 1] @)

Gambar 1. Bussines Coaching (chatting, media : Whatsaap)

Laporan Pelaksanaan Kegiatan (Output) P2KIB Unisma | 46



Gabr 2. Produk Usaha Gambar 3. Produk Usaha
(unggas; kelinci pedaging) (unggas; ayam)

Gambar 4. Produk Usaha
(suplemen)

Narasumber,

Dr. EngMarlina, S.T., M.T.
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LAPORAN KEGIATAN
Nomor 1.12
BUSSINESS COACHING DAN MENTORING
PENGEMBANGAN EKOSISTEM BISNIS KEWIRAUSAHAAN

Dosen Pendamping : Dr. Ena Marlina, S.T., M.T.

PUSAT PENGEMBANGAN KEWIRAUSAHAAN DAN INKUBATOR BISNIS,
MERANGKAP BIDANG PENGEMBANGAN USAHA (P2KIB-BPU)

UNIVERSITAS ISLAM MALANG

JUDUL KEGIATAN

Bussiness Coaching Pengenalan Teknologi 10T untuk Wirausaha

Tenan :  Radivta Jemy Nur Rahmatullah
Produk :  PRINTING DESIGN KAOS

WAKTU DAN TEMPAT PELAKSANAAN KEGIATAN

Waktu @ 22 Juli 2021
Tempat :  Daring/Online melalui chatting dan calling aplikasi Whatsapp (WA)
PERMASALAHAN

Permasalahan

a. Permodalan.
b. Belum memiliki ljin Usaha.
¢. Belum adanya penggunaan teknologi dalam produksi dan pemasaran.

TUJUAN DAN SASARAN

Tujuan Sosialisasi tentang penggunaan teknologi untuk pemasaran
produk, misalnya dengan menggunakan teknologi 10T atau membuat gambar
desain untuk produk sehingga bisa dipasarkan atau dipromosikan secara online
lewat Facebook, Instagram, tiktok dan lain-lain.

Sasaran Diharapkan dengan menggunakan teknologi loT dengan Smartphone bisa

meningkatkan market.

TARGET YANG AKAN DICAPAI

Jangka Pendek a. Wirausaha memahami kendala-
kendala dalam berwirausaha.
b. Paham harus menyelesaikan permasalahannya dengan cara apa.
¢. Mengenalkan teknologi sehingga semua ongkos produksi, pemasaran
bisa dipangkas.
Jangka Panjang Wirausaha bisa menggembangkan produk dan usahanya lebih luas.
PESERTA
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Jumlah ;1 (satu) orang
Asal . Kabupaten Bondowoso Propinsi Jawa Timur
Sektor Usaha :  Ekonomi Kreatif subsektor Fashion (jasa; printing design)

7. NARASUMBER
Nama : Dr. Ena Marlina, S.T., M.T.
Asal :  Universitas Islam Malang
(Dosen Fakultas Teknik, Anggota Tim Asistensi INBIS 2021)

Poin yang disampaikan
k. Bussiness Coaching
I.  Pengenalan teknologi IoT di era Industri 4.0.

8. PELAKSANAAN KEGIATAN
Durasi : 1 OJ
Media :  Daring/Online melalui chatting dan calling aplikasi Whatsapp (WA)

9. FOTO-FOTO KEGIATAN

. P
- ¢
P et T

Gambar 1. Alat Usaha
(digital printer untuk kain)

- . wBe
Gambar 3. Kegiatan Usaha Gambar 4. Kegiatan Usaha
(proses printing desain pada kaos) (proses printing desain pada kaos)
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Gambar 5. Kegiatan Usaha
(proses pressing pada kaos hasil printing)

<« Tenant Radivta Jemy
online

' -4
4 92me

Ini untuk yang kaos Bu. Tapi ini
saya Join gak sendiri an

1. i . g
s o Gy, 2t T
Ini yang ayam

E o

| Y

Gambar 1. Bussines Coaching
(chatting, media : Whatsaap)

Narasumber,

Dr. EngMarlina, S.T., M.T.
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LAPORAN KEGIATAN
Nomor 1.13
BUSSINESS COACHING DAN MENTORING
PENGEMBANGAN EKOSISTEM BISNIS KEWIRAUSAHAAN

Dosen Pendamping : Dr. Ena Marlina, S.T., M.T.

PUSAT PENGEMBANGAN KEWIRAUSAHAAN DAN INKUBATOR BISNIS,
MERANGKAP BIDANG PENGEMBANGAN USAHA (P2KIB-BPU)
UNIVERSITAS ISLAM MALANG

JUDUL KEGIATAN
Bussiness Coaching Pengenalan Teknologi 10T untuk Wirausaha

Tenan Suliono
Produk : ROASTING KOPI ARJUNA ARABIKA (KAA)

WAKTU DAN TEMPAT PELAKSANAAN KEGIATAN
Waktu @ 22 Juli 2021
Tempat :  Daring/Online melalui chatting dan calling aplikasi Whatsapp (WA)

PERMASALAHAN
Permasalahan : a. Permodalan.
b. Belum memiliki ljin Usaha.
¢. Belum adanya penggunaan teknologi dalam produksi dan pemasaran.

TUJUAN DAN SASARAN

Tujuan . Sosialisasi tentang penggunaan teknologi untuk pemasaran
produk, misalnya dengan GoFood, dengan menggunakan teknologi 10T atau
membuat gambar desain untuk produk sehingga bisa dipasarkan atau
dipromosikan secara online lewat Facebook, Instagram, tiktok dan lain-lain.

Sasaran . Diharapkan dengan menggunakan teknologi loT dengan Smartphone bisa
meningkatkan market.

TARGET YANG AKAN DICAPAI
Jangka Pendek : a. Wirausaha memahami kendala-
kendala dalam berwirausaha.
b. Paham harus menyelesaikan permasalahannya dengan cara apa.
¢. Mengenalkan teknologi sehingga semua ongkos produksi, pemasaran
bisa dipangkas.

Jangka Panjang :  Wirausaha bisa menggembangkan produk dan usahanya lebih luas.

Laporan Pelaksanaan Kegiatan (Output) P2KIB Unisma | 51



6. PESERTA

Jumlah . 1 (satu) orang
Asal . Kabupaten Malang Propinsi Jawa Timur
Sektor Usaha :  Ekonomi Kreatif subsektor Pertanian

(hasil olahan pertanian; bahan makanan dan minuman)

7. NARASUMBER
Nama : Dr. Ena Marlina, S.T., M.T.
Asal .  Universitas Islam Malang
(Dosen Fakultas Teknik, Anggota Tim Asistensi INBIS 2021)

Poin yang disampaikan
m. Bussiness Coaching
n. Pengenalan teknologi loT di era Industri 4.0.

8. PELAKSANAAN KEGIATAN
Durasi : 1 OJ
Media :  Daring/Online melalui chatting dan calling aplikasi Whatsapp (WA)

9. FOTO-FOTO KEGIATAN
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Gambar 1. Bussines Coaching (chatting, media : Whatsaap)

o3Kad . Jl ¥, (8

KOAA
bi Organik Arjuna Arabi

KOMPOSISI - §

2 Komentar

() Komentar

Gambar 2. Logo Usaha Gambar 3. Produk Usaha Gambar 4. Display Produk

Gambar 4. Link Instagram https://www.instagram.com/suliwajagat/

Narasumber,

Dr. EngMarlina, S.T., M.T.
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LAPORAN KEGIATAN
Nomor 1.14
BUSSINESS COACHING DAN MENTORING
PENGEMBANGAN EKOSISTEM BISNIS KEWIRAUSAHAAN

Dosen Pendamping : Dr. Ena Marlina, S.T., M.T.

PUSAT PENGEMBANGAN KEWIRAUSAHAAN DAN INKUBATOR BISNIS,
MERANGKAP BIDANG PENGEMBANGAN USAHA (P2KIB-BPU)

UNIVERSITAS ISLAM MALANG

JUDUL KEGIATAN

Bussiness Coaching Pengenalan Teknologi 10T untuk Wirausaha

Tenan Suliono
Produk : BIBIT STROBERI

WAKTU DAN TEMPAT PELAKSANAAN KEGIATAN

Waktu @ 22 Juli 2021
Tempat :  Daring/Online melalui chatting dan calling aplikasi Whatsapp (WA)
PERMASALAHAN

Permasalahan

a. Permodalan.
b. Belum memiliki ljin Usaha.
¢. Belum adanya penggunaan teknologi dalam produksi dan pemasaran.

TUJUAN DAN SASARAN

Tujuan Sosialisasi tentang penggunaan teknologi untuk pemasaran
produk, misalnya dengan GoFood, dengan menggunakan teknologi 10T atau
membuat gambar desain untuk produk sehingga bisa dipasarkan atau
dipromosikan secara online lewat Facebook, Instagram, tiktok dan lain-lain.
Sasaran Diharapkan dengan menggunakan teknologi loT dengan Smartphone bisa

meningkatkan market.

TARGET YANG AKAN DICAPAI

Jangka Pendek a. Wirausaha memahami kendala-
kendala dalam berwirausaha.
b. Paham harus menyelesaikan permasalahannya dengan cara apa.
¢. Mengenalkan teknologi sehingga semua ongkos produksi, pemasaran
bisa dipangkas.
Jangka Panjang Wirausaha bisa menggembangkan produk dan usahanya lebih luas.
PESERTA
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Jumlah ;1 (satu) orang
Asal :  Kabupaten Malang Propinsi Jawa Timur
Sektor Usaha :  Ekonomi Kreatif subsektor Agribisnis (pertanian; budidaya tanaman buah)

NARASUMBER
Nama : Dr. Ena Marlina, S.T., M.T.
Asal :  Universitas Islam Malang
(Dosen Fakultas Teknik, Anggota Tim Asistensi INBIS 2021)

Poin yang disampaikan
0. Bussiness Coaching
p. Pengenalan teknologi IoT di era Industri 4.0.

PELAKSANAAN KEGIATAN
Durasi : 1 OJ
Media :  Daring/Online melalui chatting dan calling aplikasi Whatsapp (WA)

FOTO-FOTO KEGIATAN
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Gambar 1. Bussines Coaching Gambar 2. Kegiatan Usaha
(chatting, media : Whatsaap) (budidaya; perbanyakan, selling product)

Laporan Pelaksanaan Kegiatan (Output) P2KIB Unisma | 55



« C @ Irstagram comsulinaagat =

Instagram

Gambar 3. Link Instagra?ﬁ https://www.instagram.com/suliwajagat/
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Gambar 4. Link Instgram https://www.instaqrérﬁ.com/plcBIWYhWHYPo/

Narasumber,

Dr. EngMarlina, S.T., M.T.
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LAPORAN KEGIATAN
Nomor 1.15
BUSSINESS COACHING DAN MENTORING
PENGEMBANGAN EKOSISTEM BISNIS KEWIRAUSAHAAN

Dosen Pendamping : Hj. Jeni Susyanti, S.E., M.M., B.K.P.

PUSAT PENGEMBANGAN KEWIRAUSAHAAN DAN INKUBATOR BISNIS,
MERANGKAP BIDANG PENGEMBANGAN USAHA (P2KIB-BPU)
UNIVERSITAS ISLAM MALANG

JUDUL KEGIATAN
Bussiness Coaching dan Business Sharing Tenan Wirausaha

Tenan Dharma Yudha
Produk : JAMUR NUTRISI MALANG

WAKTU DAN TEMPAT PELAKSANAAN KEGIATAN

Waktu : 31 Juli 2021

Tempat :  Daring/Online melalui chatting dan videocalling aplikasi Whatsapp (WA)
PERMASALAHAN

Permasalahan : a. Dharma Yudha adalah lulusan FEB

prodi Manajemen, yang telah bergabung dengan Paguyuban Mahasiswa
P2KIB sejak tahun 2016.

b. Bisnis yang berkembang adalah Jamur Nutrisi Malang, yang berlokasi di
Sawojajar Malang JI. Danau Tempe FAB8 Sawojajar Kec. Kedungkandang
Kota Malang.

c. Pada masa pandemi ini, bidang pertanian khususnya jamur, tidak
mengalami penurunan penjualan karena masyarakat jual “baglog” dan
pupuk, sampai pemasaran di luar Pulau Jawa strategi e-commerce sudah
dilakukan.

TUJUAN DAN SASARAN
Sasaran . a. Business sharing dengan tenan wirausaha.
b. Menggali potensi dan Kiat-kiat apa yang dilakukan agar usaha tidak turun
di masa pandemi.

Sasaran :  Tenan wirausaha Dharma Yudha pemilik JAMUR NUTRI MALANG.

TARGET YANG AKAN DICAPAI

Jangka Pendek :  Wirausaha memahami hambatan-hambatan
dalam berwirausaha dan paham akan penyelesaian permasalahan seperti
apa yang akan dilakukan.

Jangka Pendek : a. Tenan mampu bekerjasama menjalin mitra kerja dengan pihak Swasta.
b. Tenan dapat menjadi wirausaha yang mampu mengembangkan
usahannya lebih luas dengan target dan profit yang diinginkan.
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6. PESERTA

Jumlah : 1 (satu) orang
Asal :  Kota Malang Propinsi Jawa Timur
Sektor Usaha :  Ekonomi Kreatif subsektor Agribisnis (pertanian; budidaya jamur)

7. NARASUMBER
Nama : Hj. Jeni Susyanti, S.E., M.M., B.K.P.
Asal :  Universitas Islam Malang
(Kepala P2KIB-BPU UNISMA)

Poin yang disampaikan

a. Penggunaan sosial media sangat disarankan dalam memasarkan sebuah produk, tidak hanya
mengandalkan konsumen yang sudah ada.

b. Menentukan strategi dalam memasarkan produk menggunakan sosial media.

c. Posting secara teratur dan konsisten.

d. Menambah varian produk.

8. PELAKSANAAN KEGIATAN
Durasi : 1 OJ
Media :  Daring/Online melalui chatting dan videocalling aplikasi Whatsapp (WA)

9. FOTO-FOTO KEGIATAN

PRESTASI

Dhanma Yudha
FEB/Akuntansl UNISMA
& T 400030 9203 7121
Office : A Danou Tempe F480
Sawosed | Sawosmar
ABT AEAUNGAANGANJ Maiang

JAMUR NUTRISI MALANG berdiri poda semester awol & fahun 2014 & remch
tinggol yong dijodikan konor, tempat produkal sek aligua toko gudang hingga 10at
ini, )L Domou Tempe F4B8 Malong

Permodolon awal odaich secora mandirl, kemudion & support pula cleh seltor Waryswan © 2 orang
perbank an jod: pertembongon wohanyo sangat peat

Gambar 1. Profil Usaha

Narasumber,

7 Jeni Susyanti, S.E., M.M., B.K.P.
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LAPORAN KEGIATAN
Nomor 1.16
BUSSINESS COACHING DAN MENTORING
PENGEMBANGAN EKOSISTEM BISNIS KEWIRAUSAHAAN

Dosen Pendamping : Ita Athia, S.Sos., M.M.

PUSAT PENGEMBANGAN KEWIRAUSAHAAN DAN INKUBATOR BISNIS,
MERANGKAP BIDANG PENGEMBANGAN USAHA (P2KIB-BPU)

UNIVERSITAS ISLAM MALANG

1.  JUDUL KEGIATAN
Pendampingan dan coaching tenant a.n Fajjar Mustofa (Fajar Music Studio/FMS Production)

2. WAKTU DAN TEMPAT PELAKSANAAN KEGIATAN
Malang, 31 Juli 2021, WA dan Google Meet (https://meet.google.com/whbc-ncgi-egx)

3. PERMASALAHAN
Penurunan omzet akibat pandemi Covid-19 dan pembatasan sosial. Kurangnya SDM yang
memiliki skill dan pengetahuan mengenai digital marketing, sehingga mempengaruhi kualitas
konten pemasaran di media sosial.

4, TUJUAN DAN SASARAN

a. Tujuan kegiatan:
Identifikasi masalah tenant dan memberikan saran mengenai produk-market fit,
penentuan segmentasi dan terget konsumen yang disesuaikan dengan kondisi
pandemi.

b. Sasaran
Fajar Music Studio/FMS Production yang dijalankan oleh beberapa mahasiswa dan
alumni mahasiswa unisma: Fajar Mustofa, Muhammad Anshori, M. Fathurozi

5. TARGET YANG AKAN DICAPAI

a. Target jangka pendek
1. Tenant memahami kebutuhan dan harapan konsumen tertaget di masa pandemi
2. Tenant menemukan produk-market fit di masa pandemiini
3. Memahami perilaku konsumen di masa pandemi yang lebih banyak

menggunakan sistem online

4. Re-segmented dan re-targeting konsumen FMS production

b. Target jangka panjang
1. Membuka layanan baru terkait penyediaan konten kreator
2. Mengembangkan usaha melalui aplikasi mobile
3. Memperkuat branding dan partnership

6. PESERTA
Jumlah peserta: 3 orang, asal: Batu & Malang dan sektor usaha: bisnis kreatif

1. NARASUMBER
a. Narasumber . Ita Athia, S.Sos., MM
b. Materi : Pengenalan dan menyusun BMC (Business Model Canvas)
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Profil usaha Biggest Pain Objectives (Target)

Nama Usaha : FMS Production

Bidang Usaha : Industri
musik

1. Kurangnya tempat
mengekspresikan dan
mengeksplorasi bakat
bermusik di kota Batu.

kreatif

Jangka Pendek (5 bulan-12 Bulan)

1. mMembangun faziitas simple one
stop music studio dengan
menyediakan fasiitas: rental studio

2. Miasih jarangnya studio yang latihan, studio rekaman, hingga
Dwrasi usaha begalan : 2tshun 7 memiliki faziitaz oll in one rental sound system dan alat band
bulan mulai darni studio latihan, untuk [atihan, membuat riisan dan
studio rekaman, dan studio mendistribusikannya.
NB: label yang dapat memproduksi 2. Menjadi produser dan distributor
= [2tahun 3 bulan itu terhitung dan mendistribusikan karya musik dengan label sendin
=.d Maret 2021, Karena skrg menghambat merska yang 3. Pembuatan konser musik virtual
=dh Juli 2021, jd =dh betalan 2 sebenamya memiliki potensi (wirtual concert] via 1G dan Youtube
tahun 7 bulan) untuk biza berkembang dan agar kegiatan pertunjukan musik
= BIGEEST RAIN adalzh masalzh memiliki wadah dalam biza dizdakan tanps mengundang
yang dihadapi oleh konsumen kegiatan bermusiknya. kensmunan.
(bukan pengusaha) 3. Adanya pandemi Covid-19
menjadi salzh satu faktor Jangka Panjang (=12 Bulan)
pertunjukan musik dilarang, 1. mMengembangkan uszha melziu
zehingga penghambat aplikasi mobie phone dengannama
kreativitas musisi untuk “FME Profite”
berkembang. 2. Membuka cabang diluar Kota Batu

PELAKSANAAN KEGIATAN

Kegiatan diawali dengan berkoordinasi antara fasilitator dengan tenant melalui grup WA.
Kemudian dilanjut dengan pendampingan dan sosialisasi materi melalui Google Meet. Setelah
pemberian materi dilanjut dengan sesi diskusi dan tanya jawab dari anggota tenant.

FOTO-FOTO KEGIATAN
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i — musik darmusik di kots Baty, menyediakan fasilitas: rental studio
2. Mash jarangnya studio yang fatihan, stadio rekaman, hisgge
B Durasi usaha besjalan : 2tabun 7 meniliki fssilitas ol io one rental sound system dan alt band
bulan molai dad studio latihas, untok [atian, membuat rilisan dan
poa— studio rekaman, dan studo mendistribusieannya.

NS label yang dagat memproduksi 2. Menjadi produser dan distributor

¢ {2 tahoa 3 Sulen ity terhitung dan mendistribusikan karya musik desgan label sendii
5.4 Maret 2021. Kacena skrg menghambat mereka yang 3. Pembuatan lonser musik virtual
sahy Juli 2021, 38 5db berjalan 2 sedenarmya memikid poseasi (wetued concert) via IG dan Youtube
tahun 7 butan) wituk bisa bedembang das agar kegiatan pentunjlsn mysik

* DIGGEST PAIN adalah masalah meniitd wadah dalass biss diadakan tanpa mengundang
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(Ita Athia, S.Sos., MM)
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LAPORAN KEGIATAN
Nomor 1.17
BUSSINESS COACHING DAN MENTORING
PENGEMBANGAN EKOSISTEM BISNIS KEWIRAUSAHAAN

Dosen Pendamping : Ita Athia, S.Sos., M.M.

PUSAT PENGEMBANGAN KEWIRAUSAHAAN DAN INKUBATOR BISNIS,
MERANGKAP BIDANG PENGEMBANGAN USAHA (P2KIB-BPU)

UNIVERSITAS ISLAM MALANG

1. JUDUL KEGIATAN
Pendampingan dan coaching tenant a.n Fajjar Mustofa (Fajar Music Studio/FMS Production)

2. WAKTU DAN TEMPAT PELAKSANAAN KEGIATAN
Malang, 1 Agustus 2021, WA dan Zoom Meeting
(https:/fusO4web.zoom.us/j/78667911270?pwd=STIzQkdPT3FUckEzV04reCticFRsUT 09)

3. PERMASALAHAN
Terjadinya pergeseran atau perubahan perilaku konsumen di masa pandemi, berimplikasi pada
perubahan model bisnis yang harus dilakukan di masa pembatasan sosial.

4. TUJUAN DAN SASARAN

a. Tujuan kegiatan:
Memberikan edukasi dan informasi mengenai product/market fit yaitu menemukan
kecocokan antara produk yang dikembangkan terhadap pasar di masa pandemi covid-
19.

b. Sasaran
Fajar Music Studio/FMS Production yang dijalankan oleh beberapa mahasiswa dan
alumni mahasiswa unisma: Fajar Mustofa, Muhammad Anshori, M. Fathurozi

5. TARGET YANG AKAN DICAPAI

a. Target jangka pendek
1. Menentukan target konsumen dan kebutuhan terbesarnya di masa pandemi
2. Mengembangkan fitur produk yang diunggulkan di masa pandemi
3. Memahami  pengalaman pengguna  (user  experiences/UX)

selama pembatasan sosial berlangsung

4. Membuat Unique Value Preposition (UVP) FMS studio

b. Target jangka panjang
1. Tenant mampu melakukan validasi produk dan pasar setiap saat
2. Tenant mampu memberikan nilai/value yang ditawarkan (kapabilitas bisnis)
3. Melakukan customer relationship yang tepat untuk mencapai loyalitas

pelanggan

6. PESERTA
Jumlah peserta: 3 orang, asal: Batu & Malang dan sektor usaha: bisnis kreatif

7. NARASUMBER
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a. Narasumber
b. Materi

Product:

Product-Market Fit I

Market:

A=y

. Ita Athia, S.So0s., MM
: 1. Menemukan product/market fit

TENTUKAN TARGET PELANGGAN: Keberhasilan
produk sangat bergantung pada target pelanggan
yang tepat. Gunakan STP untuk mengetahui siapa
target spesifik pelanggan kita.

IDENTIFIKASI KEBUTUHAN: mengembangkan
produk berarti kita menjawab
kebutuhan/masalah yang belum diperoleh
konsumen. Pengguna akan menilai produk kita
dari MANFAAT TERBESAR yg tidak mereka peroleh
dari produk yg sudah ada.

TENTUKAN VALUE PREPOSITION: adalah nilai
produk yang direncanakan dapat memberikan
nilai yg lebih baik pada pengguna (HAL YG PALING
BERIMPAK)

RANCANG MVP: fokus pada nilai yang ditawarkan

Buat MVP: wujudkan MVP dalam bentuk yang
paling sederhana, yaitu kesesuaian antara value
preposition dan user experience

UJI COBA MVP

2. Membuat Unique Value Preposition (UVP)

Apakah yang kita tawarkan
memberi keuntungan pada bisnis
kita? izl

\,
\,

Val‘h‘e Proposition

i

! Gain creators

Produk dan layanan apa
yang kami berikan
kepada klien utk S
membantu mereka i eSS
menyelesaikan pekerjaan Qi T
mereka %’""

L

Apakah yang kami tawarkan bisa
mengurangi rasa sakit/kesulitan
yang mereka hadapi?

PELAKSANAAN KEGIATAN

Kegiatan diawali dengan berkoordinasi antara fasilitator dengan tenant melalui grup WA.
Kemudian dilanjut dengan pendampingan dan sosialisasi materi melalui Google Meet. Setelah

UVP CANVAS

Apa keuntungan/hal positif
> (GAIN) yang mereka cari
dan harapkan?

\, Apa kesulitan yang mereka hadapi

s (PAIN)? Seperti: saya benci, saya
tidak suka, saya merasa kesulitan,
saya tidak paham, dll

pemberian materi dilanjut dengan sesi diskusi dan tanya jawab dari anggota tenant.

FOTO-FOTO KEGIATAN
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@ Zoom Meeting 40-Minutes

Apakah yang kita tawarkan
member keurtungan pada bisnis
kital b

Valdye Proposition

mereka

Apaiush yang kami tawarkan biza
mergurangt rasa sakit/kesul:tan
yang meceka hadapi?

Ita Athia's screen

UVPCANVAS

Apa beuntargaa hal. postid
% (GAN) yang mereka carl
d dan hareghan?

Ay Aomyang merska hensan
LT~ gelm et merere!

, Apa beeulitan yang mereka badapi
> (PANJ Seserti: 1aya Denc, saya
ek suba, saye mecase kewsian,
saya tidak pahem, O

(X
-
(Ita Athia, S.So0s., MM)
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LAPORAN KEGIATAN
Nomor 1.18
BUSSINESS COACHING DAN MENTORING
PENGEMBANGAN EKOSISTEM BISNIS KEWIRAUSAHAAN

Dosen Pendamping : Ita Athia, S.Sos., M.M.

PUSAT PENGEMBANGAN KEWIRAUSAHAAN DAN INKUBATOR BISNIS,
MERANGKAP BIDANG PENGEMBANGAN USAHA (P2KIB-BPU)

UNIVERSITAS ISLAM MALANG

1.  JUDUL KEGIATAN
Pendampingan dan coaching tenant a.n Fajjar Mustofa (Fajar Music Studio/FMS Production)

2.  WAKTU DAN TEMPAT PELAKSANAAN KEGIATAN
Malang, 2 Agustus 2021, WA dan Google Meet (https://meet.google.com/wbc-ncqi- egx)

3. PERMASALAHAN
Bisnis harus menyesuaikan protokol kesehatan sesuai anjuran pemerintah sehingga
berimplikasi pada standart operasional prosedur yang harus dilakukan FMS production.

4, TUJUAN DAN SASARAN
a. Tujuan kegiatan:
Memberikan pendampingan implementasi protokol kesehatan pada bisnis FMS
production.
b. Sasaran
Fajar Music Studio/FMS Production yang dijalankan oleh beberapa mahasiswa dan
alumni mahasiswa unisma: Fajar Mustofa, Muhammad Anshori, M. Fathurozi

5. TARGET YANG AKAN DICAPAI
a. Target jangka pendek
1. Merespon kebutuhan pelanggan yang berlatih di studio tetap merasa aman dan
nyaman dengan diterapkannya protokol kesehatan ketat di studio.
b. Target jangka panjang
1. FMS production tetap dapat beroperasi di masa pandemi.
2. FMS production  bisa selalu cepat  agile/beradaptasi
bisnisnya menyesuaikan situasi dan kondisi yang terjadi.
3. Melakukan customer relationship yang tepat untuk mencapai loyalitas
pelanggan.

6. PESERTA
Jumlah peserta: 3 orang, asal: Batu & Malang dan sektor usaha: bisnis kreatif

7. NARASUMBER

a. Narasumber . Ita Athia, S.Sos., MM
b. Materi : 1. Merubah perilaku bisnis mematuhi protokol kesehatan di
masa PPKM
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SELAMA PPKM DARURAT
é b
A

AKTIVITAS STUDIO

DIBATASI ' '
e

- EGIATAN STUDIO MAKSIMAL SAMPAI JAM 22.00* v

- PEMESANAN STUDIO MAKSIMAL JAM 20.00 .

- PEMESANAN DIUTAMAKAN LEWAT APLIKAS] FMSPRO LITE

- TAATI PROTOKOL KESEHATAN FMS PRODUCTION

- STUDIO MENYEDIAKAN MASKER GRATIS**

PELAKSANAAN KEGIATAN
Menyiapkan sarana dan prasarana protokol kesehatan dalam menghadapi masa PPKM.

FOTO-FOTO KEGIATAN

Mo

GUNRHAN HAND SB '

¢ TELAR 1SEDTAKAN I
i“ LM MASUR sTupi0 o

%n

(Ita Athia, S.50s., MM)
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LAPORAN KEGIATAN
Nomor 1.19
BUSSINESS COACHING DAN MENTORING
PENGEMBANGAN EKOSISTEM BISNIS KEWIRAUSAHAAN

Dosen Pendamping : Ita Athia, S.Sos., M.M.

PUSAT PENGEMBANGAN KEWIRAUSAHAAN DAN INKUBATOR BISNIS,
MERANGKAP BIDANG PENGEMBANGAN USAHA (P2KIB-BPU)

UNIVERSITAS ISLAM MALANG

1. JUDUL KEGIATAN

Pendampingan dan coaching tenant a.n Aldo Naufal Surya Wijaya (LANCAR DRIVING
COURSE)

2. WAKTU DAN TEMPAT PELAKSANAAN KEGIATAN
Malang, 3 Agustus 2021, WA dan Google Meet (https://meet.google.com/zyr-fhap-vcn)

3. PERMASALAHAN
Persaingan kursus mengemudi di Malang yang lumayan ketat, berimplikasi pada price war.
Belum adanya surat ijin usaha, sehingga owner merasa was-was dalam mengoperasionalkan
bisnisnya.

4, TUJUAN DAN SASARAN

a. Tujuan kegiatan:
Identifikasi masalah tenant dan memberikan edukasi tentang UVP (unique Value
Preposition) serta pendampingan model bisnis yang bisa diterapkan Lancar Driving
Course.

b. Sasaran
Lancar Driving Course yang dijalankan oleh mahasiswa a.n Aldo Naufal Surya
Wijaya, dimana usaha yang dijalankannya adalah meneruskan bisnis yang dimiliki
keluarganya.

5. TARGET YANG AKAN DICAPAI
a. Target jangka pendek

1. Mengenali kelebihan dan kekurangan Lancar Driving Course dan memposisikan
terhadap beberapa pesaing kursus mengemudi di kota Malang.

2. Memunculkan Unique Value Preposition pada Lancar Driving Course sehingga
konsumen merasakan manfaat yang lebih besar daripada produk yang ditawarkan
oleh pesaing.

b. Target jangka panjang

1. Lancar Driving Course mampu bersaing dengan pesaing selain dari segi harga.

2. Branding Lancar Driving Course sebagai kursus mengemudi nomor satu di kota
Malang.

3. Pengurusan ijin usaha yang lengkap.

6. PESERTA
Jumlah peserta: 1 orang, asal: Malang dan sektor usaha: jasa layanan mengemudi

7. NARASUMBER
a. Narasumber . Ita Athia, S.Sos., MM
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b. Materi : 1. Pengenalan UVP

UVP CANVAS

Apakah yang kita tawarkan
memberi keuntungan pada bisnis

kita? - Apa keuntungan/hal positif
= _.-=» (GAIN) yang mereka cari
\ » P g dan harapkan?
Vallie Proposition Customer Profile
Gain creators
Produk dan layanan apa
yang kami berikan Pt
kepada klien utk e |Bservices 3. Apa yang mereka kerjakan
membantu mereka TS | ” ’ """ 7 dalam kehid upan mereka’
:::\Z'ﬂesalkan pekerjaan Eﬂ T
l‘/ “l
v,’ %, Apa kesulitan yang mereka hadapi
. ; s (PAIN)? Seperti: saya benci, saya
Apakah yang kami ta-warkan P]sa tidak suka, saya merasa kesulitan,
mengurangi rasa sakit/kesulitan caya tidak paham, dll

yang mereka hadapi?

2. Pengenalan model bisnis sharing economy (studi kasus kebab
Baba Rafi)

PROSES INVESTAST

KEBAB KITCHEN

STUDI MODEL PENGEMBANGAN :
BISNIS &
2 o -

oy K A

2 -4

——

Nracing bisnis disruation withodk:

1[5 No rent fee ' its all about sharing asset
2.[%] No employees fee and sharing economy

3. No Operational cost

PELAKSANAAN KEGIATAN

Kegiatan diawali dengan berkoordinasi antara fasilitator dengan tenant melalui grup WA.
Kemudian dilanjut dengan pendampingan dan sosialisasi materi melalui Google Meet. Setelah
pemberian materi dilanjut dengan sesi diskusi dan tanya jawab dari anggota tenant.

FOTO-FOTO KEGIATAN
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(Ita Athia, S.So0s., MM)
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LAPORAN KEGIATAN
Nomor 1.20
BUSSINESS COACHING DAN MENTORING
PENGEMBANGAN EKOSISTEM BISNIS KEWIRAUSAHAAN

Dosen Pendamping : Ita Athia, S.Sos., M.M.

PUSAT PENGEMBANGAN KEWIRAUSAHAAN DAN INKUBATOR BISNIS,
MERANGKAP BIDANG PENGEMBANGAN USAHA (P2KIB-BPU)

UNIVERSITAS ISLAM MALANG

1.  JUDUL KEGIATAN
Pendampingan dan coaching tenant a.n Angga Gari Prasetyo (Kasur Busa Malang Raya)

2. WAKTU DAN TEMPAT PELAKSANAAN KEGIATAN
Malang, 3 Agustus 2021, WA dan Google Meet (https://meet.google.com/zyr-fhap-vcn)

3. PERMASALAHAN
Belum optimal dalam memanfaatkan media sosial sebagai sarana promosi. SDM terbatas:
produksi ditangani orang tua, pengiriman ditangani satu orang (Angga), sedang
mengembangkan diversifikasi usaha, yaitu membuat sofa dari kasur busa.

4, TUJUAN DAN SASARAN
a. Tujuan kegiatan:
Identifikasi masalah tenant dan memberikan pendampingan tentang optimasi media
sosial sebagai sarana pemasaran berbasis digital.
b. Sasaran
Kasur Busa Malang Raya yang dijalankan oleh alumni mahasiswa a.n Angga Gari
Prasetyo

5. TARGET YANG AKAN DICAPAI
a. Target jangka pendek
1. Menumbuhkan dan menguatkan minat wirausaha sejak dini.
2. Mengembangkan usaha yang telah dijalankan, tidak hanya beroperasional pada
onlineshop saja, tetapi mengarah ke perkembangan bisnis yang komperehensif.
b. Target jangka panjang
1. Bisnis yang dijalankan bisa di scaleup ke arah yang lebih besar lagi.
2. Mahasiswa terus menekuni usahanya sampai menjadi profesi setelah lulus kuliah.
3. Usahanya berkembang lebih besar dan dapat membuka lapangan pekerjaan bagi
masyarakat sekitar.

6. PESERTA
Jumlah peserta: 1 orang, asal: Malang dan sektor usaha: penjualan dan produksi kasur busa

7. NARASUMBER
a. Narasumber . Ita Athia, S.Sos., MM
b. Materi : 1. Pemantapan berbisnis sejak di bangku kuliah
2. Optimasi pemasaran melalui media sosial
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OPTIMASI MARKETING MELALUI SOSIAL MEDIA

TINGKAT PENGGUMNAINTERMET D1 INDOMESIA YANG
SEMAKIN BERKEMBANG

EKOMOMIS (LOW COST HIGH IMPALT)

JANGKAUAN LUAS

TIDAK DIBATASI RUANG DAMN WAKTU

ADA MEASUREMENT YANG BISA DIUKUR {impression, click,
conversiton, interaction, view, cost, dil)

=

P g

1. Hampir semuaindivide memiliki mediz sos=isl, bahkan lebihdan sstu

2. [Dengan bersdadimedia sosial, memungkinkan produk kita dikenal
oleh ribuan konsumen.

3. Pemasaran di media so=ial terbukti merupskan metode yang lebih
murah dibandingkan dengan pemasaran tradisional.

4. Mediz =osizl marketing adalsh metode pemasaran yang relstif
mudah untuk diaplikasikan oleh pengusaha level UKM.

PELAKSANAAN KEGIATAN

Kegiatan diawali dengan berkoordinasi antara fasilitator dengan tenant melalui grup WA.
Kemudian dilanjut dengan pendampingan dan sosialisasi materi melalui Google Meet. Setelah
pemberian materi dilanjut dengan sesi diskusi dan tanya jawab dari anggota tenant.

FOTO-FOTO KEGIATAN

Terimakasih kak kasurnya .

bagus.empuk harganya bersaing \a‘\g(a‘j.a ' A

banget, Free ongkir lag¥b“sa\ﬂ ; GUD DELIVERY*ORDER
W) kab Lo 66 w

Alham mmah tenmakasnh atas

kepercayaannya kdk » di wnggu
orderan selanjutnya _|

L
Sama2 Kak, insyaAllah klo ada rejeki mau
upgrade kasur dirumah sama kasur busa
Royal foam TR
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Anda
. Foto

Saya,

W “‘“\\\\0‘& . %
ﬂ;‘:“:“ M akakizy I,

Mohon maaf kwa‘ya call bisa?

Maturnuwun kak J, &3

Nggih kak, terimakasih banyak. Mohon
maaf merepotkan malam-malam I,

FARE

Alhamduliliah sesuai orderan kak,

LINGKUP DIGITAL
MARKETING

1. SearchEngine

2. SocialMedia

3. Emailmarketing
4 Website&Blogg

5. Videoplatform
6. E-commerce
7. Marketplace
8. Aplikas

9. dil

m
/
(Ita Athia, S.Sos., MM)
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LAPORAN KEGIATAN
Nomor 1.21
BUSSINESS COACHING DAN MENTORING
PENGEMBANGAN EKOSISTEM BISNIS KEWIRAUSAHAAN

Dosen Pendamping : Ita Athia, S.Sos., M.M.

PUSAT PENGEMBANGAN KEWIRAUSAHAAN DAN INKUBATOR BISNIS,
MERANGKAP BIDANG PENGEMBANGAN USAHA (P2KIB-BPU)

UNIVERSITAS ISLAM MALANG

1. JUDUL KEGIATAN
Pendampingan dan coaching tenant a.n Ahmad Lukman Fahri (Ceker Pedas “HUH- HAH”)

2. WAKTU DAN TEMPAT PELAKSANAAN KEGIATAN
Malang, 3 Agustus 2021, WA dan Google Meet (https://meet.google.com/zyr-fhap-vcn)

3. PERMASALAHAN
Bisnis belum dikelola dengan serius karena kesibukan kegiatan kuliah. Sempat terhenti akibat
pandemi. Saat ini hanya melayani pre order secara online saja (produk baru dibuat ketika ada
orderan).

4, TUJUAN DAN SASARAN
a. Tujuan kegiatan:
Identifikasi masalah tenant dan memberikan edukasi tentang pentingnya
kewirausahaan dan merintis bisnis sejak dini.
b. Sasaran
Ceker Pedas “HUH-HAH” yang dijalankan oleh mahasiswa a.n Ahmad Lukman
Fahri.

5. TARGET YANG AKAN DICAPAI
a. Target jangka pendek
1. Menumbuhkan dan menguatkan minat wirausaha sejak dini.
2. Mengembangkan usaha yang telah dijalankan, tidak hanya beroperasional pada
onlineshop saja, tetapi mengarah ke perkembangan bisnis yang komperehensif.
b. Target jangka panjang
1. Bisnis yang dijalankan bisa di scaleup ke arah yang lebih besar lagi.
2. Mahasiswa terus menekuni usahanya sampai menjadi profesi setelah lulus kuliah.
3. Usahanya berkembang lebih besar dan dapat membuka lapangan pekerjaan bagi
masyarakat sekitar.

6. PESERTA
Jumlah peserta: 1 orang, asal: Malang dan sektor usaha: kuliner Ceker Pedas “HUH- HAH”

7. NARASUMBER
a. Narasumber . Ita Athia, S.Sos., MM
b. Materi : 1. Pemantapan berbisnis sejak di bangku kuliah
2. Pengenalan model bisnis sharing economy (studi kasus
kebab Baba Rafi)
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“BELAJAR DARI
PENGALAMAN"

NILAI_NILAI & SEMANGAT BERWIRAUSAHA
. PENANAMAN EMPATISME: BISA SECARA langsung
merasakan suka duka berwirausaha (bahwayang
namanya usaha pasti ada untung-ruginya)
. Memperoleh pengalaman empiris mengelola sebuah
bisnis
4. Menciptakan iklimwirausaha dilingkungan kampus

8. PELAKSANAAN KEGIATAN
Kegiatan diawali dengan berkoordinasi antara fasilitator dengan tenant melalui grup WA.
Kemudian dilanjut dengan pendampingan dan sosialisasi materi melalui Google Meet. Setelah
pemberian materi dilanjut dengan sesi diskusi dan tanya jawab dari anggota tenant.

9. FOTO-FOTO KEGIATAN

I IS TITIIFID
7=\

)

N
PEMBERITAHUAN
UNTUK MENJAGA KUALITAS PRODUK
PEMESNANAN KITA MEMAKAI SISTEM

PRE ORDER

DAPAT MAKAN DI TEMPAT. COD, DELIVERY,
APLIKASI ONLINE

AN B

4 .: N - ‘ T 4
R INDOMIHUHEHAK

BUKA
18.00 -24.00

“ZONA COPFEE™
JLDERMO MULYO AGUNG DAL MALANG

—
(Ita Athia, S.Sos., MM)
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LAPORAN KEGIATAN
Nomor 1.22
BUSSINESS COACHING DAN MENTORING
PENGEMBANGAN EKOSISTEM BISNIS KEWIRAUSAHAAN

Dosen Pendamping : Ita Athia, S.Sos., M.M.

PUSAT PENGEMBANGAN KEWIRAUSAHAAN DAN INKUBATOR BISNIS,
MERANGKAP BIDANG PENGEMBANGAN USAHA (P2KIB-BPU)

UNIVERSITAS ISLAM MALANG

1. JUDUL KEGIATAN
Pendampingan dan coaching tenant a.n Juned Farhan (GoldenParfum)

2. WAKTU DAN TEMPAT PELAKSANAAN KEGIATAN
Malang, 3 Agustus 2021, WA dan Google Meet (https://meet.google.com/zyr-fhap-vcn)

3. PERMASALAHAN
Bisnis belum dikelola dengan serius karena kesibukan kegiatan kuliah.

4. TUJUAN DAN SASARAN
a. Tujuan kegiatan:
Identifikasi masalah tenant dan memberikan edukasi tentang pentingnya
kewirausahaan dan merintis bisnis sejak dini.
b. Sasaran
Golden Parfum yang dijalankan oleh mahasiswa a.n Juned Farhan, dimana usaha ini
dijalankannya secara online sejak sma bersama kakak.

5. TARGET YANG AKAN DICAPAI
a. Target jangka pendek
1. Menumbuhkan dan menguatkan minat wirausaha sejak dini.
2. Mengembangkan usaha yang telah dijalankan, tidak hanya beroperasional pada
onlineshop saja, tetapi mengarah ke perkembangan bisnis yang komperehensif.
b. Target jangka panjang
1. Bisnis yang dijalankan bisa di scaleup ke arah yang lebih besar lagi.
2. Mahasiswa terus menekuni usahanya sampai menjadi profesi setelah lulus kuliah.
3. Usahanya berkembang lebih besar dan dapat membuka lapangan pekerjaan bagi
masyarakat sekitar.

6. PESERTA
Jumlah peserta: 1 orang, asal: Malang dan sektor usaha: onlineshop parfum Thailand

7. NARASUMBER
a. Narasumber : Ita Athia, S.Sos., MM
b. Materi : 1. Pemantapan berbisnis sejak di bangku kuliah
2. Pengenalan model bisnis sharing economy (studi kasus
kebab Baba Rafi)
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PROSES INVESTAST
KEBAB KITCHEN

ﬁ4¢

STUDI MODEL PENGEMBANGAN
BISNIS

Imagnebnsmsdm\pmnwtthom

1. (5 No rent fee its all about sharing asset
2.[X] No employees fee and sharing economy

3. No Operational cost

PELAKSANAAN KEGIATAN

Kegiatan diawali dengan berkoordinasi antara fasilitator dengan tenant melalui grup WA.
Kemudian dilanjut dengan pendampingan dan sosialisasi materi melalui Google Meet. Setelah
pemberian materi dilanjut dengan sesi diskusi dan tanya jawab dari anggota tenant.

FOTO-FOTO KEGIATAN

-
(Ita Athia, S.Sos., MM)
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LAPORAN KEGIATAN
Nomor 1.23
BUSSINESS COACHING DAN MENTORING
PENGEMBANGAN EKOSISTEM BISNIS KEWIRAUSAHAAN

Dosen Pendamping : Hj. Jeni Susyanti, S.E., M.M., B.K.P.

PUSAT PENGEMBANGAN KEWIRAUSAHAAN DAN INKUBATOR BISNIS,
MERANGKAP BIDANG PENGEMBANGAN USAHA (P2KIB-BPU)
UNIVERSITAS ISLAM MALANG

JUDUL KEGIATAN
Bussiness Coaching dan Business Sharing Tenan Wirausaha

Tenan :  Aldy Ferdian M. J.
Produk : RUMAH MAKAN "BAROKAH", DONAT HURUF MALANG "GIOXO"

WAKTU DAN TEMPAT PELAKSANAAN KEGIATAN

Waktu : 04 Agustus 2021

Tempat :  Daring/Online melalui chatting aplikasi Whatsapp (WA)

PERMASALAHAN

Permasalahan : Permasalahan usaha rumah makan tetap bertahan

walapun lambat dikarenakan adanya PPKM di Kota Malang yang juga
berpengaruh terhadap jalannya usaha.

TUJUAN DAN SASARAN
Tujuan . a. Business sharing dengan tenan.
b. Memberikan motivasi dan bertukar ide bersama tenan.

Sasaran . Wirausaha tenan Aldy Ferdian M. J. pemilik RUMAH MAKAN
"BAROKAH", DONAT HURUF MALANG "GIOXQO".

TARGET YANG AKAN DICAPAI

Jangka Pendek :  Wirausaha memahami hambatan-hambatan
dalam berwirausaha dan paham akan penyelesaian permasalahan seperti
apa yang akan dilakukan.

Jangka Pendek : a. Tenan mampu mengembangkan usaha tidak hanya di dunia kuliner.
b. Tenan mampu bekerjasama menjalin mitra kerja dengan pihak Swasta.
¢. Tenan dapat menjadi wirausaha yang mampu mengembangkan
usahannya lebih luas dengan target dan profit yang diinginkan.

PESERTA

Jumlah 1 (satu) orang

Asal . Kota Malang Propinsi Jawa Timur
Sektor Usaha :  Ekonomi Kreatif subsektor Kuliner

(makanan; jasa, lauk-pauk dan kue karakter)
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7. NARASUMBER
Nama : Hj. Jeni Susyanti, S.E., M.M., B.K.P.
Asal :  Universitas Islam Malang
(Kepala P2KIB-BPU UNISMA)

Poin yang disampaikan

a. Memotivasi dan sharing usaha bersama tenan.

b. Narasumber mengusulkan penambahan varian minuman, berupa dawet/ cendol berbahan
dasar kopi beserta cara pembuatannya.

c. Menentukan strategi dalam memasarkan produk.

8. PELAKSANAAN KEGIATAN
Durasi : 1 OJ
Media :  Daring/Online melalui chatting aplikasi Whatsapp (WA)

9. FOTO-FOTO KEGIATAN

walah kemarin ada dg kwu goldenpreneur

donat mu piye.. nggak kepingin bikin dijual frozen?

bikin d fioz

Wah saya temyata kurang berbakat di patiseri, kualitas menurun, tidak
sebagus dulu

Aldi.. untuk rumah makannya bgmn?
Hehe aman bu
1 ada dg kwu geldenpreney

Jika ada ini lagi, kabari saya nggeh bu

Wah sumpek sama diomelin mama disuruh usaha terus dirumah, makanya lar
ke Malang ini hehe

coba di kalau kamu sukanya kuliner, ngembangkan minuman spt dawet kopi
dawet buah.. dll., sekalian dijual di rumah makanmu

Beleh juga bu idenya, saya juga punya peralatan kopi kok hehe

Iha itu... jadi bisa yg ori, kepi dan santan ... bisa dikasih susu

Gambar 1. Bussines Coaching dan Sharing (chatting, media : Whatsapp)
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NaMaeMMNog - §

(_w Aldi Donat Huruf Fapert...

online

Dawet kopi &

Anda ‘
Ide2 seperti inl bu yang saya butuhkan,
yang unik2, saya soalnya ga kreatif, ga
bakat menemukan, saya ahlinya malah

ngurus langkah2 usaha sama strategi
penjualan bu

Nutrije! dan kopi dimasak, kemudian
dibekukan spt bikin puding. Kemudian
diparut, pakai parutan gobet, yg besar2
lubangnya

Ok bikin o dulu test ke
pelangganmu...nanti berangsur dijual
online juga

¢« Aldi Donat Huruf Fapert

Aldi Donat Huruf Faperta Tenan Js
Hehe nutrifed 5, kala
adonan apa it bu. tepung ks

1 asliitu dad
i kah?

iya nutrijel diparut, kalau dawet asli dari
tepung beras dimasak dicetak pakai
saringan cendol... bisa juga dari tepung
kanji

AMamMNogE - & |

Sungkan mau join bu, berhubung donat saya

Aldi Donat Huruf Faperta Tenan Js
nggak jaian hehe

walah nggak apa? ... namanya usaha
nalk turun ... paling nggak bisa
berjejaring

Oh parutan ini, lya bu

Sangat fresh bu idenya, saya kedengeran
aja tertarik pengen beli dawet kopi,
kearifan lokal + daya tarik anak muda
(kopi}

Owh iya2, tepung beras

nutrijel dibuat padat ya , i bungkus coba
airmya 2 gelas

M

1 bungkusigg

Hehe nutrijel ya bu, kalau dawet asli itu
dari adonan apa sih bu, tepung kanji kah?

aldi longgamya jam berapa, kalau
sabtu.,, biar bisa zoom dg teman2
sharing2 usaha

Gambar 2. Bussines Coaching dan Sharing (chatting, media : Whatsapp)

Narasumber,

Gambar 3. Kegiatan Usaha
(makanan; jasa, lauk-pauk)

eni Susyaati, S.E., M.M., B.K.P.
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LAPORAN KEGIATAN
Nomor 1.24
BUSSINESS COACHING DAN MENTORING
PENGEMBANGAN EKOSISTEM BISNIS KEWIRAUSAHAAN

Dosen Pendamping : Hj. Jeni Susyanti, S.E., M.M., B.K.P.

PUSAT PENGEMBANGAN KEWIRAUSAHAAN DAN INKUBATOR BISNIS,
MERANGKAP BIDANG PENGEMBANGAN USAHA (P2KIB-BPU)
UNIVERSITAS ISLAM MALANG

1. JUDUL KEGIATAN
Bussiness Coaching Pengenalan Teknologi lIoT

Tenan : M. Faisal Dzaky
Produk : PISANG GORENG CRISPY "PISANG NGGAK KI."

2. WAKTU DAN TEMPAT PELAKSANAAN KEGIATAN
Waktu : 04 Agustus 2021
Tempat :  Daring/Online melalui chatting aplikasi Whatsapp (WA)

3. PERMASALAHAN
Permasalahan : a. PISANG GORENG CRISPY
"PISANG NGGAK KI." pada saat pandemi justru mengalami kenaikan
pendapatan karena konsumen bekerja dan belajar dari rumah, memerlukan
camilan yang mengeyangkan disamping pisang merupakan buah dan
ditambah dengan cita rasa yang kekinian.
b. Sudah memiliki logo dan branding usaha, tapi belum memiliki Ijin Usaha.
c. Telah melakukan pemasaran melalui media sosial tapi hasil belum
maksimal.

4. TUJUAN DAN SASARAN
Tujuan : a. Business sharing dengan tenan.
b. Menggali potensi dan Kiat-kiat apa yang dilakukan agar usaha tidak turun
di masa pandemi.
c. Memberikan sumbangan ide untuk menggembangkan usaha.

Sasaran : Wirausaha tenan M. Faisal Dzaky pemilik PISANG GORENG CRISPY
"PISANG NGGAK KI.".

5. TARGET YANG AKAN DICAPAI
Jangka Pendek :  Wirausaha memahami hambatan-hambatan
dalam berwirausaha dan paham akan penyelesaian permasalahan seperti
apa yang akan dilakukan.
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Jangka Panjang : a. Tenan mampu bekerjasama menjalin mitra kerja dengan pihak Swasta.
b. Tenan dapat menjadi wirausaha yang mampu mengembangkan
usahannya lebih luas dengan target dan profit yang diinginkan.

PESERTA

Jumlah 1 (satu) orang

Asal :  Kota Batam

Sektor Usaha :  Ekonomi Kreatif subsektor Kuliner (makanan; kue)
NARASUMBER

Nama : Hj. Jeni Susyanti, S.E., M.M., B.K.P.

Asal :  Universitas Islam Malang

(Kepala P2KIB-BPU UNISMA)

Poin yang disampaikan

a. Penggunaan sosial media sangat disarankan dalam memasarkan sebuah produk, tidak hanya
mengandalkan konsumen yang sudah ada.

b. Menentukan strategi dalam memasarkan produk menggunakan sosial media.

Posting secara teratur dan konsisten.

d. Menambah produk baru, misal : Sup Kepala Ikan.

o

PELAKSANAAN KEGIATAN
Durasi : 1 OJ
Media :  Daring/Online melalui chatting aplikasi Whatsapp (WA)

FOTO-FOTO KEGIATAN

;ﬁ Faisal £1A Kufiner Maani, Te Ty s Faisal FIA Kuiiner Pzang, Tenan J$ A

Gambar 1. Bussines Coaching dan Sharing
(chatting, media : Whatsapp)
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Pisang goreng crispy ¥

L ]
@ Sinopsis @ Kotak Masuk  # Notifikas

Beranda Ulasan Promo Foto Video

Pisang goreng crispy berada di
Buana Central Park Commercial

Area

& Pisang goreng crispy Q o

Pisang goreng crispy ¥
B seopes W Kouk Mk Notfk

Beranda Ulssan Promo  Fato  Videc
Pisang goreng crispy

hir @
Beberape Testimoni Pelanggan lertang Rasa

Pisang Goteng Criapy kami kak
Diarmin soul rasa mantep deh, rgga booey

11 Apr pukul 11:59 + @

Open order ya guys pisang goreng crispinya
Soal rasa dijamin ah mantap s

Tersedia juga berbagai varian rasa & toppi...
Lihat Selengkapnya

e

o
A~

[Z Bust Postingan

@ Anda, Kholis Knoiri, dan Cill e

|. ka (:J Komentar d) Bagikan

Shoengiaiiay Promosi Tidak Tersedia
[# Buat Postingan

Gambar 2. Akun Facebook

Gambar 3. Bussines Sharing

Narasumber,

eni Susyaati, S.E., M.M., B.K.P.
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LAPORAN KEGIATAN
Nomor 1.25
BUSSINESS COACHING DAN MENTORING
PENGEMBANGAN EKOSISTEM BISNIS KEWIRAUSAHAAN

Dosen Pendamping : Hj. Jeni Susyanti, S.E., M.M., B.K.P.

PUSAT PENGEMBANGAN KEWIRAUSAHAAN DAN INKUBATOR BISNIS,
MERANGKAP BIDANG PENGEMBANGAN USAHA (P2KIB-BPU)
UNIVERSITAS ISLAM MALANG

JUDUL KEGIATAN

Bussiness Coaching Pengenalan Teknologi 10T
Tenan :  Fairuz Qory Amalia
Produk :  Custom Design Kaos CITRALEKA , Conten Creator

WAKTU DAN TEMPAT PELAKSANAAN KEGIATAN

Waktu : 04 Agustus 2021

Tempat :  Daring/Online melalui chatting aplikasi Whatsapp (WA)

PERMASALAHAN

Permasalahan : Fairuz adalah mahasiswa MIPA yang berwirausaha

kaos custom design, pada perkembangannya Fairuz tertarik untuk menjadi
Conten Creator.

TUJUAN DAN SASARAN
Tujuan : a. Business sharing dengan tenan.
b. Sosialisasi penggunaan teknologi dalam melakukan pemasaran produk.

Sasaran . Wirausaha tenan Fairuz Qori Amalia pemilik usaha kaos Custom Design
CITRALAKE_ dan Conten Creator.

TARGET YANG AKAN DICAPAI
Jangka Pendek : a. Wirausaha memahami hambatan-
hambatan dalam berwirausaha dan paham akan penyelesaian
permasalahan seperti apa yang akan dilakukan.
b. Tenan tetap mengembangkan usaha fashion sesuai passion tenan.

Jangka Panjang : a. Tenan mampu bekerjasama menjalin mitra kerja dengan pihak Swasta.
b. Tenan dapat menjadi wirausaha yang mampu mengembangkan
usahannya lebih luas dengan target dan profit yang diinginkan.

PESERTA
Jumlah : 1 (satu) orang
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Asal . Kota Malang Propinsi Jawa Timur
Sektor Usaha :  Ekonomi Kreatif subsektor Fashion dan Komunikasi Digital
(desain; custom design kaos, dan jasa; conten creator)

NARASUMBER
Nama :  Hj. Jeni Susyanti, S.E., M.M., B.K.P.
Asal . Universitas Islam Malang

(Kepala P2KIB-BPU UNISMA)

Poin yang disampaikan

a. Menentukan strategi dalam memasarkan produk menggunakan sosial media.

b. Posting secara teratur dan konsisten.

¢. Penggunaan sosial media sangat disarankan dalam memasarkan sebuah produk, tidak hanya
mengandalkan konsumen yang sudah ada.

d. Narasumber memberikan saran agar tenan tetap menjalankan produk fashion dengan desain
yang custom dapat juga menambahkan desain etnik.

PELAKSANAAN KEGIATAN
Durasi : 1 OJ
Media :  Daring/Online melalui chatting aplikasi Whatsapp (WA)

FOTO-FOTO KEGIATAN

®

Gambar 1. Bussines Coaching dan Sharing
(chatting, media : Whatsapp)
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Narasumber,

eni Susyaati, S.E., M.M., B.K.P.
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LAPORAN KEGIATAN
Nomor 1.26
BUSSINESS COACHING DAN MENTORING
PENGEMBANGAN EKOSISTEM BISNIS KEWIRAUSAHAAN

Dosen Pendamping : Dr. Hayat, S.A.P., M.Si.

PUSAT PENGEMBANGAN KEWIRAUSAHAAN DAN INKUBATOR BISNIS,
MERANGKAP BIDANG PENGEMBANGAN USAHA (P2KIB-BPU)
UNIVERSITAS ISLAM MALANG

1. JUDUL KEGIATAN
Bussiness Coaching Pengembangan Ekosistem Bisnis Kewirausahaan

Tenan : Rika Amelia Wati
Produk : RaWMODISTE, ALPHA DAILY

2. WAKTU DAN TEMPAT PELAKSANAAN KEGIATAN
Waktu : 04 Agustus 2021
Tempat :  Daring/Online melalui chatting dan calling aplikasi Whatsapp (WA)

3. PERMASALAHAN
Permasalahan : a. Wirausaha di bidang jasa

ketrampilan menjahit masih berjalan, walaupun mengalami penurunan
pengguna jasa.

b. Menciptakan produk usaha berupa masker kesehatan, diberi nama ALPHA
DAILY.

¢. Kurang dan terbatasnya media promo dan publikasi atas jasa dan produk
usahanya.

4. TUJUAN DAN SASARAN
Tujuan : Memberikan motivasi, menambahkan wawasan, menerapkan
sesuai disiplin ilmu seputar kewirausahaan guna pengembangan manajemen
bisnis tenan yang didampingi.

Sasaran : a.  Wirausaha RaWMODISTE, ALPHA DAILY dari tenan Rika Amelia Wati
yang tinggal di Kota Malang Propinsi Jawa Timur.

b. Wirausaha mengalami penurunan pengguna jasanya, sehingga kemudian
tergerak menghasilkan produksi jahitan berupa masker kaesehatan
berbahan kain.

c. Wirausaha telah memasarkan produknya secara langsung, namun belum
maksimal menggunakan platform bisnis.

d. Wirausaha kurang maksimal mempromosikan produknya menggunakan
media sosial.
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5. TARGET YANG AKAN DICAPAI
Jangka Pendek : a. Terjalin komunikasi untuk

memberikan bussines coaching dan mentoring berkala kepada tenan
Rika Amelia Wati dengan usahanya RaWMODISTE, ALPHA DAILY.

b. Wirausaha mampu mengklasifikasikan kendala usaha dari bisnis yang
sedang dijalankannya.

¢. Wirausaha mempunyai gambaran solusi atas kendala tersebut dan
berfokus mengatasinya.

d. Wirausaha termotivasi tetap bertahan dan terus meningkatkan
usahanya.

Jangka Panjang : a. Wirausaha RaWMODISTE, ALPHA DAILY dari tenan Rika Amelia
Wati bisa “naik kelas” dari segala aspek usahanya sehingga mampu
bersaing dengan kompetitor usaha sejenis lainnya.

b. Tercipta networking berbasis mahasiswa, alumni, dosen, karyawan,
civitas Universitas Islam Malang.

6. PESERTA
Jumlah 1 (satu) orang
Asal :  Kota Malang Propinsi Jawa Timur
Sektor Usaha :  Ekonomi Kreatif subsektor Fashion, Jasa Fashion

7. NARASUMBER
Nama : Dr. Hayat, S.A.P., M.Si.
Asal :  Universitas Islam Malang
(Kabid. Inkubator Bisnis dan Direktur UNISMA PRESS P2KIB)

Poin yang disampaikan

a. Pentingnya mempertahankan dan terus menumbuhkan semangat berwirausaha di tengah
pandemi seperti ini.

b. Menguatkan mental berwirausaha dengan memperlebar jaringan bisnis di instansi-instansi
serta masyarakat setempat dan mengajukan permohonan untuk dapatnya turut
mempromosikan jasa dan produk usaha tenan tersebut.

c. Memaksimalkan pemasaran jasa dan produk usahanya menggunakan platform bisnis, seperti
beralih ke media Whatsapp Bussines, mendaftarkan ke lapak bisnis; Tokopedia, Shopee, dan
sebagainya.

d. Mulai mencoba membuat Website dan menulis serta mengisinya dengan artikel-artikel
menarik dan sarat ilmu terkait produk usahanya.

e. Menggencarkan promosi jasa dan produk usahanya, seperti membuka gerai di aplikasi
GoService, Nuservice, dan sebagainya.

f.  Mengemas jasa dan produk dengan desain bahasa iklan yang menarik di Instagram,
Facebook, dan sebagainya secara rutin berkala promo mingguan atau bahkan harian.

8. PELAKSANAAN KEGIATAN
Durasi : 1 OJ
Media :  Daring/Online melalui chatting dan calling aplikasi Whatsapp (WA)
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9. FOTO-FOTO KEGIATAN

2

ALPHA DAILY

Gambar 1. Logo Usaha Gambar 2. Platform Bisnis
(akun Shopee : Alpha Daily )
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Gambar 4. Link Instagram https://www.instagram.com/alphadaily id/
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Gambar 5. Alat Produksi (Mesin Jahit)

Gambar 7. Produk Usaha Gambar 8. Alat Produksi
(Masker Kain, model Duckbill) (Masker Kain, model KF94)
Narasumber,

Dr. Hayat, S.AP., M.Si.
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LAPORAN KEGIATAN
Nomor 1.27
BUSSINESS COACHING DAN MENTORING
PENGEMBANGAN EKOSISTEM BISNIS KEWIRAUSAHAAN

Dosen Pendamping : Dr. Hayat, S.A.P., M.Si.

PUSAT PENGEMBANGAN KEWIRAUSAHAAN DAN INKUBATOR BISNIS,
MERANGKAP BIDANG PENGEMBANGAN USAHA (P2KIB-BPU)
UNIVERSITAS ISLAM MALANG

1. JUDUL KEGIATAN
Bussiness Coaching Pengembangan Ekosistem Bisnis Kewirausahaan

Tenan :  Silvia Ayu Mardhita
Produk : KERIPIK SINGKONG COKLAT “SILVICHIIPS”

2. WAKTU DAN TEMPAT PELAKSANAAN KEGIATAN
Waktu : 04 Agustus 2021
Tempat :  Daring/Online melalui chatting dan calling aplikasi Whatsapp (WA)

3. PERMASALAHAN
Permasalahan : a. Wirausaha di bidang makanan
berupa produk makanan ringan olahan tradisional berciri khas unik masih
berjalan, relatif stabil.
b. Usaha sudah berijin, tersertifikasi P-IRT dan Halal LPOM-MUI.
Kemasan produk kurang menarik.
d. Media promo dan publikasi atas produk usahanya kurang maksimal.

o

4. TUJUAN DAN SASARAN
Tujuan : Memberikan motivasi, menambahkan wawasan, menerapkan
sesuai disiplin ilmu seputar kewirausahaan guna pengembangan manajemen
bisnis tenan yang didampingi.

Sasaran : a  Wirausaha KERIPIK SINGKONG COKLAT “SILVICHIIPS” dari tenan
Silvia Ayu Mardhita yang tinggal di Kota Malang Propinsi Jawa Timur.
b. Wirausaha telah memasarkan produknya secara langsung, namun belum
maksimal menggunakan platform bisnis.
¢.  Wirausaha kurang maksimal mempromosikan produknya menggunakan
media sosial.

Laporan Pelaksanaan Kegiatan (Output) P2KIB Unisma | 91



5. TARGET YANG AKAN DICAPAI
Jangka Pendek : a. Terjalin komunikasi untuk

memberikan bussines coaching dan mentoring berkala kepada tenan
Silvia Ayu Mardhita dengan usahanya KERIPIK SINGKONG
COKLAT “SILVICHIIPS”.

b. Wirausaha mampu mengklasifikasikan kendala usaha dari bisnis yang
sedang dijalankannya.

c. Wirausaha mempunyai gambaran solusi atas kendala tersebut dan
berfokus mengatasinya.

d. Wirausaha termotivasi tetap bertahan dan terus meningkatkan
usahanya.

Jangka Panjang : a. Wirausaha KERIPIK SINGKONG COKLAT “SILVICHIIPS” dari

tenan Silvia Ayu Mardhita bisa “naik kelas” dari segala aspek usahanya
sehingga mampu bersaing dengan kompetitor usaha sejenis lainnya.

b. Tercipta networking berbasis mahasiswa, alumni, dosen, karyawan,
civitas Universitas Islam Malang.

6. PESERTA
Jumlah : 1 (satu) orang
Asal . Kota Malang Propinsi Jawa Timur
Sektor Usaha :  Ekonomi Kreatif subsektor Kuliner (makanan; makanan ringan)

7. NARASUMBER
Nama : Dr. Hayat, S.A.P., M.Si.
Asal .  Universitas Islam Malang

(Kabid. Inkubator Bisnis dan Direktur UNISMA PRESS P2KIB)

Poin yang disampaikan

a.

b.

Pentingnya mempertahankan dan terus menumbuhkan semangat berwirausaha di tengah
pandemi seperti ini.

Menguatkan mental berwirausaha dengan memperlebar jaringan bisnis di instansi-instansi
serta masyarakat setempat dan mengajukan permohonan untuk dapatnya turut
mempromosikan produk usaha tenan tersebut.

Memaksimalkan pemasaran produk usahanya menggunakan platform bisnis, seperti beralih
ke media Whatsapp Bussines, mendaftarkan ke lapak bisnis; Tokopedia, Shopee, dan
sebagainya.

Mulai mencoba membuat Website dan menulis serta mengisinya dengan artikel-artikel
menarik dan sarat ilmu terkait produk usahanya.

Menggencarkan promosi produk usahanya, seperti membuka gerai di aplikasi GoFood,
Nufood, dan sebagainya.

engemas produk dengan desain bahasa iklan yang menarik di Instagram, Facebook, dan
sebagainya secara rutin berkala promo mingguan atau bahkan harian.

8. PELAKSANAAN KEGIATAN
Durasi : 1 0OJ
Media :  Daring/Online melalui chatting dan calling aplikasi Whatsapp (WA)
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9. FOTO-FOTO KEGIATAN

& | Q Cari di Toko N eirer 2

Toko Produk Kategori Posti

Ig: silvichiips

Shopee: silvichiips

Peanut Choco Melted | Keripik Singkong Cokelat |
Silvichiips Silvichiips

rp15.000 ~ rp33.000 Rp7.000 ~ Rp15.000

V) 2 terjual V) 212 terjual

B. BANGKA SELATAN AB. BANGKA SELATAN

;o

Itu pak untuk foto produknya A

Nama lengkapnya

Singkong Kress Original | Keripik Singkong Pedas |
Silvichiips Silvichiips
Rrp10.000 Rp8.000 ~ Rp15.000 Silvia Ayu Mardhita Pak A
< < 4terjual
B. BANGKA SELATA| AB. BANGKA SELATAN O
Gambar 1. Platform Bisnis Gambar 2. Bussines Coaching

(akun Shopee : Silvichiips Keripik Singkong Cokelat) (chatting, media : Whatsaap)

Gambar 5. Produk Usaha-1 Gambar 6. Produk Usaha-2
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Gambar 8. Link Instagram https://www.instagram.com/silvichiips/

Narasumber,

Dr. Hayat, S.AP., M.Si.
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LAPORAN KEGIATAN
Nomor 1.28
BUSSINESS COACHING DAN MENTORING
PENGEMBANGAN EKOSISTEM BISNIS KEWIRAUSAHAAN

Dosen Pendamping : Hj. Jeni Susyanti, S.E., M.M., B.K.P.

PUSAT PENGEMBANGAN KEWIRAUSAHAAN DAN INKUBATOR BISNIS,
MERANGKAP BIDANG PENGEMBANGAN USAHA (P2KIB-BPU)
UNIVERSITAS ISLAM MALANG

1. JUDUL KEGIATAN
Bussiness Coaching Pengenalan Teknologi 10T

Tenan :  Shendy Swastika
Produk :  SHENSBAG SOUVENIR MALANG

2. WAKTU DAN TEMPAT PELAKSANAAN KEGIATAN
Waktu : 05 Agustus 2021
Tempat :  Daring/Online melalui calling aplikasi Whatsapp (WA), bio Instagram

3. PERMASALAHAN
Permasalahan : a. Shendy adalah alumni FIA bisnis

yang aktif di Paguyuban Wirausaha P2KIB UNISMA sejak di bangku
kuliah pada tahun 2018.

b. Shendy memiliki usaha souvenir di Sawojajar.

c. Dampak pandemi yang menurunkan pesanan penjualan terhadap souvenir
maupun Totebag dari pusat perbelanjaan, juga tidak adanya Pameran atau
EXPO yang mengurangi kesempatan untuk menerima order baru.

4. TUJUAN DAN SASARAN

Tujuan . a.  Memberikan pendampingan pada tenan.
b. Wirausaha tetap bisa bersaing dan melebarkan sayap usaha di masa
pandemi.

c. Business sharing dengan tenan.
d. Sosialisasi penggunaan teknologi dalam melakukan pemasaran produk.

Sasaran : Wirausaha tenan Shendy Swastika pemilik usaha SHENSBAG SOUVENIR
MALANG.

5. TARGET YANG AKAN DICAPAI
Jangka Pendek : a. Wirausaha mampu keluar dari zona
keterpurukan usaha akibat pandemi.
b. Wirausaha memahami prospek usaha di masa pandemi.
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¢. Mampu menciptakan inovasi baru agar lebih produktif dalam
mengembangkan usaha.

d. Wirausaha memahami hambatan-hambatan dalam berwirausaha dan
paham akan penyelesaian permasalahan seperti apa yang akan

dilakukan.

Jangka Panjang a. Tenan mampu bekerjasama menjalin mitra kerja dengan pihak Swasta.

b. Tenan dapat menjadi wirausaha yang mampu mengembangkan
usahannya lebih luas dengan target dan profit yang diinginkan.
6. PESERTA

Jumlah . 1 (satu) orang

Asal . Kota Malang Propinsi Jawa Timur

Sektor Usaha :  Ekonomi Kreatif subsektor UMKM (Kkriya; souvenir, aksesosris, hantaran)

7. NARASUMBER
Nama : Hj. Jeni Susyanti, S.E., M.M., B.K.P.
Asal :  Universitas Islam Malang
(Kepala P2KI1B-BPU UNISMA)

Poin yang disampaikan

a. Penggunaan sosial media sangat disarankan dalam memasarkan sebuah produk, tidak hanya
mengandalkan konsumen yang sudah ada.

Menentukan strategi dalam memasarkan produk menggunakan sosial media.

Posting secara teratur dan konsisten.

Penjualan custom dengan jumlah order terbatas dan tetap berkomunikasi dengan pelanggan.
Selain menggunakan sosial media yang sudah ada, juga bisa merambah sosial media yang
lain seperti YouTube dan TikTok.

®oo0coT

8. PELAKSANAAN KEGIATAN
Durasi : 1 OJ
Media :  Daring/Online melalui chatting aplikasi Whatsapp (WA)
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FOTO-FOTO KEGIATAN

Akun bisnis ®
+62 896-9700-2110 = AL
Ponsel

#  Souvenir wedding, event, birth'day, satuan
& grosir

@ Shensbag Souvenir Malang
https://goo.gl/maps
/tgGLEq7EJnzC76JJ9

«s Belanja & Ritel

Media, tautan, dan dokumen 12>

—

- _ B :&Q,v
= ‘ . Prasf e
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Gambar 2. Link Instagram https://www.instagram.com/shensbagsouvenir/
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Gambar3 4 5. BIO Link Instagram https://www.instagram.com/shensbagsouvenir/
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Narasumber,
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LAPORAN KEGIATAN
Nomor 1.29
BUSSINESS COACHING DAN MENTORING
PENGEMBANGAN EKOSISTEM BISNIS KEWIRAUSAHAAN

Dosen Pendamping : Hj. Jeni Susyanti, S.E., M.M., B.K.P.

PUSAT PENGEMBANGAN KEWIRAUSAHAAN DAN INKUBATOR BISNIS,
MERANGKAP BIDANG PENGEMBANGAN USAHA (P2KIB-BPU)
UNIVERSITAS ISLAM MALANG

JUDUL KEGIATAN
Bussiness Coaching dan Business Sharing Tenan Wirausaha

Tenan Dharma Yudha
Produk : JAMUR NUTRISI MALANG

WAKTU DAN TEMPAT PELAKSANAAN KEGIATAN

Waktu : 05 Agustus 2021

Tempat :  Daring/Online melalui chatting dan videocalling aplikasi Whatsapp (WA)
PERMASALAHAN

Permasalahan : a. JAMUR NUTRISI MALANG cukup

berkembang di pasaran.

b. Harapan kedepan akan menambah ke pengolahan jamur, sehingga
meningkatkan nilai tambah secara ekonomi .

c. Pada masa pandemi ini, bidang pertanian khususnya jamur, tidak
mengalami penurunan penjualan karena masyarakat jual “baglog” dan
pupuk, sampai pemasaran di luar Pulau Jawa.

d. Strategi e-commerce sudah dilakukan yaitu melalui Instagram, Facebook,
marketplace; Lazaada, Shopee, Bukalapak.

TUJUAN DAN SASARAN
Sasaran . a. Business sharing dengan tenan wirausaha.
b. Menggali potensi dan Kkiat-kiat apa yang dilakukan agar usaha tidak turun
di masa pandemi.

Sasaran :  Tenan wirausaha Dharma Yudha pemilik JAMUR NUTRI MALANG.

TARGET YANG AKAN DICAPAI

Jangka Pendek :  Wirausaha memahami hambatan-hambatan
dalam berwirausaha dan paham akan penyelesaian permasalahan seperti
apa yang akan dilakukan.

Jangka Pendek : a. Tenan mampu bekerjasama menjalin mitra kerja dengan pihak Swasta.

b. Tenan dapat menjadi wirausaha yang mampu mengembangkan
usahannya lebih luas dengan target dan profit yang diinginkan.
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6. PESERTA

Jumlah : 1 (satu) orang
Asal . Kota Malang Propinsi Jawa Timur
Sektor Usaha :  Ekonomi Kreatif subsektor Agribisnis (pertanian; budidaya jamur)

7. NARASUMBER
Nama : Hj. Jeni Susyanti, S.E., M.M., B.K.P.
Asal :  Universitas Islam Malang
(Kepala P2KI1B-BPU UNISMA)

Poin yang disampaikan

a. Business Plan membantu wirausaha agar tetap kreatif dan fokus pada tujuan yang telah
ditetapkan saat awal ingin membuka sebuah bisnis. Alat untuk mencari dana, sehingga tenan
dapat mengatur keuangan dan berhasil dalam bisnis.

b. Proses bisnis terdiri dari menetukan modal awal, menghitung biaya produksi, menghitung
harga jual, menghitung biaya operasi, perhitungan menutup biaya operasional, menghitung
biaya balik modal dan target produksi penjualan dan perhitungan laba kotor.

c. Penentuan biaya produksi dengan menentukan :

- Fixed Cost adalah Biaya yang dikeluarkan dan tidak bergantung pada biaya
produksi, seperti biaya sewa gedung atau gaji pegawai.

- Variabel Cost adalah Biaya yang dikeluarkan dan bergantung besaran produksi.

- Cost adalah biaya yang dikeluarkan untuk memproduksi produk tersebut.

d. Perlu diperhatikan Business Plan dan tetap menjalankan usaha yang ada sehingga
penambahan produk, tidak menurunkan usaha jamur nutrisi , yang menjual jamur tiram,
baglog dan pupuk

e. Penentuan harga jual didasarkan dari besarnya harga yang akan dibebankan kepada
konsumen yang diperoleh atau dihitung dari biaya produksi ditambah biaya non-produksi
dan laba yang diharapkan. Pada praktiknya, perhitungan HPP sudah mencakup biaya non-
produksi juga.

f.  Dalam menentukan harga jual, cara terbaik yaitu dengan melihat harga dipasar atau
competitor untuk produk sejenis. Dengan mengacu pada harga dipasar untuk produk sejenis,
maka produk yang dijual akan mempunyai kesempatan yang sama untuk terjual.

8. PELAKSANAAN KEGIATAN
Durasi : 1 OJ
Media :  Daring/Online melalui chatting dan videocalling aplikasi Whatsapp (WA)

9. FOTO-FOTO KEGIATAN
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Gambar 1. Link Instagram https://www.instagram.com/jamur_nutrisi_malang/
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Gambar 2. Link Instagram https://www.instagram.com/nutrisi_jamur_malang/

Dharma yudha Kamur Nutrisi Tenan JS
Dharma yudha Kamur Nutrisi Tenan JS

(D https//budidaya-jamur-nutrisi-malang.business. site
Jamur Nutrisi Malang {@jamur_nutrisi_malang] « Instagram

Jamur Nutrisi Malang - Media photos and videos -

Informasi & Edukasi Jejamuran ...

18 Followers, 1,734 Following 877 Posts - See Instagram photas and

Tingkatkan hasil panen dengan {UR NUTRISI MALANC
nutrisi jamur 600ml. v Manfaat Ning Oyster Wshaoom https//instagram.com/jamur_nutnsi_malang?utm_medium=copy_link
Nutrisi 1. Merangsang " -
pertumbuhan jamur pada Baglog
Baru dan Lama . 2.

httpsy//youtube com/channel/UCdgoEBorC-sBvGX4FjrVzEw

Ini bu

FB @jamur nutrst malang

IG @jamur nutrisi malang
Google @ jamur nutrisi malang
Shoope @jamur nutrisi malang

Anda mengunjungi halaman ini
pada 01/02/21

€) https//m.facebook.com » Jamurnutr

8 YouTube @ Jamur Nutrisi Malan
Jamur Nutrisi Malang - Home | b -

Facebook

Jamur Nutrisi Malang, Malang.
1020 likes - 4 talking about this -
55 were here. MEDIA INFORMASI
DAN EDUKASI ...

Gambar 3. Bussines Coaching
(chatting, media : Whatsapp)

Narasumber,

eni Susyaati, S.E., M.M., B.K.P.
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LAPORAN KEGIATAN
Nomor 1.30
BUSSINESS COACHING DAN MENTORING
PENGEMBANGAN EKOSISTEM BISNIS KEWIRAUSAHAAN

Dosen Pendamping : Hj. Jeni Susyanti, S.E., M.M., B.K.P.

PUSAT PENGEMBANGAN KEWIRAUSAHAAN DAN INKUBATOR BISNIS,
MERANGKAP BIDANG PENGEMBANGAN USAHA (P2KIB-BPU)
UNIVERSITAS ISLAM MALANG

JUDUL KEGIATAN

Bussiness Coaching Pengenalan Teknologi 10T

Tenan :  Fairuz Qory Amalia

Produk : Custom Design Kaos CITRALEKA _, Conten Creator

WAKTU DAN TEMPAT PELAKSANAAN KEGIATAN

Waktu : 05 Agustus 2021

Tempat :  Daring/Online melalui chatting aplikasi Whatsapp (WA)

PERMASALAHAN

Permasalahan : Usaha kaos custom design Fairuz, masih berjalan

berdasarkan pesanan (custom order) walaupun di masa pandemi ini juga sangat
berkurang pemesannya.

TUJUAN DAN SASARAN
Tujuan : a Sosialisasi penggunaan teknologi dalam
melakukan pemasaran produk.
b. Wirausaha tetap bisa bersaing dan melebarkan sayap usaha di masa
pandemi.

Sasaran : Wirausaha tenan Fairuz Qori Amalia pemilik usaha kaos Custom Design
CITRALAKE_ dan Conten Creator.

TARGET YANG AKAN DICAPAI
Jangka Pendek : a. Wirausaha memahami hambatan-
hambatan dalam berwirausaha dan paham akan penyelesaian
permasalahan seperti apa yang akan dilakukan.
b. Wirausaha mampu membuat inovasi baru agaur tetap bisa menjalankan
bisnisnya.
c. Mampu meningkatkan penjualan setelah menerapkan pemasaran
melalui media sosial.

Jangka Panjang : a. Tenan mampu bekerjasama menjalin mitra kerja dengan pihak Swasta.
b. Tenan dapat menjadi wirausaha yang mampu mengembangkan
usahannya lebih luas dengan target dan profit yang diinginkan.

Laporan Pelaksanaan Kegiatan (Output) P2KIB Unisma | 103



PESERTA

Jumlah : 1 (satu) orang
Asal . Kota Malang Propinsi Jawa Timur
Sektor Usaha :  Ekonomi Kreatif subsektor Fashion dan Komunikasi Digital

(desain; custom design kaos, dan jasa; conten creator)

NARASUMBER
Nama :  Hj. Jeni Susyanti, S.E., M.M., B.K.P.
Asal .  Universitas Islam Malang

(Kepala P2KIB-BPU UNISMA)

Poin yang disampaikan

a. Penggunaan sosial media sangat disarankan dalam memasarkan sebuah produk.
b. Menentukan strategi dalam memasarkan produk menggunakan sosial media.

c. Jangan menabaikan jumlah followers (pengikut) sosial media.

d. Posting secara teratur dan konsisten.

PELAKSANAAN KEGIATAN
Durasi : 1 0OJ
Media :  Daring/Online melalui chatting aplikasi Whatsapp (WA)

FOTO-FOTO KEGIATAN

Fairuz Mipa Fashion Tenan Js x

é’
©

4

Klien

na menca narketingnya di pekerjaan yg sekara

nah pinter nduk

DNSpex, scnpt, sar efnya saja bu. Untuk editor dan

eografer sanes saya
konsep itu bagus loo ... harus kreatif
kalau produk fashionnya ... itu buat sendiri atau menualkan?

menjualkan

Buat sendiri bu, beli kaos polosnya saja. Untuk design itu murni design

3-'1!‘1:‘.'”'&’1 "»1:,'1 5

Cuma ilmu marketingnya belum punya hehe

Gambar 1. Bussines Coaching dan Sharing (chatting, media : Whatsapp)
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Gambar 2. Linklnsiagram https://www.instaqram.com/citralel;a /

Gambar 3. Logo Usaha Gambar 4. Produk Usaha

Narasumber,

eni Susyanti, S.E., M.M., B.K.P.
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LAPORAN KEGIATAN
Nomor 1.31
BUSSINESS COACHING DAN MENTORING
PENGEMBANGAN EKOSISTEM BISNIS KEWIRAUSAHAAN

Dosen Pendamping : Hj. Jeni Susyanti, S.E., M.M., B.K.P.

PUSAT PENGEMBANGAN KEWIRAUSAHAAN DAN INKUBATOR BISNIS,
MERANGKAP BIDANG PENGEMBANGAN USAHA (P2KIB-BPU)
UNIVERSITAS ISLAM MALANG

JUDUL KEGIATAN

Bussiness Coaching dan Business Sharing Tenan Wirausaha

Tenan :  Aldy Ferdian M. J.

Produk : RUMAH MAKAN "BAROKAH", DONAT HURUF MALANG "GIOXO"

WAKTU DAN TEMPAT PELAKSANAAN KEGIATAN

Waktu : 05 Agustus 2021

Tempat :  Daring/Online melalui chatting aplikasi Whatsapp (WA)

PERMASALAHAN

Permasalahan : Keinginan Aldi untuk menjual usaha DONAT
HURUF MALANG "GIOXQO" karena penurunan penjualan yang sangat
signifikan.

TUJUAN DAN SASARAN
Tujuan . a. Business sharing dengan tenan.
b. Memberikan motivasi dan bertukar ide bersama tenan.
c. Memberikan pendampingan pada setiap tenan.
d. Wirausaha tetap bisa bersaing dan melebarkan sayap usaha di masa
pandemi.

Sasaran . Wirausaha tenan Aldy Ferdian M. J. pemilik RUMAH MAKAN
"BAROKAH", DONAT HURUF MALANG "GIOXO".

TARGET YANG AKAN DICAPAI
Jangka Pendek :  a. Wirausaha memahami hambatan-
hambatan dalam berwirausaha dan paham akan penyelesaian
permasalahan seperti apa yang akan dilakukan.
b. Wirausaha mampu menciptakan inovasi baru untuk perkembangan
usahanya.
c. Wirausaha mampu keluar dari zona keterpurukan usaha akibat
pandemi.
d. Wirausaha memahami prospek usaha di masa pandemi.

Jangka Pendek

i

Tenan mampu bekerjasama menjalin mitra kerja dengan pihak Swasta.
b. Tenan dapat menjadi wirausaha yang mampu mengembangkan
usahannya lebih luas dengan target dan profit yang diinginkan.
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6. PESERTA

Jumlah . 1 (satu) orang
Asal . Kota Malang Propinsi Jawa Timur
Sektor Usaha :  Ekonomi Kreatif subsektor Kuliner

(makanan; jasa, lauk-pauk dan kue karakter)

7. NARASUMBER
Nama : Hj. Jeni Susyanti, S.E., M.M., B.K.P.
Asal .  Universitas Islam Malang
(Kepala P2KIB-BPU UNISMA)

Poin yang disampaikan

a. Memotivasi dan sharing usaha bersama tenan.

b. Keinganan wirausaha untuk menjual brand usahannya sehingga masukan dari kami selaku
Dosen pendamping untukmempertahankan usaha tersebut, dengan menambah ilmu atau
mencari partner baru disisi lain , kami merasa senang adanya value dari media sosial dengan
followernya dari DONAT HURUF MALANG "GIOXO" yang ternyata bisa diuangkan.

8. PELAKSANAAN KEGIATAN
Durasi : 1 OJ
Media :  Daring/Online melalui chatting aplikasi Whatsapp (WA)

9. FOTO-FOTO KEGIATAN

('O Aldi Donat Huruf Fapert... m L i (—s Aldi Donat Huruf Fapert., me %,

onlne

<« O Aldi Donat Huruf Fapert.. @i«

Mas bisa minta NIK nya dulu? Krn kamu telaten daripada saya, dan lebih
berbakat di bidang patiseri

bim ngisi google form

Maaf bu, saya repot bantu masak tadi bu
di warung hehe, ini saya isi |,

ok leeesiippp
Tapi masih belum laku sampai sekarang
Sampun bu Jeni 25
Yang bagian pajak saya isi tanggal lahir
i\ Aldi Donat Huruf Faperta Tenan Js S 4
saya bu, saya gapunya soainya hehe |, Ay i R )
.} aha saya jual bu, eman nama
besarnya kalau ditinggal begitu saja JADILAN PEMILIN HARL USAMA KEXINAN (M)
bahkan saat? sepectl iny, masih ada g
Ini usaha saya jual bu, eman

aldy... coba kerjasama sama orang yg nama besarnya kalau ditinggal

bisa bikin donat... atau kamu les online begitu saja, bahkan saat2

buat donat seperti ini, masih ada aja orang

yang tanya donat, ya semoga
saja ketemu owner yang lebih
telaten daripada saya, dan lebih
berbakat di bidang patiseri

Anda
aldy... coba kerjasama sama orang yg bisz
ikin donat . atau kamu les onfine buat donat

Betul juga sih bu, tidak kepikiran saya,
kasihan mesin giling saya nganggur lama

Tapi masih belum laku sampai sekarang
Mengenang donat saya pernah

dikenal njenengan &3 ¥

Gambar 1. Bussines Coaching dan Sharing (chatting, media : Whatsapp)

<S5
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Gambar 2. Logo Usaha

Gambar 3. Produk Usaha

&« - C @& instagamcomyerplora/tags/gioxodonuts/ o3 %

Y s

Gambar 4. Link Instagram https://www.instagram.com/explore/tags/gioxodonuts/

Narasumber,

eni Susyanti, S.E., M.M., B.K.P.
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LAPORAN KEGIATAN
Nomor 1.32
BUSSINESS COACHING DAN MENTORING
PENGEMBANGAN EKOSISTEM BISNIS KEWIRAUSAHAAN

DosenPendamping :Dr. Sama' Iradat Tito, S.Si., M.Si.

PUSAT PENGEMBANGAN KEWIRAUSAHAAN DAN INKUBATOR BISNIS,
MERANGKAP BIDANG PENGEMBANGAN USAHA (P2KIB-BPU)
UNIVERSITAS ISLAM MALANG

JUDUL KEGIATAN
Bussiness CoachingPengembangan Ekosistem Bisnis Kewirausahaan

Tenan : NourmaHildasari
Produk : CEMILAN_DUOGABUT

WAKTU DAN TEMPAT PELAKSANAAN KEGIATAN

Waktu : 06 Agustus2021

Tempat :  Daring/Online melaluichatting dan callingaplikasiWhatsapp (WA)
PERMASALAHAN

Permasalahan : a. Wirausaha di bidang makanan

berupa produk makanan ringan olahan masih berjalan.
b. Media promo atas produk usahanya sudah ada tapi belum maksimal.

TUJUAN DAN SASARAN

Tujuan . Mensosialisasikantentangpenguatan mental wirausahawan
yang baiksertapengembanganpengembangan yang bisadilakukanwalaupun di
masa pandemi.

Sasaran . Wirausaha CEMILAN_DUOGABUT dari tenan NourmaHildasaridari Kota
Malang Propinsi Jawa Timur.

TARGET YANG AKAN DICAPAI
Jangka Pendek : a.
Tenanmemahamipentingnyawirausahasaatini dan dapatmengalahkan
mental block-negatif(perilaku yang menghalangiperilakupositif).

b. Tenanmemahamiwirausaha juga harusdapatmelihatpeluang dan
kondisiterkini, sebagaicontohpenawaran yang
awalnyaditawarkansecara on line makatidakadasalahnya juga
ditawarkandenganmetodedoor to door mengingat masa
pandemimasyarakatlebihbanyakbekerja di dalamrumahdaripada di
luarrumah.

Jangka Pendek : a. Terjalinnyakemitraanbaik di dalamkampusmaupundiluarkampus.

b. Tidakperlutakutmenjual mahal karena yang
dibelibukanhanyaproduknamun juga nama (personal brand).
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PESERTA

Jumlah : 1 (satu) orang

Asal :  Kota Malang Propinsi Jawa Timur

Sektor Usaha :  Ekonomi Kreatif subsektor Kuliner (makanan; makanan ringan)
NARASUMBER

Nama : Dr.Sama' Iradat Tito, S.Si., M.Si.

Asal :  Universitas Islam Malang

(Dosen Fakultas MIPA, Anggota Tim Asistensi INBIS 2021)

Poin yang disampaikan
a. Membangun mental berwirausaha.
b. Strategiberwirausaha.

PELAKSANAAN KEGIATAN
Durasi : 10J
Media :  Daring/Online melaluichatting dan callingaplikasiWhatsapp (WA)

FOTO-FOTO KEGIATAN

1515 W Ll 1615 B @)

& | Q cardiToke AN cemilan_duogabut v =  cemilan_duogabut v =
@

@ cemilan_duogabut ﬂ
- 15 56 43 ) ) 7
Postngan  Pengikit  Mengkuti ‘vt |
~ J [y
i

Cemian Kekiran

Owner * @nourmahiida

Toka Produk Kategor Post| @imah_azzsh
order NN
e

0.0.3

Populer Terbaru Terlaris Harga <

Edit Profil

Mie kemting pedas ek Makaron! apam bywang

7p6.000 #p6.000

L BETTTL | Torpad’ St W e ) T Buen
XOTA MALANG

s
vy =

@Q@@JQ@Q@@Q

Gambar 1. Akun Usaha (platform bisnis : Shopee)
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Order 111
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Buyer Facking

Gambar 2. Link Instagram https://www.instagram.com/cemilan_duogabut/

Gambar 3. Link Instagram https://www.instagram.com/cemilan_duogabut/

Narasumbdgr,

Dr. Sama' Iradat Tito, S.Si., M.Si.
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LAPORAN KEGIATAN
Nomor 1.33
BUSSINESS COACHING DAN MENTORING
PENGEMBANGAN EKOSISTEM BISNIS KEWIRAUSAHAAN

Dosen Pendamping : Hj. Jeni Susyanti, S.E., M.M., B.K.P.

PUSAT PENGEMBANGAN KEWIRAUSAHAAN DAN INKUBATOR BISNIS,
MERANGKAP BIDANG PENGEMBANGAN USAHA (P2KIB-BPU)
UNIVERSITAS ISLAM MALANG

JUDUL KEGIATAN
Bussiness Coaching Pengenalan Teknologi 10T

Tenan :  Shendy Swastika
Produk :  SHENSBAG SOUVENIR MALANG

WAKTU DAN TEMPAT PELAKSANAAN KEGIATAN

Waktu : 06 Agustus 2021

Tempat :  Daring/Online melalui chatting aplikasi Whatsapp (WA)

PERMASALAHAN

Permasalahan : a. Shendy adalah alumni FIA bisnis

yang aktif di Paguyuban Wirausaha P2KIB UNISMA sejak di bangku
kuliah pada tahun 2018.

b. Shendy memiliki usaha souvenir di Sawojajar.

c. Dampak pandemi yang menurunkan pesanan penjualan terhadap souvenir
maupun Totebag dari pusat perbelanjaan, juga tidak adanya Pameran atau
EXPO yang mengurangi kesempatan untuk menerima order baru.

TUJUAN DAN SASARAN

Tujuan . a.  Memberikan pendampingan pada tenan.
b. Wirausaha tetap bisa bersaing dan melebarkan sayap usaha di masa
pandemi.

c. Business sharing dengan tenan.
d. Sosialisasi penggunaan teknologi dalam melakukan pemasaran produk.

Sasaran : Wirausaha tenan Shendy Swastika pemilik usaha SHENSBAG SOUVENIR
MALANG.

TARGET YANG AKAN DICAPAI
Jangka Pendek : a. Wirausaha mampu keluar dari zona
keterpurukan usaha akibat pandemi.
b. Wirausaha memahami prospek usaha di masa pandemi.
c. Mampu menciptakan inovasi baru agar lebih produktif dalam
mengembangkan usaha.
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d. Wirausaha memahami hambatan-hambatan dalam berwirausaha dan
paham akan penyelesaian permasalahan seperti apa yang akan
dilakukan.

Jangka Panjang : a. Tenan mampu bekerjasama menjalin mitra kerja dengan pihak Swasta.
b. Tenan dapat menjadi wirausaha yang mampu mengembangkan
usahannya lebih luas dengan target dan profit yang diinginkan.

PESERTA

Jumlah ;1 (satu) orang

Asal :  Kota Malang Propinsi Jawa Timur

Sektor Usaha : Ekonomi Kreatif subsektor UMKM (Kkriya; souvenir, aksesosris, hantaran)
NARASUMBER

Nama : Hj. Jeni Susyanti, S.E., M.M., B.K.P.

Asal . Universitas Islam Malang

(Kepala P2KIB-BPU UNISMA)

Poin yang disampaikan

a. Penggunaan sosial media sangat disarankan dalam memasarkan sebuah produk, tidak hanya
mengandalkan konsumen yang sudah ada.

Menentukan strategi dalam memasarkan produk menggunakan sosial media.

Posting secara teratur dan konsisten.

Penjualan custom dengan jumlah order terbatas dan tetap berkomunikasi dengan pelanggan.
Selain menggunakan sosial media yang sudah ada, juga bisa merambah sosial media yang
lain seperti YouTube dan TikTok.

® o0 o

PELAKSANAAN KEGIATAN
Durasi : 1 OJ
Media :  Daring/Online melalui chatting aplikasi Whatsapp (WA)

FOTO-FOTO KEGIATAN

Shendy Shesen Bag Tenan JS (s} Q. £ = 3
6 ! : = ’ Akun bisnis ®

+62 896-9700-2110 T

Souvenir wedding, event, birth'day, satuan
& grosir

Omset ga tentu bu, orang menkah dibatasi soalnya jd souvenir jg aga Shensbag Souvenir Malang
hambat penjualannya i https://goo.gl/maps
/tgGLEQ7EJInzC76JJ9

‘s Belanja & Ritel

sh sdh punya legalitas usahakah Media, tautan, dan dokumen

Ya bisa 5-201t taps kalau moment tertentu chatas 1005t & . » ) B /” B
Tapi semenj demi b ekali t == \l“ ¥ Sl

Gambar 1. Bussines Sharing (chatting, media : Whatsapp)
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Gambar 2. Logo Produk

Gambar 3. Kegiatan dan Promosi Usaha
(aktif mengikuti pameran dan memasang di status platform/ aplikasi bisnis yang dimiliki )

<« C @ instagramcom/shensbagsouvenir/ fr
Instagram ANV @O0®
R 1,131 kiriman 3,457 pengikut 470 diikuti

Souvenir-Hampers-Gift Malang

Lengkapi acaramu dengan souvenire
Est. 2015 | MALANG

SOUVENIR FIRST HAND
#testishensbag
Order/Pricelist/Information
WhatsApp / Shoppe / LINE
linktr.ee/Shensbagsouvenir

jenisusyanti

EE

masker kai. LEBARAN 2... HAMPERS ... REVIEW PO... ReviewSele... On Proses souvenir m...

Gambar 4. Link Instagram https://www.instagram.com/shensbagsouvenir/

NP

Gambar 5. Aneka Produk Usaha

Narasumber,

eni Susyanti, S.E., M.M., B.K.P.
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LAPORAN KEGIATAN
Nomor 1.34
BUSSINESS COACHING DAN MENTORING
PENGEMBANGAN EKOSISTEM BISNIS KEWIRAUSAHAAN

Dosen Pendamping : Dr. Hayat, S.A.P., M.Si.

PUSAT PENGEMBANGAN KEWIRAUSAHAAN DAN INKUBATOR BISNIS,
MERANGKAP BIDANG PENGEMBANGAN USAHA (P2KIB-BPU)
UNIVERSITAS ISLAM MALANG

1. JUDUL KEGIATAN
Bussiness Coaching Pengembangan Ekosistem Bisnis Kewirausahaan

Tenan : Ulfa Badrrin Afdilla
Produk : HAPPY MOCHI, MOCHIMITSU, @mochimitsu

2. WAKTU DAN TEMPAT PELAKSANAAN KEGIATAN
Waktu : 09 Agustus 2021
Tempat :  Daring/Online melalui chatting dan calling aplikasi Whatsapp (WA)

3. PERMASALAHAN
Permasalahan : a. Wirausaha di bidang jasa makanan

berupa produk makanan ringan olahan tradisional yang dikemas modern
berciri khas kedaerahan dan unik sudah tidak berjalan, tidak berproduksi.

b. Lesunya sektor pariwisata, wisata dan edukasi kuliner menjadikannya
tidak ada konsumen yang melirik.

¢. Kurang dan terbatasnya media promo dan publikasi atas produk usahanya.

d. Mengharuskan diri pulang ke kampung halaman di tengah kemunduran
usahanya dan situasi pandemi seperti ini.

4. TUJUAN DAN SASARAN
Tujuan : Memberikan motivasi, menambahkan wawasan, menerapkan
sesuai disiplin ilmu seputar kewirausahaan guna pengembangan manajemen
bisnis tenan yang didampingi.

Sasaran : a.  Wirausaha HAPPY MOCHI, MOCHIMITSU, @mochimitsu dari tenan

Ulfa Badrrin Afdilla yang tinggal di Kota Malang akan tetapi karena
situasi dan kondisi sekarang pulang ke kampung halamannya di
Kabupaten Nganjuk Propinsi Jawa Timur.

b. Wirausaha sementara tidak berproduksi, tidak menerima pemesanan
produk.

c. Wirausaha telah memasarkan produknya secara langsung, namun belum
maksimal menggunakan platform bisnis.
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5. TARGET YANG AKAN DICAPAI
Jangka Pendek : a. Terjalin komunikasi untuk

memberikan bussines coaching dan mentoring berkala kepada tenan
Dewi Puspitasari dengan usahanya HAPPY MOCHI, MOCHIMITSU,
@mochimitsu.

b. Wirausaha mampu mengklasifikasikan kendala usaha dari bisnis yang
sedang dijalankannya.

¢. Wirausaha mempunyai gambaran solusi atas kendala tersebut dan
berfokus mengatasinya.

d. Wirausaha termotivasi tetap bertahan dan terus meningkatkan
usahanya.

Jangka Panjang : a. Wirausaha HAPPY MOCHI, MOCHIMITSU, @mochimitsu bisa “naik
kelas” dari segala aspek usahanya sehingga mampu bersaing dengan
kompetitor usaha sejenis lainnya.

b. Tercipta networking berbasis mahasiswa, alumni, dosen, karyawan,
civitas Universitas Islam Malang.

6. PESERTA
Jumlah : 1 (satu) orang
Asal . Kota Malang Propinsi Jawa Timur
Sektor Usaha :  Ekonomi Kreatif subsektor Kuliner (makanan; makanan berkarakter)

7. NARASUMBER
Nama : Dr. Hayat, S.A.P., M.Si.
Asal .  Universitas Islam Malang
(Kabid. Inkubator Bisnis dan Direktur UNISMA PRESS P2KIB)

Poin yang disampaikan

a. Pentingnya mempertahankan dan terus menumbuhkan semangat berwirausaha di tengah
pandemi seperti ini.

b. Menguatkan mental berwirausaha dengan memperlebar jaringan bisnis di instansi-instansi
serta masyarakat setempat dan mengajukan permohonan untuk dapatnya turut
mempromosikan produk usaha tenan tersebut.

c. Memaksimalkan pemasaran produk usahanya menggunakan platform bisnis, seperti beralih
ke media Whatsapp Bussines, mendaftarkan ke lapak bisnis; Tokopedia, Shopee, dan
sebagainya.

d. Mulai mencoba membuat Website dan menulis serta mengisinya dengan artikel-artikel
menarik dan sarat ilmu terkait produk usahanya.

e. Menggencarkan promosi produk usahanya, seperti membuka gerai di aplikasi GoFood,
Nufood, dan sebagainya.

f.  Mengemas produk dengan desain bahasa iklan yang menarik di Instagram, Facebook, dan
sebagainya secara rutin berkala promo mingguan atau bahkan harian.

8. PELAKSANAAN KEGIATAN
Durasi : 1 0OJ
Media :  Daring/Online melalui chatting dan calling aplikasi Whatsapp (WA)
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9. FOTO-FOTO KEGIATAN

Open Order | (Dm 12pm

Gambar 1. Bussines Coaching Gambar 2. Contoh Testimoni
(chatting, media : Whatsaap) https://www.instagram.com/stories/highlights/17847990400827699/

BUY NOW
d get o free gilt

®

Open Order | 6pm to 12pm
W e -
Gambar 3. Produk Usaha Gambar 4. Logo Usaha
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Gambar 6. Link Ins‘téigfam https://www.instagram.com/mochimitsu_/

Narasumber,

Dr. Hayat, S.AP., M.Si.
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LAPORAN KEGIATAN
Nomor 1.35
BUSSINESS COACHING DAN MENTORING
PENGEMBANGAN EKOSISTEM BISNIS KEWIRAUSAHAAN

Dosen Pendamping : Dr. Hayat, S.A.P., M.Si.

PUSAT PENGEMBANGAN KEWIRAUSAHAAN DAN INKUBATOR BISNIS,
MERANGKAP BIDANG PENGEMBANGAN USAHA (P2KIB-BPU)
UNIVERSITAS ISLAM MALANG

1. JUDUL KEGIATAN
Bussiness Coaching Pengembangan Ekosistem Bisnis Kewirausahaan

Tenan :  Silvia Ayu Mardhita
Produk : KERIPIK SINGKONG COKLAT “SILVICHIIPS”

2. WAKTU DAN TEMPAT PELAKSANAAN KEGIATAN
Waktu : 09 Agustus 2021
Tempat :  Daring/Online melalui chatting aplikasi Whatsapp (WA), platform Shopee

3. PERMASALAHAN
Permasalahan : a. Wirausaha di bidang makanan
berupa produk makanan ringan olahan tradisional berciri khas unik masih
berjalan, relatif stabil.
b. Usaha sudah berijin, tersertifikasi P-IRT dan Halal LPOM-MUI.
Kemasan produk kurang menarik.
d. Media promo dan publikasi atas produk usahanya kurang maksimal.

o

4. TUJUAN DAN SASARAN
Tujuan : Memberikan motivasi, menambahkan wawasan, menerapkan
sesuai disiplin ilmu seputar kewirausahaan guna pengembangan manajemen
bisnis tenan yang didampingi.

Sasaran © a  Wirausaha KERIPIK SINGKONG COKLAT “SILVICHIIPS” dari tenan
Silvia Ayu Mardhita yang tinggal di Kota Malang Propinsi Jawa Timur.
b. Wirausaha telah memasarkan produknya secara langsung, namun belum
maksimal menggunakan platform bisnis.
¢.  Wirausaha kurang maksimal mempromosikan produknya menggunakan
media sosial.
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5. TARGET YANG AKAN DICAPAI
Jangka Pendek : a. Terjalin komunikasi untuk

memberikan bussines coaching dan mentoring berkala kepada tenan
Silvia Ayu Mardhita dengan usahanya KERIPIK SINGKONG
COKLAT “SILVICHIIPS”.

b. Wirausaha mampu mengklasifikasikan kendala usaha dari bisnis yang
sedang dijalankannya.

c. Wirausaha mempunyai gambaran solusi atas kendala tersebut dan
berfokus mengatasinya.

d. Wirausaha termotivasi tetap bertahan dan terus meningkatkan
usahanya.

Jangka Panjang : a. Wirausaha KERIPIK SINGKONG COKLAT “SILVICHIIPS” dari
tenan Silvia Ayu Mardhita bisa “naik kelas” dari segala aspek usahanya
sehingga mampu bersaing dengan kompetitor usaha sejenis lainnya.

b. Tercipta networking berbasis mahasiswa, alumni, dosen, karyawan,
civitas Universitas Islam Malang.

6. PESERTA
Jumlah : 1 (satu) orang
Asal :  Kota Malang Propinsi Jawa Timur
Sektor Usaha :  Ekonomi Kreatif subsektor Kuliner (makanan; makanan ringan)

7. NARASUMBER
Nama : Dr. Hayat, S.A.P., M.Si.
Asal . Universitas Islam Malang
(Kabid. Inkubator Bisnis dan Direktur UNISMA PRESS P2KIB)

Poin yang disampaikan

a. Pentingnya mempertahankan dan terus menumbuhkan semangat berwirausaha di tengah
pandemi seperti ini.

b. Menguatkan mental berwirausaha dengan memperlebar jaringan bisnis di instansi-instansi
serta masyarakat setempat dan mengajukan permohonan untuk dapatnya turut
mempromosikan produk usaha tenan tersebut.

c. Memaksimalkan pemasaran produk usahanya menggunakan platform bisnis, seperti beralih
ke media Whatsapp Bussines, mendaftarkan ke lapak bisnis; Tokopedia, Shopee, dan
sebagainya.

d. Mulai mencoba membuat Website dan menulis serta mengisinya dengan artikel-artikel
menarik dan sarat ilmu terkait produk usahanya.

e. Menggencarkan promosi produk usahanya, seperti membuka gerai di aplikasi GoFood,
Nufood, dan sebagainya.

f.  Mengemas produk dengan desain bahasa iklan yang menarik di Instagram, Facebook, dan
sebagainya secara rutin berkala promo mingguan atau bahkan harian.

Laporan Pelaksanaan Kegiatan (Output) P2KIB Unisma | 120



PELAKSANAAN KEGIATAN
Durasi 1 0J

Media :  Daring/Online melalui chatting aplikasi Whatsapp (WA), platform Shopee

FOTO-FOTO KEGIATAN

& Q CaridiToko N s e

o

Toko Produk Kategori Posti

Peanut Choco Melted | Keripik Singkong Cokelat |
Silvichiips Silvichiips

Rp15.000 ~ rp33.000 Rp7.000 ~ rp15.000
V) 2 terjual Q 212 terjual

Singkong Kress Original | Keripik Singkong Pedas |

Silvichiips Silvichiips

rp10.000 rRp8.000 ~ rp15.000

Q Q 4 terjual
AB. BANGKA SELATAN ) KAB, BANGKA SELATAN

Gambar 1. Platform Bisnis (akun Shopee : Silvichiips Keripik Singkong Cokelat)
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Gambar 2, 3, 4. Akun Platform Bisnis (akun Shopee : Silvichiips Keripik Singkong Cokelat)

Laporan Pelaksanaan Kegiatan (Output) P2KIB Unisma | 122



& 5o & instagram.com/silvichiips/ or ¥y
Instagram ANV @O0 @
silvichiips

3|L|vu'c'ufh'ups 7 kiriman 149 pengikut 263 diikuti
v @Keripik Singkong Cokelat(@

& Bangka - Malang

Kirim Via JNE n J&T

Menerima Reseller/Distributor

Order Via Dm, Shopee dan Tokopedia
shopee.co.id/product/59174862/5219151604?smtt=0.0.9

- _
33 &

Testimoni Bangka Malang Bandung Orderl Malaysia Proses

Gambar 7. Link Instagram https://www.instagram.com/silvichiips/
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Gambar 11. Contoh Pesanan produk

Narasumber,

Dr. Hayat, S.AP., M.Si.
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LAPORAN KEGIATAN
Nomor 1.36
BUSSINESS COACHING DAN MENTORING
PENGEMBANGAN EKOSISTEM BISNIS KEWIRAUSAHAAN

Dosen Pendamping : Ita Athia, S.Sos., M.M.

PUSAT PENGEMBANGAN KEWIRAUSAHAAN DAN INKUBATOR BISNIS,
MERANGKAP BIDANG PENGEMBANGAN USAHA (P2KIB-BPU)

UNIVERSITAS ISLAM MALANG

1.  JUDUL KEGIATAN
Pendampingan dan coaching tenant a.n Fajjar Mustofa (FMS Production), Aldo Naufal Surya
Wijaya (Lancar Driving Course), Juned Farhan (Golden Parfum), Ahmad Lukman Fahri
(Ceker Pedas Huh-Hah), Angga Gari Prasetyo (Kasur Busa Malang Raya)

2. WAKTU DAN TEMPAT PELAKSANAAN KEGIATAN
Malang, 3 Agustus 2021, WA dan Google Meet (https://meet.google.com/akd-xhfi-vxz)

3. PERMASALAHAN
Pemantapan fundamental bisnis, business plan, model bisnis dan optimasi digital marketing.

4, TUJUAN DAN SASARAN

a. Tujuan kegiatan:
Business talk dan FGD tentang pemantapan fundamental bisnis, business plan, model
bisnis dan optimasi digital marketing di antara tenant.

b. Sasaran
FMS Production, Lancar Driving Course, Golden Parfum, Ceker Pedas Huh- Hah dan
Kasur Busa Malang Raya yang dijalankan oleh mahasiswa dan alumni mahasiswa a.n:
Fajjar Mustofa, Aldo Naufal Surya Wijaya, Juned Farhan, Ahmad Lukman Fahri dan
Angga Gari Prasetyo.

5. TARGET YANG AKAN DICAPAI
a. Target jangka pendek
1. Menumbuhkan dan menguatkan minat wirausaha sejak dini.
2. Memecahkan permasalahan yang dihadapi para tenant
b. Target jangka panjang
1. Bisnis yang dijalankan bisa di scaleup ke arah yang lebih besar lagi.
2. Mahasiswa terus menekuni usahanya sampai menjadi profesi setelah lulus
kuliah.
3. Usahanya berkembang lebih besar dan dapat membuka lapangan pekerjaan bagi
masyarakat sekitar.
4. Terjalinnya networking dan kerjasama di antara para tenant.

6. PESERTA
Jumlah peserta: 5 orang, asal: Malang dan sektor usaha: bisnis kreatif, kuliner, onlineshop,
jasa, dan penjualan dan produksi kasur busa

7. NARASUMBER
a. Narasumber . Ita Athia, S.Sos., MM
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Materi : Business talk dan FGD tentang pemantapan fundamental bisnis,
business plan, model bisnis dan optimasi digital marketing di
antara tenant.

8. PELAKSANAAN KEGIATAN
Mengadakan diskusi, bincang santai, sharing dan menceritakan pengembangan bisnis di antara
para tenant, dan berbagi masalah serta solusinya melalui pertemuan online.

9. FOTO-FOTO KEGIATAN

Ita Athia % Fachri

my name is

FAJAR

/
(Ita Athia, S.So0s., MM)
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LAPORAN KEGIATAN
Nomor 2.1
BUSSINESS COACHING DAN MENTORING
PENGEMBANGAN EKOSISTEM BISNIS KEWIRAUSAHAAN

Dosen Pendamping : Hj. Jeni Susyanti, S.E., M.M., B.K.P.

PUSAT PENGEMBANGAN KEWIRAUSAHAAN DAN INKUBATOR BISNIS,
MERANGKAP BIDANG PENGEMBANGAN USAHA (P2KIB-BPU)
UNIVERSITAS ISLAM MALANG

JUDUL KEGIATAN
Bussiness Coaching dan Bussiness Sharing Tenan Wirausaha

Tenan : a. M. Roufurrochim - @JIMGARAGE_, MEUBEL AS SHOFA
a. Dharma Yudha - JAMUR NUTRISI MALANG

WAKTU DAN TEMPAT PELAKSANAAN KEGIATAN
Waktu : 17 Juli 2021
Tempat :  Daring/Online melalui aplikasi ZOOM Meeting Cloud (ZOOM)

PERMASALAHAN

Permasalahan : a. M. Roufurrochim menjalankanusaha
jual beli mobil dan mebel meneruskan usaha orang tua di Lumajang juga
penjualan custom sesuai pesanan pelanggan. Usahanya sedikit mengalami
penurunan pesanan di masa pademi ini.

b. Dharma Yudha pada masa pandemi ini bidang pertanian khususnya jamur,

tidak mengalami penurunan penjualan karena masyarakat jual baglog dan
pupuk, sampai pemasaran di luar Pulau Jawa strategi e-commerce.

TUJUAN DAN SASARAN
Tujuan . a. Business Sharing dengan tenan wirausaha.
b. Menggali potensi dan Kiat-kiat apa yang dilakukan agar usaha tidak turun
di masa pandemi.
c. Sosialisasi penggunaan teknologi dalam melakukan pemasaran produk.

Sasaran : a. Tenan wirausaha M. Roufurrochim pemilik usaha @JIMGARAGE_,
MEUBEL AS SHOFA.
b. Tenan wirausaha Dharma Yudha pemilik usaha JAMUR NUTRISI
MALANG.

TARGET YANG AKAN DICAPAI
Jangka Pendek : a. Wirausaha memahami hambatan-
hambatan dalam berwirausaha dan paham akan penyelesaian
permasalahan seperti apa yang akan dilakukan.
b. Wirausaha mampu menciptakan inovasi baru untuk perkembangan
usahanya.
Jangka Panjang : a. Tenan mampu bekerjasama menjalin mitra kerja dengan pihak Swasta.
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b. Tenan dapat menjadi wirausaha yang mampu mengembangkan
usahannya lebih luas dengan target dan profit yang diinginkan.

6. PESERTA
Jumlah : 2 (dua) orang
Asal :  Kota Malang dan Kota Lumajang Propinsi Jawa Timur
Sektor Usaha :  Ekonomi Kreatif subsektor UMKM (kriya; souvenir, aksesosris, hantaran)

7. NARASUMBER
Nama : Hj. Jeni Susyanti, S.E., M.M., B.K.P.
Asal :  Universitas Islam Malang
(Kepala P2KIB-BPU UNISMA)

Poin yang disampaikan

a. Penggunaan sosial media sangat disarankan dalam memasarkan sebuah produk, tidak hanya

mengandalkan konsumen yang sudah ada.

Menentukan strategi dalam memasarkan produk menggunakan sosial media.

Posting secara teratur dan konsisten.

d. Berjejaring dengan sesama alumni, untuk saling menimba ilmu dan memberikan manfaat
untuk sesama, saling bersinergi semakin sering kita berkomunikasi dengan yang memiliki
jiwa yang sama untuk saling menguatkan jangan menyerah pada saat gagal, tapi tetap harus
berjuang.

oo

8. PELAKSANAAN KEGIATAN
Durasi : 2 OJ
Media :  Daring/Online melalui aplikasi ZOOM Meeting Cloud (ZOOM)
https://unisma-ac-id.zoom.us/j/91005162659?pwd=Yk1hTGJjZFROZDFIc1AzVG5Lb2J1QT09

9. FOTO-FOTO KEGIATAN

Narasumber,

Gambar 1. Mentoring
(media : ZOOM Meeting Cloud)

~
Hj. Jeni Susyanti, S.E., M.M., B.K.P.
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LAPORAN KEGIATAN
Nomor 2.2
BUSSINESS COACHING DAN MENTORING
PENGEMBANGAN EKOSISTEM BISNIS KEWIRAUSAHAAN

Dosen Pendamping : Hj. Jeni Susyanti, S.E., M.M., B.K.P.

PUSAT PENGEMBANGAN KEWIRAUSAHAAN DAN INKUBATOR BISNIS,
MERANGKAP BIDANG PENGEMBANGAN USAHA (P2KIB-BPU)
UNIVERSITAS ISLAM MALANG

JUDUL KEGIATAN
Bussiness Coaching dan Business Sharing Tenan Wirausaha

Tenan Dharma Yudha
Produk : JAMUR NUTRISI MALANG

WAKTU DAN TEMPAT PELAKSANAAN KEGIATAN
Waktu : 31 Juli 2021
Tempat :  Daring/Online melalui aplikasi ZOOM Meeting Cloud (ZOOM)

PERMASALAHAN
Permasalahan : a. Dharma Yudha adalah lulusan

prodi Manajemen, yang telah bergabung dengan Paguyuban Mahasiswa

P2KIB sejak tahun 2016.

b. Bisnis yang berkembang adalah Jamur Nutrisi Malang, yang berlokasi di
Sawojajar Malang JI. Danau Tempe FAB8 Sawojajar Kec. Kedungkandang

Kota Malang.

c. Pada masa pandemi ini, bidang pertanian khususnya jamur, tidak
mengalami penurunan penjualan karena masyarakat jual “baglog” dan

pupuk, sampai pemasaran di luar Pulau Jawa.

d. Pada saat pandemi saat ini permintaan jamur naik, selama ini yang dijual

berupa produk mentah.

e. Tenan wirausaha sudah menemukan pasar baik manual offline maupun

online.

TUJUAN DAN SASARAN
Tujuan : a. Business Sharing dengan tenan wirausaha.

b. Menggali potensi dan kiat-kiat apa yang dilakukan agar usaha tidak turun

di masa pandemi.

Sasaran . Tenan wirausaha Dharma Yudha pemilik JAMUR NUTRI MALANG.

TARGET YANG AKAN DICAPAI
Jangka Pendek :  Wirausaha memahami hambatan-hambatan

dalam berwirausaha dan paham akan penyelesaian permasalahan seperti

apa yang akan dilakukan.
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Jangka Panjang : a. Tenan mampu bekerjasama menjalin mitra kerja dengan pihak Swasta.
b. Tenan dapat menjadi wirausaha yang mampu mengembangkan
usahannya lebih luas dengan target dan profit yang diinginkan.

6. PESERTA
Jumlah ;1 (satu) orang
Asal :  Kota Malang Propinsi Jawa Timur
Sektor Usaha :  Ekonomi Kreatif subsektor Agribisnis (pertanian; budidaya jamur)

7. NARASUMBER
Nama :  Hj. Jeni Susyanti, S.E., M.M., B.K.P.
Asal :  Universitas Islam Malang
(Kepala P2KIB-BPU UNISMA)

Poin yang disampaikan

a. Penggunaan sosial media sangat disarankan dalam memasarkan sebuah produk, tidak hanya
mengandalkan konsumen yang sudah ada.

Menentukan strategi dalam memasarkan produk menggunakan sosial media.

Posting secara teratur dan konsisten.

Menambah varian produk.

Menambah jumlah produksi jamur tiram.

Membuat inovasi baru dengan mengolah bahan mentah, sehingga dapat dijual berupa barang
jadi atau barang olahan seperti sate jamur, pepes jamur.

g. Membangun Franchise untuk target kedepannya.

o oo0oC

8. PELAKSANAAN KEGIATAN
Durasi : 1 OJ
Media :  Daring/Online melalui aplikasi ZOOM Meeting Cloud (ZOOM), dan
chatting aplikasi Whatsapp (WA)
https://unisma-ac-id.zoom.us/j/98924453815?pwd=VWt4YW9ZbG5FRmMFY Zi9stMHJOZGNMQT09

9. FOTO-FOTO KEGIATAN

Asistensi tenan.31 Juli 2021

1820 v/

Gambar 1. Mentoring (chatting, media : Whatsapp)
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Gambar 2. Akun Usaha (platform bisnis : Shopee)

Narasumber,

eni Susyanti, S.E., M.M., B.K.P.
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LAPORAN KEGIATAN
Nomor 2.3
BUSSINESS COACHING DAN MENTORING
PENGEMBANGAN EKOSISTEM BISNIS KEWIRAUSAHAAN

Dosen Pendamping : Hj. Jeni Susyanti, S.E., M.M., B.K.P.

PUSAT PENGEMBANGAN KEWIRAUSAHAAN DAN INKUBATOR BISNIS,
MERANGKAP BIDANG PENGEMBANGAN USAHA (P2KIB-BPU)
UNIVERSITAS ISLAM MALANG

JUDUL KEGIATAN

Mentoring Pengembangan Ekosistem Bisnis Kewirausahaan

Acara :  Webinar Nasional
Tema :  Pengembangan Ekosistem Bisnis
Materi :  "Menumbuhkan Jiwa Produktif dan Kreatif di Era Peralihan Tatanan Baru dengan

Investasi Syariah"

WAKTU DAN TEMPAT PELAKSANAAN KEGIATAN

Waktu : 03 Agustus 2021

Tempat :  Daring/Online melalui aplikasi ZOOM Meeting Cloud (ZOOM)
PERMASALAHAN

Permasalahan : a. Persaingan saat ini memiliki dua

pilihan yaitu kreatif untuk bertahan atau mengalami kegagalan.

b. Diperlukan ide dan inovasi untuk terus dapat mengembangkan kreativitas
dan membangun networking.

c. Tantangan wirausaha di era 4.0 dan pandemi Covid-19 diantaranya
teknologi dan persaingan global, perubahan perilaku konsumen, ruang
gerak menjadi terbatas dan tekanan ekonomi.

TUJUAN DAN SASARAN
Tujuan : a  Memberikan pelatihan atau Workshop pada
masing-masing tenan.
b. Memberikan pendampingan pada setiap tenan.
c. Wirausaha tetap bisa bersaing dan melebarkan sayap usaha di masa
pandemi.

Sasaran : Paratenan pelaku ekonomi kreatif Universitas Islam Malang

TARGET YANG AKAN DICAPAI
Jangka Pendek : a. Wirausaha mampu keluar dari zona
keterpurukan usaha akibat pandemi.
b. Wirausaha memahami prospek usaha di masa pandemi.
¢c. Mampu menciptakan inovasi baru agar lebih produktif dalam
mengembangkan usaha.
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Jangka Panjang : a. Terjalinnya kemitraan antara Universitas Islam Malang dengan para

tenan usaha untuk mengembangkan ekosistem kewirausahaan.

b. Menggerakkan dan meningkatkan partisipasi pihak Swasta dan atau
perorangan/ kelompok dengan membuka peluang investasi.

¢. Mendorong untuk penguatan supply chain dengan meningkatkan serta
megintegrasikan pihak terkait, baik dari penyediaan bahan baku,
melalukan produksi barang, sampai dengan ke pengguna akhir.

PESERTA

Jumlah : 25 (dua puluh lima) orang

Asal . Kota Malang Propinsi Jawa Timur
Sektor Usaha :  Ekonomi Kreatif Sub Sektor UMKM
NARASUMBER

Nama : Hj. Jeni Susyanti, S.E., M.M., B.K.P.

Asal Universitas Islam Malang

Poin
a.

(Kepala P2KIB-BPU UNISMA)

yang disampaikan
Membangun Jaringan Usaha (networking)
Jaringan usaha adalah proses membangun hubungan saling menguntungkan dengan
pengusaha lain dan klien potensial dan atau pelanggan. Kunci yang tepat untuk membangun
jaringan usaha adalah membentuk hubungan saling menguntungkan. Tujuan dari
membangun jaringan bisnis ini adalah untuk meningkatkan pendapatan bisnis. Kelompok
jaringan bisnis merupakan sebuah wadah dalam pertukaran informasi bisnis, ide, dan
dukungan. Ketrampilan yang paling penting untuk jaringan bisnis yang efektif adalah
mendengarkan, yaitu bagaimana bisa membantu orang lain sebagai langkah membangun
hubungan yang saling menguntungkan. Misalnya Jaringan usaha yang dibentuk dengan
menciptakan kerjasama dengan instansi terkait yaitu Dinas Perindutrian dan Perdagangan,
UMKM serta Koperasi dalam rangka pembinaan dan pendampingan usaha.
Jenis Kerjasama Jaringan Usaha (Business Network) yang ditempuh :
Beberapa jenis kerjasama yang telah dilakukan oleh mitra adalah sebagai berikut :

1) Kemitraan (partnership)

Beberapa pola kerjasama hubungan kemitraan yang telah dilakukan mitra UMKM

mengacu pada UU No 20 tahun 2008, yaitu sebagai berikut :

- Sub-kontrak, yaitu pola kemitraan antara usaha kecil dengan usaha menengah
dan besar, dimana usaha kecil yang memproduksi komponen yang diperlukan
perusahaan mitra sebagai bagian dari hasil produksinya.

- Dagang umum, adalah hubungan kemitraan antara usaha menengah atau usaha
besar, dimana usaha menengah atau usaha besar memasarkan hasil produksi
usaha kecil atau usaha kecil memasok kebutuhan yang diperlukan usaha
menengah atau besar. Misalnya Pengrajin yang tergabung dalam Kelompok
pengrajin bersepakat saling bekerjasama memasok kebutuhan bahan baku
seperti berbagai desain, macam bahan pigura , kaligrafi berbagai motif serta
kebutuhan bahan penunjang seperti paku, kawat, cantolan, lem sesuai dengan
persyaratan dan kualitas yang telah disepakati.

- Keagenan, adalah hubungan kemitraan yang didalamnya usaha kecil diberi hak
khusus untuk memasarkan produk usaha menengah dan besar. Agen telah
terbentuk yang tersebar hampir diseluruh nusantara dengan sistem penjualan
yang sangat lunak dalam ragka peningkatan perluasan pemasaran.
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C.

2) Koordinasi dan Kerjasama
Koordinasi adalah merupakan suatu pengaturan atau penataan beragam elemen ke
dalam pengoperasian yang terpadu dan harmonis. Motivasi utama dari
koordinasi biasanya adalah menghindari kesenjangan dan tumpang tindih yang
berkaitan dengan tugas atau kerja pihak terkait. UMKM biasanya berkoordinai
dengan harapan melakukan hasil yang efisien. Sedangkan kerjasama mengacu
kepada praktek antara dua pihak atau lebih UMKM untuk mencapai tujuan bersama.
Motivasi bekerjasam adalah memperoleh kemanfatan bersama saling
menguntungkan, dengan harapan menghemat biaya, waktu dan untuk memecahkan
persoalan dalam lingkungan dan sistem yang kompleks.
3) Kolaborasi
Motivasi utama dalam berkolaborasi adalah memperoleh hasil kolektif yang tidk
mungkin tercapai jika masing-masing pihak bekerja secara sendiri-sendiri.
Para pihak berkolaborasi biasanya dengan harapan mendapatkan hasil yang
inovatif, terobosan istimewa serta prestasi kolektif yang memuaskan.
4) Aliansi Strategis
Aliansi strategis pada dasarnya merupakan kolaborasi strategis antara dua atau
multi pihak dalam bidang bidang spesifikasi yang dinilai strategis dalam
bisnis. Aliansi strategis pada dasarnya merupakan kemitraan yang berkombinasi
beragam upaya bersama dengan mitra aliansi bisnis. Ini bisa dapat dilakukan
misalnya pembelian bahan baku pigura secara bersama ke pabrik agar mendaparkan
harga yang lebih baik dengan cara membeli bersama. Tujuan utamanya adalah
meminimumkan resiko dan meninggikan tingkat profitabilitas usaha.
Strategi Jaringan Usaha UMKM vyang efektif
Dalam menghadapi persaingan dituntut untuk melakukan restrukturisasi dan reorganisasi
dengan tujuan memenuhi permitaan konsumen yang semakin cepat, produk berkualitas
tinggi, dan harga yang murah. Salah satiu upaya yang dapat dilakukan UMKM adalah
melalui hubungan kerjasama dengan usaha besar. Supply chain pada dasrnya merupakan
jaringan perusahaan yang secara bersama - sama bekerja sama untuk menciptakan dan
menghantarkan suatu produk ke tangan pemakai akhir. Membangun jaringan bisnis adalah
hal yang sangat menyenangkan dimana sekelompok orang yang mempunya visi dan misi.
Strategi memasuki Pasar Ekspor
Berikut langkah strategis memasuki pasar ekspor yang telah dipersiapkan oleh pengrajin
pigura kaligrafi :
1) Komoditi yang akan diekspor
Pada dasarnya semua komoditi termasuk pigura kaligrafi bisa diekspor, karena produk
ini bisa dipasok produsen dan mempunyai potensi untuk diekspor. Komoditi yang
laku dipasar Internasional adalah komoditi yang mempunyai daya saing tinggi.
Komaoditi yang bermutu (desain, tipe, spesifikasi teknis), kegunaannya (function),
daya tahan (durability), harganya (price), waktu penyerahannya (shipment-date), dan
pelayanan purna jualnya (after sales service) sesuai dengan selera dan daya beli
pembeli di negara tujuan ekspor. Sebagai negara yang mayoritas berpenduduk muslim
produk dari mitra pengabdian mempunyai daya saing yang tinggi karena mempunyai
keunggulan komparatif dan keunggulan kompetitif. Dengan demikian penentuan
komoditi yang akan diekspor merupakan langkah yang penting diabil sebelum
pelaksanaan ekspor.
2) Menganalisis kondisi negara tujuan ekspor
Sebelum melaksanakan ekspor ke negara yang akan dijadikan sasaran bagi ekspor
pigura kaligrafi perlu diadakan penelitian awal tentang populasi suatu negara termasuk
tentang agama, tradisi, kondisi politik ekonomi, sosial, iklim, peraturan ekspor
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e.

3)

4)

5)

impor, perpajakan, perbankan, keuangan, transportasi dan lain-lain. Tujuan melakukan
penelitian awal ini agar dapat menentukan pasar potensial dan segmen pasar yang akan
dimasuki

Menetapkan Pasar Potensial dan Segmen Pasar

Setelah menganalisa kondisi negara tujuan ekspor maka langkah selanjutnya adalah
menetapkan pasar potensial dan segmen pasar yang akan dimasuki. Selain itu
perlu diperhatikan kebiasaan yang ada dikalangan segmen pasar yang dipilih.
Setelah ditentukan pasar potensial dan segmen pasar yang akan ditangani, langkah
selanjutnya adalah menentukan saluran pemasaran (marketing channel) yang akan
dipakai menyalurkan barang kepada konsumen. Dalam menentukan saluan
pemasaran dapat dipilih cara seperti menunjuk sole-importir di negara tujuan,
mendirikan confirming house atau menyerahkannya kepada general importers setempat
(independent buyer).

Strategi operasional bersama mitra usaha

Pasar internasional adlah pasar yang penuh dengan persaingan antar pengusaha dari
mancanegara, yang memperdagangkan komoditi yang sama, di segmen yang sama,
dinegara yang sama pula. Oleh karena itu strategi operasional akan diterapkan dinegara
tujuan kspor, maka cara yang efektif adalah dengan mengikut sertakan mitra dagang ke
negara tujuan itu, yang lebih banyak mengetahui kondisi persaingan setempat.

Sistem Promosi, Brosur dan pricelist

Komaoditi yang akan diekspor perlu diperkenalkan terlebih dahulu kepada calon
pembeli dinegara tujuan supaya pembeli berminat pada komoditi kita, melalui proses
promosi. Promosi dengan sendirinya memegang peranan yang sangat penting
untuk calon eksportir. Langkah selanjutnya adalah memilih media promosi yang
efektif dan efisien. Diantaranya ada pameran dagang internasional, brosur, iklan
melalui media cetak, dan lain-lain.

Brosur dan pricelist merupakan penggambarn visualisasi dari komoditi pigura
kaligrafi adalah dalam bentuk foto yang dilengkapi dengan spesifikasi produk dan
harga. Tujuan membuat brosur ini  supaya calon pembeli mendapatkan gambaran
mengenai bentuk visual komoditi yang ditawarkan. Pengusaha juga perlu menyiapkan
daftar harga agar pembeli dapat mempertimbangkan harga tersebut dibandingkan harga
komoditi serupa dinegara lain. Daftar harga itu sebaiknya dibuat atas dasar FOB.

Strategi dan upaya dalam rangka meningkatkan daya saing UMKM dalam
menghadapi pasar ekspor , dapat dilakukan melalui pengembangan jaringan usaha
pada UMKM pigura kaligrafi, sebagai berikut :

1)

2)

3)

4)

Membangun Jaringan Usaha (networking), merupakan solusi pada permasalahan yang
dihadapi oleh UMKM pigura kaligrafi dalam menghadapi ekonomi globalisasi.
Meningkatkan kerjasama antara UMKM, perusahaan besar, dan aliansi untuk
memperkuat jaringan dalam menghadapi persaingan global, termasuk memenuhi kuota
barang (jumlah pesanan), meningkatkan mutu produk dan quality control yang lebih
ketat. meningkatkan keunggulan kompetitif dan melakukan inovasi.

Perlu adanya dukungan pemerintah pusat, pemerintah daerah, instansi terkait dan
pengusaha agar dapat memenangkan persaingan pasar global.

Jaringan Bisnis dalam domain Teknologi Informasi akan mendukung UMKM dalam
menjalankan bisnis UMKM dan akan berkembang lebih pesat karena memperluas
jaringan.

Strategi pengembangan jaringan usaha tersebut dapat dijelaskan sebagai berikut :

1)
2)

Membangun Jaringan Usaha (networking)
Jenis Kerjasama Jaringan Usaha (Business Network)
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8. PELAKSANAAN KEGIATAN
Durasi : 1 OJ
Media :  Daring/Online melalui aplikasi ZOOM Meeting Cloud (ZOOM)
https://unisma-ac-id.zoom.us/j/6845710835?pwd=L0Z2amh3ZFZsWEVUY XFDZFNNY lhWZz09

9. FOTO-FOTO KEGIATAN
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Gambar 1. Mentoring (media : ZOOM Cloud Meeting)
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Gambar 2. Materi Kegiatan

Narasumber,

eni Susyanti, S.E., M.M., B.K.P.
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LAPORAN KEGIATAN
Nomor 2.4
BUSSINESS COACHING DAN MENTORING

PENGEMBANGAN EKOSISTEM BISNIS KEWIRAUSAHAAN

Dosen Pendamping : Hj.Jeni Susyanti, S.E., M.M., B.K.P.

PUSAT PENGEMBANGAN KEWIRAUSAHAAN DAN INKUBATOR BISNIS,
MERANGKAP BIDANG PENGEMBANGAN USAHA (P2KIB-BPU)

UNIVERSITAS ISLAM MALANG

1. JUDUL KEGIATAN

Mentoring Pengembangan Ekosistem Bisnis Kewirausahaan

Acara :  Webinar Nasional

Tema :  “Pengembangan Ekosistem Bisnis Kewirausahaan di Era Peralihan Tatanan Baru”
Pengembangan Ekosistem Kewirausahaan Kampus

Networking dan Go-Internasional

Inspirasi Usaha Berbasis Kekayaan Alam dan Budaya

Motivasi Mahasiswa Berwirausaha

Wirausaha Berbasis Teknologi

Klinik Kewirausahaan Tenan

Materi

a
b
C.
d.
e
f

2. WAKTU DAN TEMPAT PELAKSANAAN KEGIATAN
Waktu : 21 Agustus 2021
Tempat :  Daring/Online melalui aplikasi ZOOM Meeting Cloud (ZOOM)

3. PERMASALAHAN
a.

Permasalahan

N

Pengembangan Ekosistem

Kewirausahaan Kampus

Networking dan Go-Internasional

Inspirasi Usaha Berbasis Kekayaan Alam dan Budaya
Motivasi Mahasiswa Berwirausaha

Wirausaha Berbasis Teknologi

Klinik Kewirausahaan Tenan

4. TUJUAN DAN SASARAN
Tujuan :  Berinteraksi terbatas maya secara langsung melalui kegiatan

Webinar berskala nasional, para Narasumber dengan segudang pengalaman
bisnisnya dalam bidang keilmuannya masing-masing menghadirkan informasi,
strategi, inspirasi dalam situasi pandemi sekarang ini menghadapi era peralihan
tatanan kehidupan yang baru, agar sebagai pelaku wirausaha terus termotivasi,
wawasannya bertambah, serta yang terpenting mampu menerapkan guna
meningkatkan dan mengembangkan bisnisnya.

Sasaran : a.

Wirausaha umum yang tersebar di seluruh wilayah Indonesia.
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aa.
bb.

CC.

Wirausaha mahasiswa, alumni, dosen, karyawan serta seluruh civitas
Perguruan Tinggi baik negeri maupun swasta yang tersebar di seluruh
wilayah Indonesia.

Wirausaha mahasiswa, alumni, dosen, karyawan serta seluruh civitas
Universitas Islam Malang.

Wirausaha JAMUR NUTRISI MALANG dari tenan Dharma Yudha.
Wirausaha RUMAH MAKAN "BAROKAH", DONAT HURUF MALANG
"GIOXO" dari tenan Aldy Ferdian M. J.

Wirausaha SHENSBAG SOUVENIR MALANG dari tenan Shendy Swastika.
Wirausaha Custom Design Kaos CITRALEKA _, Conten Creator dari tenan
Fairuz Qory Amalia.

Wirausaha PISANG GORENG CRISPY "PISANG NGGAK KI." dari tenan
M. Faisal Dzaky.

Wirausaha @JIMGARAGE_, MEUBEL AS SHOFA dari tenan M.
Roufurrochim.

Wirausaha DODOLAN.SOSISSOLO dari tenan Dewi Puspitasari.
Wirausaha RaWMODISTE, ALPHA DAILY dari tenan Rika Amelia Wati.
Wirausaha KERIPIK SINGKONG COKLAT “SILVICHIIPS” dari tenan
Silvia Ayu Mardhita.

Wirausaha HAPPY MOCHI, MOCHIMITSU, @mochimitsu dari tenan Ulfa
Badrrin Afdilla.

Wirausaha CHICKEN BOWL, @take.eatmlg dari tenan Zahrotul Zakiyah.
Wirausaha SUSU KAMBING dari tenan Mohamad Alwan Al Arigy.
Wirausaha CEMILAN_DUOGABUT dari tenan Nourma Hildasari.
Wirausaha KONJI.ID dari tenan Aasniari Pluto.

Wirausaha JAWA BOTANICAL dari tenan Moch. Rizal Hidayat.
Wirausaha SHOFIA FLORIST dari tenan Shofi Aliyatul Himmah.
Wirausaha ROTI COMPOL BAKAR, @roticompol.id, AGEN WOOD-
PELLET dari tenan Dimas Fahnul Jordan.

Wirausaha BREEDING AYAM & KELINCI PEDAGING, SUPLEMEN,
PRINTING DESIGN KAOS dari tenan Radivta Jemy Nur Rahmatullah.
Wirausaha ROASTING KOPI ARJUNA ARABIKA (KAA), BIBIT
STOBERI dari tenan Suliono.

Wirausaha ROASTING COFEE BEAN, PRINTING KAOS MALANG dari
tenan Wildan Reyvaldi R.

Wirausaha FAJAR MUSIC STUDIO (FMS) PRODUCTION dari tenan Fajjar
Mustofa.

Wirausaha LANCAR DRIVING COURSE dari tenan Aldo Naufal Surya
Wijaya.

Wirausaha BIBIT PARFUM THAILAND dari tenan Juned Farhan.
Wirausaha CEKER PEDAS "HUH HAH" dari tenan Ahmad Lukman Fahri.
Wirausaha KASUR BUSA MALANG RAY A dari tenan Angga Gari
Prasetyo.

Wirausaha RILKAZAGIFT.BOX dari tenan Rochmatul Kamilah.

5. TARGET YANG AKAN DICAPAI

Jangka Pendek

Mampu memberikan bussines coaching dan
mentoring langkah-langkah jitu dalam mengembangkan ekosistem
bisnis kewirausahaan di era peralihan tatanan baru pada situasi
pandemi sekarang ini kepada wirausaha, civitas, masyarakat di
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Jangka Panjang

6. PESERTA
Jumlah
Asal
Sektor Usaha

lingkungan internal dan eksternal Universitas Islam Malang serta
secara kelembagaan dari unsur Pemerintah/Swasta/Stakeholder.

a. Wirausaha termotivasi tetap bertahan dan terus meningkatkan usahanya
agar “naik kelas” dari segala aspek usahanya sehingga mampu bersaing
dengan kompetitor usaha sejenis lainnya.

b. Tercipta networking berbasis mahasiswa, alumni, dosen, karyawan,
civitas Universitas Islam Malang yang mampu bersaing dalam skala
lokal maupun nasional yang siap go-internasional memperkaya
khasanah negeri.

c. Terjalinnya kemitraan yang dapat meningkatkan kapasitas usaha tenan
baik secara perseorangan maupun kelembagaan dari
Pemerintah/Swasta/Stakeholder

63 (enam puluh tiga) orang
Nasional, internal dan eksternal Universitas Islam Malang
Ekonomi Kreatif

7. NARASUMBER

Nama : a. Prof. Dr. H. Maskuri Bakri, M.Si. - materi; 1 OJ
(Rektor UNISMA)
b. Prof. Drs. H. Junaidi, M.Pd., Ph.D. - materi; 1 OJ
(Wakil Rektor Bidang Akademik dan Kerjasama UNISMA)
c. H.Noor Shodiq Askandar, S.E., M.M. - materi; 1 OJ
(Wakil Rektor Bidang Umum, Personalia, dan Keuangan UNISMA)
d. Dr. Ir. H. Badat Muwakhid, M.P. - materi; 1 OJ
(Wakil Rektor Bidang Kemahasiswaan, Alumni, Keagamaan UNISMA)
e. Dr.Ir. Hj. Istirochah Pujiwati, M.P. - materi; 1 OJ
(Wakil Rektor Bidang Kelembagaan, Publikasi, dan Teknologi Informasi
UNISMA)
f.  Hj. Jeni Susyanti, S.E., M.M., B.K.P. - materi; 1 OJ
(Kepala P2KIB-BPU UNISMA)
g. Dr. Hayat, S.A.P.,, M.Si. - materi; 1 OJ
(Kabid. Inkubator Bisnis, Direktur UNISMA PRESS P2KIB)
h. Dr. Sama’ Iradat Tito, S.Si., M.Si. - materi; 1 OJ
(Dosen MIPA, Anggota Tim Asistensi INBIS 2021)
Asal :  Universitas Islam Malang

Poin yang disampaikan

a. Pentingnya mempertahankan dan terus menumbuhkan ekosistem bisnis kewirausahaan di
era peralihan tatanan baru.

b. Terus menggali potensi dan menerapkan wawasan kewirausahaan dalam beragam disiplin
ilmu guna peningkatan kapasitas dan pengembangan usahanya.

c. Tercipta networking berbasis mahasiswa, alumni, dosen, karyawan, civitas Universitas Islam
Malang yang mampu bersaing dalam skala lokal maupun nasional yang siap go-
internasional dengan meningkatkan promosi serta mulai mencari peluang menjalin
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kerjasama dengan civitas, masyarakat di lingkungan internal dan eksternal Universitas Islam
Malang serta secara kelembagaan dari unsur Pemerintah/Swasta/Stakeholder.

d. Perlunya menerapkan inspirasi berwirausaha berbasis alam dan budaya yang menunjang
kearifan lokal yang akan memperkaya khasanah negeri dengan menguatkan branding jasa
atau produk usahanya.

e. Penguatan mental, potensi, menambah wawasan berwirausaha sehingga mampu bersaing
dengan kompetitor usaha sejenis lainnya.

f.  Memaksimalkan penggunaan media promosi berbasis teknologi tepat guna dalam
manajemen bisnisnya sehingga akan meningkatkan kapasitas produksi usaha.

g. Penyampaiaan kendala dan pemaparan solusi dari kegiatan usaha masing-masing Peserta
kegiatan terkait jasa atau produk usaha dan pengelolaan bisnisnya yang akan menunjang
keberlangsungan usaha di masa yang akan datang.

8. PELAKSANAAN KEGIATAN
Durasi : 8 OJ
Media :  Daring/Online melalui aplikasi ZOOM Meeting Cloud (ZOOM) dengan link;
P2KIB UNISMA is inviting you to a scheduled Zoom meeting.

Topic: WEBINAR NASIONAL P2KIB-BPU UNISMA
Time: Aug 21, 2021 07:00 AM Jakarta

Join Zoom Meeting
https://unisma-ac-
id.zoom.us/j/98194835225?pwd=K2tsWXVHejd10QzlzdmwyRjZCcGROdz09

Meeting ID: 981 9483 5225
Passcode: 449159

9. FOTO-FOTO KEGIATAN
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Gambar 1. Peserta Webinar Nasional (media : ZOOM Cloud Meeting)
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https://unisma-ac-id.zoom.us/j/98194835225?pwd=K2tsWXVHejd1QzIzdmwyRjZCcGROdz09
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Timesizmp Email Address Nama Lengkap Imstansi Momaor Telepon (Whatshpos)
21062021 91853 shichipsZagigmail.com  Silvia Ayu Mardhia Univarsies |slam Mabsng +6281272069320
21082021 9:20:01 aanfifianalB@gmail.com  ATAN FIFIANA Universitas |slam Malang (85706560662
20E2021 2:20:23  risgimubanq02 Egmall o MUHAMMAD RISCH MUE UNIVERSITAS ISLAR M/ 082282828721
2UDMEENZT 8:20:31 savaamalia3EiBgmail cod Balva Amalia Subekt Univerzitaz |glam Malang OEGR553000068

ZHEZ021 9.20.25  pujirunwatiBB (D gmail com Puji Nurwak Universitas | slam Malong 082132445331
21062021 9:20:56 anisaputrrep@ omail.con Aniss Putri Uikm Kawirausahsan Lniz 0BEZ31686334
21082021 8:21:50 shendyswastial | @amal Shendy Swastka Sari  Unisma GB0EATO02110
SHOEZ02 92158 hesrasdfz=fgmall.com  Hesrdl Universitas |stam Malang 082193708165
FNOEE021 822 28 aldyferdanZ3dmomail com AldyTerdian M.J LIMISSAS, OB1227636387

217082021 9:26:06 ' pradivigiemy@omail.com Pradivia Jemy Nur Rabms Universitas islam malang 081330143951
Z1EE021 2:26:58 hildasarnowma@omail.c NOURMAHILDASAR]  Universitas |slam Malang 0812053100804

21062021 B:27:07 yeaimita2é@gmall.osm | Yesl Umita Sari Univeraitas |siam Makang 0BS5837132855
FUDEEDZT 22T 18 2ama_iradal VICEUNEm: TEE7 04438713 FMIFA Unisma Malang  OBSTD4435713
2UMEREDNZT 22716 snhanmanmamE yahoo 34 Hanny Umami Hanmy & Maom CRE TG4 TRAD
21082021 9:27:21  nailukhunin 02 @ grmail com Naiks Khurin UNIVERSITAS [SLAR Wi B22E4001687

SU0R2021 0:28:42 rizalmullis 1324[@gmall.« Muhemmad Rizalul Mukh Univereitas |elam Malang 085791900524
2AOEEN21 94338 faisaldzaky? 20 mal con Mubammad Faisal Dzaky Universitas [siam Malang (80885535165

FUDEEN21 84837 vivigj24TEEgmailcom  Vivi Cendana Puin Universiias [sam Malang OB2333066816

21082021 9:52:28  saimareta24@gmail.com Salma sundya retha Unisma OB22327EE510
2142021 10:00:41 vinaafilp@gmailcom VINAAFRILIANDA FUTR UNISMA OB521904E232
240872021 104007 juaryah0Me@gmail. com Djuariyah Linlerna (85733505648
021 104014 halbalirnahCd Digrall oo Halinan Linisriva (81259523163
ZUOBIZ027 111440 2176708 141 2@unmsma a Fajgr Mustols Linisma OBZ22R955335
210872021 13:58:24 yunilaamad@gmail.com  Yumila Amali Univarsitas [slam Malang OBEZ26551591
2A0AE021 18:27:52 aanfiflanat Bi@gmail com ATARN FIFIANA Univarsitas |slam Maltang 083706560662

Timeslamp Email Address Nama Lengkap Insiansi Momor Telepon (Whalshpos)

2106/2021 10:11:44  nailukhurinCZ@ grail com Naika Khurin UNIVERSITAS ISLAM M! 82264001697
21082021 10:11:55 salvzamalia 36[@gmail con 2alva Amalia Subskt Univarsitas |slam Malang (85353908062
S 101200 yesimitaZGEgmailoom  Yesl Umita Sar Lniversitas [siam Malang (85837132655
HOEED2T 101202 M S 08297 Ffunsma @ Mohammiad Ali Mahsusin PT. Pedamina Training & OBETEST16352
2N/BEZ021 1012142 srihanryuanmamid yahoo S Hanny Umarmi Hanmy & Mom OBSTIA427R0
2108/2021 10:12:12 halhalimahl10@gmail.co Halimah Universitas [glam Malang 081250523183
2108/2021 1001354 sama_iradsl_tite@unism: Dr. Sama’ radat Tito, $.5 FMIPA Unisma OB5TO4438T13
2JOEZ021 10:14:29 aldyferdian23@grail con Aldyfardian M.J LIMISAA OB1227886307
ZUOEZU 0618 shiehipssa@omail oo Siva Ay Mardhia Liniversitas [stam Maiang #6281 2720685320
2082021 104T.05 ehendyswaslika {@gmai Shendy Swastika Sari Unisma OBIAITO0E10
2/R2021 10:18:26  hesrissyifa@gmailcom  Hesri Universitas |slam Malang 082193708165

2021 10:14:40 | risgimubanogi2@egmail.oc MUHAMIMAD RISCI MUE UNIVERS|TAS ISLAR M/ 082232328721
ZNEZE0E1 10:28:03 2206708 1 68@urisma.ac WAHYU NUR AZITAH UNIVERSITAS ISLARM M: OBZ25TE6T558
2UDEFEDRT 1003241 fasaklzakyZ 2 g mail con Muhammad Faisal Deaky Universibas | =slam Malang C85885538185

21082021 10:32:05 juarvarO0 6@ mail.com Djussiyah LINISMA, (85733505848
2CRS2021 10:34:38 vivigladT2@gmailcom  Vivi Candana Putr Univareitas [slam Malang 082333068518
MJOBP0E1 15:09:35 dharmayudhazdb@gmaid Dharms yucha arnur Htrish Malarg (85205037124
2H0EZ021 13:66:43 yunilaamaifgmail com  Yunila Amatl Linivarsinas |stam Malan) OEEZ2E651591

Gambar 2. Peserta Webinar Nasional (media : ZOOM Cloud Meeting)
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LAPORAN KEGIATAN
Nomor 2.5
BUSSINESS MATCHING DAN MATCH MAKING PRODUK
PENGEMBANGAN EKOSISTEM BISNIS KEWIRAUSAHAAN

PUSAT PENGEMBANGAN KEWIRAUSAHAAN DAN INKUBATOR BISNIS,
MERANGKAP BIDANG PENGEMBANGAN USAHA (P2KIB-BPU)

UNIVERSITAS ISLAM MALANG

1 JUDUL KEGIATAN
Business Matching dan Match Making Produk Tenan Wirausaha Unisma Tahun 2021

Acara :  Webinar Nasional
Tema :  Business Matching dan Match Making Produk
Materi Pentingnya Business Matching dan Match Making

a

b.  Bussiness Matching pembisnis pangan dan herbal

c. Match Making para pembisnis pangan dan herbal

d. Bussiness Matching para pelaku ekonomi kreatif

e. Match Making para para pelaku ekonomi kreatif

f.  Penggunaan software dan inovasi teknologi sebagai alat mempermudah
menjalankan usaha dan pemasaran

2 WAKTU DAN TEMPAT PELAKSANAAN KEGIATAN
Waktu : 25 September 2021
Tempat :  Daring/Online melalui aplikasi ZOOM Meeting Cloud (ZOOM)

3 PERMASALAHAN
Permasalahan : a. Efisiensi waktu dan biaya untuk bertemu dengan potiential partners
b. Upaya menjalin networking dan inspirasi bisnis
c. Wawasan tentang tren bisnis
d. Upaya meningkatkan trobosan bisnis
e. Business Matching dan Match Making produk

4. TUJUAN DAN SASARAN

Tujuan :  Berinteraksi terbatas maya secara langsung melalui kegiatan Webinar
berskala nasional, para Narasumber dengan segudang pengalaman
bisnisnya dalam bidang keilmuannya masing-masing menghadirkan
informasi, strategi, inspirasi dalam situasi pandemi sekarang ini
menghadapi era peralihan tatanan kehidupan yang baru, agar sebagai
pelaku wirausaha terus termotivasi, wawasannya bertambah, serta yang
terpenting mampu menerapkan guna meningkatkan dan mengembangkan
bisnisnya.

Sasaran : a. Wirausaha umum yang tersebar di seluruh wilayah Indonesia.
b.  Wirausaha mahasiswa, alumni, dosen, karyawan serta seluruh
civitas Perguruan Tinggi baik negeri maupun swasta yang

tersebar diseluruh wilayah Indonesia.
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c. Wirausaha mahasiswa, alumni, dosen, karyawan serta seluruh civitas
Universitas Islam Malang.

d. Wirausaha JAMUR NUTRISI MALANG dari tenan Dharma Yudha.

e. Wirausaha RUMAH MAKAN "BAROKAH", DONAT HURUF MALANG
"GIOXO" dari tenan Aldy Ferdian M. J.

f.  Wirausaha SHENSBAG SOUVENIR MALANG dari tenan Shendy Swastika.

g. Wirausaha Custom Design Kaos CITRALEKA , Conten Creator dari tenan
Fairuz Qory Amalia.

h.  Wirausaha PISANG GORENG CRISPY "PISANG NGGAK KI." dari tenan
M. Faisal Dzaky.

i. Wirausaha @JIMGARAGE_ , MEUBEL AS SHOFA dari tenan M.
Roufurrochim.

j. Wirausaha DODOLAN.SOSISSOLO dari tenan Dewi Puspitasari.

k.  Wirausaha RaWMODISTE, ALPHA DAILY dari tenan Rika Amelia Wati.

. Wirausaha KERIPIK SINGKONG COKLAT “SILVICHIIPS” dari tenan
Silvia Ayu Mardhita.

m. Wirausaha HAPPY MOCHI, MOCHIMITSU, @mochimitsu dari tenan Ulfa

Badrrin Afdilla.

Wirausaha CHICKEN BOWL, @take.eatmlg dari tenan Zahrotul Zakiyah.

Wirausaha SUSU KAMBING dari tenan Mohamad Alwan Al Arigy.

Wirausaha CEMILAN_DUOGABUT dari tenan Nourma Hildasari.

Wirausaha KONJL.ID dari tenan Aasniari Pluto.

Wirausaha JAWA _BOTANICAL dari tenan Moch. Rizal Hidayat.

Wirausaha SHOFIA FLORIST dari tenan Shofi Aliyatul Himmah.

Wirausaha ROTI COMPOL BAKAR, @roticompol.id, AGEN WOOD-

PELLET dari tenan Dimas Fahnul Jordan.

u.  Wirausaha BREEDING AYAM & KELINCI PEDAGING, SUPLEMEN,
PRINTING DESIGN KAQS dari tenan Radivta Jemy Nur Rahmatullah.

-~ v SaDT OS>

v. Wirausaha ROASTING KOPI ARJUNA ARABIKA (KAA), BIBIT
STOBERI dari tenan Suliono.

w. Wirausaha ROASTING COFEE BEAN, PRINTING KAOS MALANG dari
tenan Wildan Reyvaldi R.

X.  Wirausaha FAJAR MUSIC STUDIO (FMS) PRODUCTION dari tenan Fajjar
Mustofa.

y.  Wirausaha LANCAR DRIVING COURSE dari tenan Aldo Naufal Surya
Wijaya.

z.  Wirausaha BIBIT PARFUM THAILAND dari tenan Juned Farhan.

aa. Wirausaha CEKER PEDAS "HUH HAH" dari tenan Ahmad Lukman Fabhri.

bb. Wirausaha KASUR BUSA MALANG RAY A dari tenan Angga Gari
Prasetyo.

cc. Wirausaha RILKAZAGIFT.BOX dari tenan Rochmatul Kamilah.

5 TARGET YANG AKAN DICAPAI
Jangka Pendek Mampu memberikan bussines matching dan match making sebagai
langkah-langkah jitu dalam mengembangkan ekosistem bisnis
kewirausahaan dan pertemuan bisnis yang terjadwal antara pebisnis
dengan calon investor atau partner, pertemuan ini bersifat B2B dan
terjadi antara dua pihak dengan latar belakang industri bisnis
yang match/sama
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Jangka Panjang : a. Wirausaha termotivasi tetap bertahan dan terus meningkatkan usahanya

agar “naik kelas” dari segala aspek usahanya sehingga mampu
bersaing dengan kompetitor usaha sejenis lainnya.

b. Tercipta networking berbasis mahasiswa, alumni, dosen,
karyawan, civitas Universitas Islam Malang yang mampu
bersaing dalam skala lokal maupun nasional yang siap go-
internasional memperkaya khasanah negeri.

c. Terjalinnya kemitraan yang dapat meningkatkan kapasitas usaha
tenan baik secara perseorangan maupun kelembagaan dari
Pemerintah/Swasta/Stakeholder

d. Business Matching Meeting mampu mempertemukan pihak delegasi
dan potential buyers/ patners

6. PESERTA
Jumlah : 47 (empat puluh tujuh) orang
Asal : Nasional, internal dan eksternal Universitas Islam Malang
Sektor Usaha :  Ekonomi Pangan, Ekonomi Herbal, Ekonomi Kreatif

7. NARASUMBER
Nama : a Bapak Hegi Harjoyo, ST

Asal

(Owner Bestdough dan BUMI Café)
b. Bapak Yudhis Thiro Kabul Yunior, S.T, M.Kom

(Owner Gainz Teknologi Nusantara)
c¢. Dharma Yudha, SM

(Owner Jamur Nurisi Malang, Tenan Asistensi Inbis 2021)
d. Fajar Mustofa, SM

(Owner FMS Production, Tenan Asistensi Inbis 2021)
e. Hj. Jeni Susyanti, S.E., M.M., B.K.P.

(Kepala P2KIB-BPU UNISMA)
f.  Dr. Hayat, S.A.P., M.Si.

(Kabid. Inkubator Bisnis, Direktur UNISMA PRESS P2KIB)
g. Dr.Sama’ Iradat Tito, S.Si., M.Si.

(Dosen MIPA, Anggota Tim Asistensi INBIS 2021)

Universitas Islam

Malang Poin yang disampaikan

a.

Pentingnya Business Matching dan Match Making kerjasama B2B (business to business) dengan
menggandeng para pelaku bisnis

Business Matching dan Match Making merupakan bagian dari rangkaian kegiatan Asistensi
Tenan Inkubator Bisnis Unisma dan fasilitasi peningkatan peran dunia pendidikan, diikuti oleh
peserta secara daring dengan usaha peserta yang beragam dibidang pertanian, ekonomi kreatif
subsektor kuliner, feshion, kriya, digital, jasa pariwisata, music studio production.

Business Matching Meeting merupakan sebuah pertemuan bisnis yang terjadwal antara pebisnis
dengan calon investor atau partner, pertemuan ini bersifat B2B dan terjadi antara dua pihak
dengan latar belakang industri bisnis yang match/sama. Dalam diskusi kali ini mempertemukan
pelaku bisnis dalam bidang Pangan dan Herbal, serta bisnis dalam sektor entertain dan teknologi.
Business Matching Meeting, diperlukan untuk memperluas networking, memecahkan masalah
efisiensi waktu dan biaya untuk bertemu dengan potential partner, dan menambah wawasan
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tentang tren bisnis dan perdagangan di dunia sehingga diperoleh inspirasi untuk meningkatkan
terobosan dalam berbisnis.

e. Matchmaking merupakan upaya Membuat Perjodohan (matchmaking) dengan mempertemukan
dua pihak yang saling membutuhkan, yaitu penyedia jasa/penjual produk dan pembeli.

f.  Adanya sinkronisasi antara pebisnis, pengembangan startup, dimana pemilik startup tidak perlu
memiliki barang dan bahkan tidak perlu bertemu dengan penjual maupun pembeli. Pemilik
startup hanya perlu membangun platform yang dapat mempertemukan penjual dan pembeli.

g. Match Making Bapak Hegi Harjoyo, ST (Owner Bestdough dan BUMI Café) dengan Dharma
Yudha, SM (Owner Jamur Nurisi Malang, Tenan Asistensi Inbis 2021) — Akan dilakukan
kerjasama dan kolaborasi produk dan wirausaha siap melanjutkan dengan bertemu secara
langsung

h. Match Making Dharma Yudha, SM dengan Aldi Ferdian (Owner RM. Barokah, Tenan Asistensi
Inbis 2021) — Saling suplay dan support bahan baku satu sama lain sebagai networking. Karena
Aldi sudah memiliki 6.000 kumbung jamur namun belum memiliki suplier pupuk dan Dharma
siap untuk menyediakan

i.  Match Making Bapak Yudhis Thiro Kabul Yunior, S.T, M.Kom (Owner Gainz Teknologi
Nusantara) dengan Fajar Mustofa, SM (Owner FMS Production, Tenan Asistensi Inbis
2021) — Melakukan pengembangan teknologi dengan menambah fitur konten bisnis,
fintech peer to peer landing, membuat jasa ruang podcast, jasa pembuatan konten tiktok
dan penggunaan Reels pada media sosial Instagram

8 PELAKSANAAN KEGIATAN
Durasi 8 0OJ

Media :  Daring/Online melalui aplikasi ZOOM Meeting Cloud (ZOOM) dengan
link; P2KIB UNISMA is inviting you to a scheduled Zoom meeting.

Topic: BUSSINES MATCHING DAN MATCH MAKING PRODUK TENAN INBIS
2021

Time: Sep 25, 2021 07:00 AM Jakarta

Join Zoom Meeting
https://unisma-ac-
id.zoom.us/j/91380878025?pwd=MkdGUVRsYkhqZFIJYzFXTHhhdk9FUT09

Meeting ID: 913 8087 8025
Passcode: TENAN

Link Presensi Kegiatan
https://s.id/Presensi Bussines Matching dan Match Making 25092021

9 FOTO-FOTO KEGIATAN
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LAPORAN KEGIATAN
Nomor 2.6
BUSSINESS COACHING DAN MENTORING
PENGEMBANGAN EKOSISTEM BISNIS KEWIRAUSAHAAN

Dosen Pendamping :Hj. Jeni Susyanti, S.E., M.M., B.K.P.

PUSAT PENGEMBANGAN KEWIRAUSAHAAN DAN INKUBATOR BISNIS,
MERANGKAP BIDANG PENGEMBANGAN USAHA (P2KIB-BPU)
UNIVERSITAS ISLAM MALANG

1. JUDUL KEGIATAN
Bussiness Coaching dan Mentoring Pengembangan Ekosistem Bisnhis Kewirausahaan

Acara .  Bussiness Coaching
Materi “Pencatatan dan Pembukuan Usaha”

2. WAKTU DAN TEMPAT PELAKSANAAN KEGIATAN
Waktu : 24 September 2021
Tempat :  Daring/Online melalui aplikasi ZOOM Meeting Cloud (ZOOM)

3. PERMASALAHAN
Permasalahan : a. Pentingnya mencatat dan
membukukan sebuah usaha bagiWirausaha
Pengelolaan penjualan dan pendapatan
Perhitungan Laba/Rugi
Pengembangan Usaha
Wirausaha berbasis Teknologi
Klinik kewirausahaan bagiTenan

e

4. TUJUAN DAN SASARAN
Tujuan :  Berinteraksi terbatas maya secara langsung melalui kegiatan
bussiness coaching secara daring, Narasumber dengan segudang pengalaman
bisnisnya dalam bidang akuntansi menghadirkan informasi, strategi, inspirasi
pencatatan dan pembukuan dalam usaha agar sebagai pelaku wirausaha
wawasannya bertambah, serta yang terpenting mampu menerapkan guna
meningkatkan dan mengembangkan bisnisnya.

Sasaran
a. Mahasiswa, alumni, dosen, karyawan serta seluruh civitas Universitas Islam
Malang.
Mahasiswa kewirausahaan Universitas Islam Malang.
Paguyuban Wirausaha Mahasiswa P2KIB Universitas Islam Malang.
Tenan Inwall INBIS UNISMA.
Tenan Outwall INBIS UNISMA.
Wirausaha JAMUR NUTRISI MALANG dari tenan Dharma Yudha.

~®ao0oT
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aa.

bb.

CC.

dd.

Wirausaha RUMAH MAKAN "BAROKAH", DONAT HURUF MALANG
"GIOXO" dari tenan Aldy Ferdian M. J.

Wirausaha SHENSBAG SOUVENIR MALANG dari tenan Shendy Swastika.
Wirausaha Custom Design Kaos CITRALEKA _, Conten Creator dari tenan
Fairuz Qory Amalia.

Wirausaha PISANG GORENG CRISPY "PISANG NGGAK KI." dari tenan
M. Faisal Dzaky.

Wirausaha @JIMGARAGE_, MEUBEL AS SHOFA dari tenan M.
Roufurrochim.

Wirausaha DODOLAN.SOSISSOLO dari tenan Dewi Puspitasari.

Wirausaha RaWMODISTE, ALPHA DAILY dari tenan Rika Amelia Wati.
Wirausaha KERIPIK SINGKONG COKLAT “SILVICHIIPS” dari tenan Silvia
Ayu Mardhita.

Wirausaha HAPPY MOCHI, MOCHIMITSU, @mochimitsu dari tenan Ulfa
Badrrin Afdilla.

Wirausaha CHICKEN BOWL, @take.eatmlg dari tenan Zahrotul Zakiyah.
Wirausaha SUSU KAMBING dari tenan Mohamad Alwan Al Ariqy.
Wirausaha CEMILAN_DUOGABUT dari tenan Nourma Hildasari.
Wirausaha KONJI.ID dari tenan Aasniari Pluto.

Wirausaha JAWA BOTANICAL dari tenan Moch. Rizal Hidayat.Wirausaha
SHOFIA FLORIST dari tenan Shofi Aliyatul Himmah.

Wirausaha ROTI COMPOL BAKAR, @roticompol.id, AGEN WOOD-
PELLET dari tenan Dimas Fahnul Jordan.

Wirausaha BREEDING AYAM & KELINCI PEDAGING, SUPLEMEN,
PRINTING DESIGNKAOQS dari tenan Radivta Jemy Nur Rahmatullah.
Wirausaha ROASTING KOPI ARJUNA ARABIKA (KAA), BIBIT STOBERI
dari tenan Suliono.

Wirausaha ROASTING COFEE BEAN, PRINTING KAOS MALANG dari
tenan Wildan Reyvaldi R.

Wirausaha FAJAR MUSIC STUDIO (FMS) PRODUCTION dari tenan Fajjar
Mustofa.

Wirausaha LANCAR DRIVING COURSE dari tenan Aldo Naufal Surya
Wijaya.

Wirausaha BIBIT PARFUM THAILAND dari tenan Juned Farhan.
Wirausaha CEKER PEDAS "HUH HAH" dari tenan Ahmad Lukman Fahri.
Wirausaha KASUR BUSA MALANG RAY A dari tenan Angga Gari Prasetyo.
Wirausaha RILKAZAGIFT.BOX dari tenan Rochmatul Kamilah.

5. TARGET YANG AKAN DICAPAI

Jangka Pendek

Jangka Panjang

a. Memberikan bussines coaching dan
mentoring kepada peserta asistensi mengenai pentingnya pencatatan
dan pembukuan dalam usaha sehingga dapat mampu menerapkan
dalam kegiatan usahanya.

b. Peserta asistensi segera mengaplikasikan kerapian recording dan
membukukan usahanya.

a. Wirausaha terbiasa tertib perihal manajemen dan akunting usahanya

sehingga mampu merencanakan target ke depan, mengembangkan
model usaha, dan menyolusikan kendala yang dihadapi.
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b. Wirausaha termotivasi tetap bertahan dan terus meningkatkan
usahanya agar “naik kelas” dari segala aspek usahanya sehingga
mampu bersaing dengan kompetitor usaha sejenis lainnya.

c. Tercipta networking berbasis mahasiswa, alumni, dosen, karyawan,
civitas Universitas Islam Malang yang mampu bersaing dalam skala
lokal maupun nasional yang siap go-internasional memperkaya
khasanah negeri.

6. PESERTA
Jumlah : 159 (seratus lima puluh sembilan) orang
Asal : Universitas Islam Malang
Sektor Usaha :  Ekonomi Kreatif

7. NARASUMBER
Nama : a. Hj. JeniSusyanti, S.E., M.M., B.K.P.- materi; 2 OJ
(Kepala P2KIB-BPU UNISMA)
i. Dr.Hayat, S.AP., M.Si.- materi; 1 OJ
(Kabid. Inkubator Bisnis, Direktur UNISMA PRESS P2KIB)
j- Intan Kurnia, S.Ak.- materi; 1 OJ
(Staf Akunting P2KIB-BPU UNISMA)

Asal . Universitas Islam Malang

Poin yang disampaikan

Pentingnya pencatatan dan pembukuan usaha.

Penerapan pencatatan dan pembukuan dalam kegiatan usahanya.
Memahami keadaan keuangan usaha.

Instrumen pembuat keputusan.

Ketentuan tentang kelayakan bisnis bagi Investor, Kreditor .
Prosedur pelaporan pajak.

Deskripsi dan contoh pencatatan usaha.

Deskripsi dan contoh pembukuan sederhana.

Pecatatan (recording) merupakan aktivitas untuk mencatat transaksi perusahaan yang
biasanya di catat dalam berbagai jenis buku, antara lain :

- Buku Penjualan

- Buku Pembelian

- Buku Kas

- Buku Bank

- Buku Persediaan

- Buku Hutang

- Buku Piutang

- dsh.

—~STQ@ o oo oW

j- Proses pencatatan, meliputi :
- Mengumpulkan bukti-bukti transaksi
- Menganalisis transaksi untuk dicatat di buku yang mana
- Pelaksanaan pencatatan transaksi ke dalam buku

k. Contoh dan cara mencatat pada berbagai jenis buku akuntansi.
. Pengelompokan merupakan proses mengumpulkan transaksi sejenis ke dalam satu buku,
kumpulan buku-buku tersebut disebut buku besar.
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Pelaporan (reporting) adalah ikhtisar pencatatan harian yang telah dilakukan dituangkan
dalam bentuk laporan keuangan yang merupakan rangkuman dari saldo-saldo Buku Besar.
Laporan Laba Rugi menggambarkan hasil operasi perusahaan yang dicapai dalam periode
waktu tertentu.

Neraca adalah laporan yang menunjukkan posisi keuangan perusahaan pada saat tertentu,
menggambarkan jenis dan nilai harta, jenis dan nilai hutang, serta besar modal.
Perhitungan Laba; cara menghitung dan rumusnya.

Laporan Keuangan dan Teknologi Informasi.

Contoh Laporan Posisi Keuangan Perusahaan.

Beberapa Aplikasi sederhana yang bisa digunakan UMKM.

Aplikasi LAMIKRO.

Penguatan mental, potensi, menambah wawasan berwirausaha sehingga mampu bersaing
dengan kompetitor usaha sejenis lainnya.

Memaksimalkan penggunaan media promosi berbasis teknologi tepat guna dalam
manajemen bisnisnya sehingga akan meningkatkan kapasitas produksi usaha.
Penyampaian kendala dan pemaparan solusi dari kegiatan usaha masing-masing Peserta
kegiatan terkait jasa atau produk usaha dan pengelolaan bisnisnya yang akan menunjang
keberlangsungan usaha di masa yang akan datang.

PELAKSANAAN KEGIATAN
Durasi 4 0OJ
Media

»  Chatting melalui aplikasi Whatsapp (WA) dengan pemberitahuan pada WAG

(Whatsapp Grup) peserta asistensi sebagai berikut :

NM, 6P, CBY _Dr ey SAF. NS
Ve P L9 Lhaa s Sws oy benart e
Crarien i e [

BUSINESS COACHING

(c7)) ASISTENSI PENCATATAN DAN PEMBUKUAN USAHA

24 SEPTEMBER 2021  START FROM 07.00 WiB

VIA ZOOM

y dari NU untuk Indonesia
e dan PeradabanDunia ~ Tasesaes
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Assalamualaikum Wr wb
Hallo Tenant P2KIB Unisma dan Entrepreneur Muda yang Tangguh €

P2KIB-BPU Unisma bekerja sama dengan KEMENKOP dan UKM RI kembali hadir
dengan event yang lebih menarik!

Kali ini, akan diselenggarakan Bussines Coaching dan Mentoring dengan tema Pencatatan
dan Pembukuan Usaha

Acara ini sangat cocok untuk para Entrepreneur Muda dalam memahami pencatatan dan
pembukuan usaha untuk keberlangsungan bisnisnya.

Jadwal FGD akan dilaksanakan pada :
Jumat, 24 September 2021

07.00 - Selesai

M Via Zoom Meeting

& GRATIS Terbuka untuk Umum

Narasumber :
Hj.Jeny Susyanti, S.E, M.M, BKP (Ketua Pusat Pengembangan Kewirausahaan dan
Inkubator Bisnis UNISMA)

Link perndaftaran:
https://s.id/Bussines_Coaching_dan_Mentoring_24092021

Narahubung:

Ida Puspita, S. H (082231457370)

Intan Kurnia, S. Ak (085755505273)

Putri - Anggota UKM Goldenpreneur (085231686334)

See you at the event§)

Daring/Online melalui aplikasi ZOOM Meeting Cloud (ZOOM) dengan link sebagai
berikut :

P2KIB UNISMA is inviting you to a scheduled Zoom meeting.

Topic: BUSSINES COACHING DAN MENTORING "PENCATATAN DAN
PEMBUKUAN USAHA TENAN INBIS 2021"
Time: Sep 24, 2021 07:00 AM Jakarta

Join Zoom Meeting
https://unisma-ac-
id.zoom.us/j/94478717355?pwd=2zJNK2RMVOVuZ2Nwd2FRVkIMY0xVZz09

Meeting ID: 944 7871 7355

Passcode: TENAN

One tap mobile

+13462487799,,944787173554#,,,,*772932# US (Houston)
+16465588656,,94478717355#,,,,*772932# US (New York)
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Dial by your location
+1 346 248 7799 US (Houston)
+1 646 558 8656 US (New York)
+1 669 900 9128 US (San Jose)
+1 253 215 8782 US (Tacoma)
+1 301 715 8592 US (Washington DC)
+1 312 626 6799 US (Chicago)
Meeting ID: 944 7871 7355
Passcode: 772932
Find your local number: https://unisma-ac-id.zoom.us/u/aeglh7eAdq

»  link presensi peserta sebagai berikut :

https://s.id/Presensi Bussines Coaching dan Mentoring 24092021

W Kotak Mazik {5,645 - p2un) % | [0 PRESENS] BUSINESS MATCHING PRESENST BUSINESS COACHING X | = -] e
C & docegooglecom/spreadsheets/daSUepAyROTPI - Kl Y1 oz e AGHKRIIC Srived it resouncekey#oed = 1068263534 k4 @ H
PRESENSI BUSINESS COACHING DANMENTORING 24-09-2021.. * B &  , g 5. [ o,
File Edit Tampilan Sisipkan Format Data Alat Formulic Add-on Bantuan é
o om P 0% « Rp % 0 .00 TE-  DefaltiAn. - 0 - B T & A « B A C
E115 - Muhammad Reza Agung Afryan
H dikk S HE 4
Tmesiamp [Ermest Address Marna Langkap instans
24102021 10:48:52 aniseputnrwpi@gmeilcon Anisa putn ukm KWL unisma OB5EIGEE334
i 24M0A202T 10424 abwannyaqyqyD 10721 Eo Mohamad Alwan Al Anigy Fakultas Peternskan 085835440846 0
& 24002021 W0-E2: 11 enka damayant. 0ba@ams Enka Damavant Unrvarsies islam Malang 05243685308
243021 105340 Cindyrann I Egrall o Cindy Purbawall Uiversies islam Malang DE2338382311
240002021 10054 52 anstod13@gmail com  RIDHO MUKHLIS ARIST Univarsias Islam Matam 0872608720862
248021 10056 .33 vivirendnal2ggmall oo Wi Rendria San Univesilas |slam Malang 081216580342 +
24002021 1005503 faddatulsadahd 41 @oma Fadilabl Saideh Univarsies islam Malang 082235401206
240802021 91.05-07 risafadifaharyami@omail NISA FADLILAH ARYAN| swasta DEESA1 4450455
24/082021 11:08:02 dewipusptsaniigmail cor Dews puspitasari UNIVERSITAS ISLAM M +G268560TR07H60
24062021 11:19°56 adelars’ 704 @gmed com ADELIKA NUR AZIZAH  Unbéersies tslam Malang 0631251644432
5t 242021 120852 F2101081168@umisma.a Fasol Enwansyan blahasiswa Universitas I: 082335147011
™ 247093021 133824 yunilaamalg@groeil.com  YUNILA AMALL Universies islam Malang DSE326551591
240002021 2240056 22001081232 Funisma.a KARMILATURRAHMAN (- H2340841574
+ = B Form Responses 1 = [+ TR ’

9. FOTO-FOTO KEGIATAN
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Gambar 1, 2, 3, 4. Peserta Bussines Coaching (media : ZOOM Cloud Meeting)
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U PRESENSI BUSINESS COACHING DAN MENTCRING 24-09-3021 Jawaban) - Microsoft Excel &
Page Lapaut  Farmulds  Dala  Fewiew  View

£ |
B | g D E F |
Email Addrass Mama Lengkap Instansi Homor Talapon (VWhalsApps)
2 W242021 w0737 adhm 1807 02@gmail.com MUHAMBMAD BASHORIL ADHIM Universias iskam makang A 730052150
3 9/24/2021 9:07-59 cindyranni0d@gmail com CINDY PURBAWATI LNIVERSITAS ISLAM MALANG  OBZF338382311
4 9242021 90800 boboy3451 1iomail com | RIOD NYOMAN BAGASKORO UNIVERSITAS ISLAM MALANG -03132591 7089
5 9/24/2021 2:08:08 nenmenidDB3T:omail com NENI Universdas Islam Malang 085156467714
r
8 0242021 9.08.14 mubammadkhalidin 18@aer Moch khafidhin Uniwersias iskam makang 0822324374580
T W2472021 90818 dimasiorden2f@gmail cor Dimas Fahnul Jordan Universitas Islam Malang I5)895133?1 174
] 9/24/2021 9:08:26 220071082025 @unisma. ac SHOFIA HIKMAH WATI UNIERSITAS 1ISLAM MALANG  OBSBA7T2S6T50
9 9024/2027 908727 wikdanreyvakdi102gamail Wiklan Reyvaldi Rumawatine Universias iskam maang '087856201884
i 972472021 9:08:33 iswatulchas12@amail com Iswatul Chasanah Universdas Islam Malang (B59185955954
"
11 DV24/2021 9:08 33 natasyanuzula?7 @gmail ¢ Natasya Firda Nuzulta Universitas Islam Malarg _085?31?660'9'?
12 9242021 9:08:36 aldyferdian?3@gmail com Aldyferdian M. Linisma 081227685397
r
13 02402021 9:08.41 sabrnaardianalestar i@gm SABRINA ARDIANA LESTARI Universias lslam Malang 082337391782
r
14 92472021 9:08:43 22001082077 @unsma ac ULFATUS SALMA LINIVERSITAS ISLAM MALANG _08&3351 15749
15 92472021 908 44 220071 082024@unisma ac SHOFIA ADILA LINIVERSITAS ISLAM MALANG 085546149498
16 0V2472021 90846 nunailisnisa?2@agmail con Anmisa Murlaill Rahma (22001082126)  Universias Islam Malang (FEB) _08899?8&452
17 W/24/2001 0-0B-46 niadhan?@gmail com Dhania Mur Ad'ha Universias Islam Malang OBZFIAZTI4038
r
18 V2402021 908 47 mobrandia@@gmail com  Mubammad Randi Al Hidayat Linisma Malang _089936225?5
19 9/24/2021 90848 22001081168@unisma ac Wahyu nur azizah LUnismia O0BZ25766T558
-
20 2472021 3.08.54 dyahpuspitsan?SS@gmai Divah puspitasar 22001082065 UHISMA (82245515027
21 B24/2021 90858 leniartantit4@omail.com  Leni Artanti Universitas Islam Malang 031208774877
o0 PﬂO‘l"HﬁFM'!d'!
A

7 LLE28 THYTE N0 TS sdalrnnedel
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FeBdy

%
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Home  Dsert  Fagelspout  Formulas  Dala  Review Miew

[ 521 - i3 A

4] A B [ o D E
1 Timastamp Email Addrass Mama Lenghap Instansi Homor Telapon (WhatsApps)
22 92402021 :09:05 wwirendris(RHgmail com | Wi Rendnia San Universias Islam Malang .031216690342
23 924/2021 9:09.05 novandaasalisfomail com Novanda Asalia Universdas Islam Malang 0B381 5599058
24 0V24/2027 30911 anastad 1 37@amal.com  Anastasya Waan Risna Dewl Universitas 1slam Malang .08145612'?229
25 W24/2021 90913 rifkyfarshizzatunisalZ3@: RIFKY FARAH IZZATURNISA LURIERA 08883413606

"

C36 0 92472021 00923 ramazekabitbomal.com  DESTYA EKA BAGUS HUR RAMADHA UHIShia 085852034 048
27 92472021 9:.09:30 snadiramarsetyvoi@gmail c Anadire Annisa Marsetyo universidas slam malang L 2001082106
28 972472021 9:09:34 Kimamebafgmail corm Amalia Pulri EKa Nur Hidayat Linivarsitas 1slam Malang OBSTOT09B014
29 024/2027 90937 wulanagust2 18 @gmeail cor Wolan Dwi Agusetiawati Linnversias Islam Malang 5)813353?1 03
30 02472021 9:00:37 tuhinunndahsari@gmai o Tubst Nur Indah Sari Universdas Islam Malang OBSE07004087

"
31 9/2472021 9:09:39 220071082027 @unisma ac Mei atigah farah inas Universias iskam makang _0&5606334263
32 Q24/2021 9:09:44 22001082087 @unsma.ac SITI NUR DIANA PUTRI LIMIVERSITAS ISLAM MALANG 085816678798
v
C33 0 024720219 90945 lihsuryani2790@ omail.con Lilil Suryani Universias iskam makang 032143088631
-
34 02472001 309 46 ishamphatoshop@omail. ¢t Mukammad Ishem Wredhe Sadewa  Universias Islam Malang .08133553?'142
35 902402021 D052 danmeriantifgmail com  Dania Ediant Uiniversilas 1slam kalang 089513512018
36 2472021 5057 ratnalstdT S@ameil.com ke ratna kst -1 _08233124]"993
37 92472021 91001 220010821 28@unsma.ac Mulkan Ahmad Fadillah Linisma OBIBG20037 54
-
G 242021 010002 22001081 E@unisma ac | Chahmatu Sadivah Linivarsdas Islam Malarg _UB&BA??S‘J&
38 924/2021 910:02 fatma P3T25i@gmall com  Fatmawah Univarsias Islam Ralang OBSTEEE2215
-

4D 002472021 9:10.04 22001082125@unisma.ac Kamila Mur Aini Universitas lslam Malang 0815155840604
41 B2472021 91017 22001082185@unisma.ac Moch khafidhin Universitas isiam makang 032231437486
Aan O TR N AN+ @ I e um—'ﬂﬂﬁl}.ﬁ.m!ﬁ.l.l—
o4k W FormR 140 A
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) B | g 5] E
1 Timeslamp Email Addrass Mama Lengkap Instansi Homor Talapon (VWhalsApps)
42 B2402021 S8 220010621 22@unisma.ac Afifa Meila Nurcahyanti Universias Islam Malang ‘085746949612
43 924/2029 9:10:19 fadilatulsadah T4 1j@gmail | Fadilatul Sadah Unieersias iskam matang 2001082022
44 0242029 B10r2n 22001081046 @unisma.ac Risa Aldmatur Rofish 4 :0313273&31 if
45 D24/2021 9:10:24 ahsinta@8@momail com Sinta Mafa Afi Univarsias Islam Balang 'OE-E‘IDGEW-!BEQ
4G 0342029 1026 kurnmagustiZ2 1 ghamail.cor Muhammad Kurma Gust Al-Fatiah Uniwersdas Islam Malang 081226504601
47 92472021 91027 enadiramarsetyolii@oma Anadire Annisa Marsetyo universitas islam malang :0812322?468?
48 /24/2021 910:35 risqmubarog2@@gmail.co Munammad risql mubarog Unlversitas iskam makang prodi aku 0BZ2B2R28721
44 D/24/2027 310r43 facilatulsaianT41gomail Fadilal Saxdan Universias iskam maang 8 2235401208
50 9°24/2021 9:10:50 nailaulyadDhE@gmeadl com Nayiia fadhilatel Ulya Lknisma OB5TM 268430
51 02402021 9052 22001062098 @unisma.ac Frila Putn Rahmawati (22000 082008)  LINISMA FEB 3 BLO3H3F1073
52 Q/24/2021 9:10:58 afrinad0@gmail com Devi Afrina Ali 22001082132 LI IS hEA 08F244 282130
(53 00242021 910059 22001082131 @unisma.ac Muhammad Fathul Janan FEB UMIShA 0857-3217-0270
54 02472021 31 1:04 22001082087 @unisma.ac Vina Artha Aulia Universitas Islam Malang :085507181 255
55 902472021 911713 yuniaserd@@omail com  Sari Yunila Lversitas Isiam hMalang 081239521264
56 DV2472021 91116 22001082066 @unisma.ac MUHAMMAD AINUR ROGHMAN Liniversitas Isiam Malang prodi am:0814560=46165
57 D24/2021 0:11:21 rahmadakmalrusfiandy@g Rahmad Akmal Rusfiandy Universias Islam Malang '0521-17?69141}
58 V2402021 91128 22001 082084 @unsma.ac OV RISHITA DEWI UNIVERSITAS ISLAM MALANG _08124903&905
58 9242021 9:11:31 220010682091 @unisma ac Syafina Rahmaniyah Uhaiba (22001 08 Universias Islam Malang .05133831 1817
CBD 002472021 0:11:49 22001 082060 unisma.ac Chusnul Chotimah hahasiswa 0831472368021
61 B24/2021 91200 sfiinadd0@omailcom  Dewi Afrina Ali 22001082132 UNISMA :0822411282139
.ﬁﬂ' 'ﬂfu‘ﬁﬁﬂ";ﬂ' :|"|‘I e "|‘1-I"i"|‘l1'ﬁ'.1| el etat fal 14809

FeBdy
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Home  Dserl  Pagelapowt Farmulas  Daia Review  View - %
[ 521 - i3 A ¥
= A B < n E [
1 Timastamp Email Address Mare Lengkap Ingtansi fomor Telopon (WhatsApps )
62 9124/2021 912:06 22001082119@unisma ac Intan Rafika Mauludia Universitas Islam Malang '085230614606
] 91242021 2:12:12 cartbkaanandamuslimah i@ cantika ananda muslimah universitas islam malang 85334511746
G4 Q242021 91213 putnkusumad Thg@Egmeat oo Puin Kusuma Wardani Unmwersitas islam Malang '08121?132114
65 924/2021 D12:29 wahyu2016070 @omail .o Wahyu Candra Pramulya Unwersitas Islam Malang OE5789450182
-
g 924/2021 91248 fiaschiantd@gmal.com  sofiah unisma (2330006003
67 9/24/3021 212:57 22001082009 unisms sc Yayan Eka Surva Kusuma URISMA '081393069039
6B 9/24/2021 212:58 hildasarinourmafDgmail oo Nourma Hildasan Universitas Islam Malang 081903100904
"
69 Q242021 313356 adiya shidl 12[@gmail co Aditya Sanrul Ramadhan Lrisma '085954942506
o 9/24/2021 2:13:43 amsapuinrepiomail.com Anisa putri ukm KWL unisma 085231686334
r
T 2412021 G147 22001082137 impunisma ac SHANIA RAHMAWATI UNIVERSITAS ISLAM MALANG '065606.??3409
T2 9/24/2021 9:13:58 kafilahsslyojati@gmail cor Kafilah sabyojati Akuntansi ZRO01082019 OEE539T 161774
"
T3 9242021 915:00 ekaalimasdkifDomail.com Eka ali masdiki Manajanen (BH228089600
T4 9242021 %1530 idasvulestari 102@omail olda Ay Lestari Universitas Islam Matang 'Mﬂ217189699
T8 9r24/2021 215235 theyahwindiangamail. com Thiyah Windiari Shafarah Universitas Iskam Makang [E5804 131562
"
T6 9r24/2021 91546 wiumrmifi 7igdgmanl com  Miftakhul Ul Unisma '061913205618
7 91242021 216:31 wahyuarizah98Tgmail co Wahyu Azizatur Rohmah Unizma [E2341735039
"
T8 9242021 916:30 22001082427 @unisma ac RAVY ANGGLN RENALDI UNIVERSITAS ISLAM MALANG '0858120451 a1
i 9124/2021 9:16:51 Blisuryani2 799 momail com L Suryani Swasta 82143988631
3
CBO r24/2021 91712 vastaovand@amail.com  Yasta Ovan Redian Syah Mahasiswa (554621720
&1 9i24/2021 S18:22 22001082034 @unisma sc wulan dwi agusetigwati universitas islam malang 081335371093
(-1 i amamm| T ADI0 s Fur & juﬂsn.mmeun—
"o o .
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1 Timeaslamp Email Address Nama Lengkap Instensi MNomor Telepon (VVhalsapps )
B2 Q124/2021 91839 ummahrohmate2002@gm Rohmatul ummah Universitas Islam Malang :085232493399
83 9/24/2021 9:18:51 renatawccal7@gmai com Renala ucca regina rasendriya unnersitas islam malang OEZ1437 35850
Ha Gr24/2021 S192:07 220010821 03@unisma ac ATIZan eka kumalasan Unwersitas islam malang :0895251 TS99
a5 Q24/2021 2:19:47 windiqeroatulz 3@ gmail corwindi gircatul afrilia 22001 082006 unnersitas 1slam malang 7 akuﬂan:rﬂeﬁﬂs‘ﬁ?&dm
oBG 024/2021 $.20:12 cacawathoni@gmail.com  Matasya Nurshifana Wathom Universitas lskam Malang (B5E05065403
&7 242021 2:20:40 putrrochmawali2 77 @oma PUTRI ROCHMAWATI Unisma :085?30??01'10
a8 9/24/2021 2.23:41 atusrambey123fDgmail o MARATUS SHALIHAH Universitas Islam Malang 'MEM!}BQ&'HG
89 924/2021 9 25:32 22001 0820865hunisma ac LIA HIKMATLIL MAULAH Universitas Isiam Malang '081 A3h465845
i ] 9124/2021 9:28:37 22001082123 @unisma ac MUHAMMAD ANIM KHOIRUL BASYAR UNISKMA 'DBEBSEQDDTQ'S
" 91242021 O 20:50 22001 0821 02@unisma ac moch hafidz hamzah & amin unisma 'DGBSTSIZBG@GAS
o2 9/24/2021 9:34:37 22001082166{@unisma ac ILVI NUR DIANA unisversitas islam malang 'DB13‘31221dBC|
93 9/24/2021 8.38:54 wikidwulidahigomail.com Wilkdah Muzulur Rohmah Gresik (1357207412
94 924/2021 5 40:52 220010821 36@unisma & Bebi Nur 1snaini Zahratus Zaen Universitas Iskam Makang :Mﬁ&;ﬁ%aﬂaﬁ
95 9r24/2021 9 42:01 22001082155 punisma ac Nuna Lulhfiana. 22001082158 Universitas Isiam Malang '0813108?'355;’
95 Q2472021 94337 rks agusta 75@gmail cor Rika Agusta Feonant LINISKA 'EFBTT!J‘l 107202
ar 9/24/2021 9.44:40 khammnmahZ3@gmail cc Khairun ni'mah Universitas islam malang I'I:|821 58775004
98 Gr24/2021 G 4750 putnicahyaniamaliagigma: Amaba Cahyan Pulri Universitas Iskam Matang '089513?92?1
99 9124/2021 2:47:54 vivigjp4TEZgmal com Wi Candana Putri Unniersitas Islam Malang 'EBES'BZ}OBEMB
A0 9524/2021 9:47.55 wulanagust2 1 8@amail.cor Wulan Dwi Aqusctiawsti Universitas Islam Malang (E1335371003
101 9242021 943:13 shnatkefisT@amai com  Ahnaf Kafi Aufa Nadhif Unisma :08815503941
AN DA P P 8808 s e ks BB Rek i)
Wk W Form R i : z EORENT
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PRESENS wu;mmwmumz—&maﬁqwm%wmﬂ el

Farmulas  Daia Review  view
£
¢ B L D E
1 Timastamp Email Address Mane Lengkap Ingtansi fomor Telopon (WhatsApps )
102 924/2021 94826 ymuchyidin@fgmail com  Yahva Muchysdem Universitas Islam Malang '081233696509
103 924/2021 9:48:32 srihannyummami@yahoo. Sri Hanny Umami Hanny & BMom [B5T3I64 27800
04 Or24/2021 Y4835 farahmigl4iomail.eom  Farah Maulicah Tagiyyah Unwersitas islam Matang '0896’964?7318
05 924/2021 2.48:40 alfitamaubdaigmail com  Alita maulida Urisma 081227096521
-
A0G 9024/2021 9:.49:08 aabuzalil$@omal.com  Moh. Abu Al Winamo UKISKA (E7T22716444
107 9/24/2021 % 49:51 robyeragomvox 1 §gmail ¢ Abdul Qodir Jaiksni Alfarobi Universitas Istam Malang (UMNISMA 0B2 150435197
108 924/2021 34951 Tadiatulsaidan741@gmail. Fadilatul Saidah Universitas islam malang BZ235401208
"
109 9242021 4953 ihamateven1325@gmail o liham Agung Hartano Unisma '08315056764
110 9/24/2021 2:50:07 irfanabdiabR@gmail.com Irfan Abdul .Jak| Urnsma DEEZ34ETAE0T
r
111 9124/2021 9:51:19 shoomafiknalbaasithilgr Shooma fikn slbeasith 22000182115 Unisma FEB {ekonomi) '065353??4000
112 9/24/2021 9:52:19 ananjenazahfgmail.com An'im Hammam Unizma OEATA45T7ELS
"
M3 9242021 95327 2200108211 B@unisma & Chalimatu Sadiyah Universitas Iskam Makang (FBUB4775%42
114 Q24/2021 5 54:05 farfian ramadhand@omail ¢ Ferlian Remadhan LUNISHA 'Mﬁaosszqsn
118 9r24/2021 D571 22001081 476Eunisma ac Muhammad Reza Agung Alryan Unisma [ETE53236534
"
MG 92472021 25715 nadiraszzurall@gmail co Nadira Azzura Rahmadani Mahasizwa UNISMA (Akuniansi) '061334033443
MY 2472021 10:01:05 22001081454 {@unisma ac Rochman wahyudi UNISkA OATTE1 4249725
"
118 W2452021 10.04:24 dikkiwaby 0288 gmaid cor MOH. DIKKI WAHYUDIN Universitas Iskam Matang '08??8061ﬁ0?
119 9242021 10:04:24 22001082125@unisma ac Kamila Nur Aini_22001082125 Unwersitas Islam Malang 081515584004
.
1200 2402021 101027 22001082087 @unisma.2¢ Vina Arlira Aulia Universitas lslam Malang (E5607181255
121 92472021 10:14:03 rafinadwisaputrig@gmail cc Refira Dwi Saputri Universitas Istam Malang 0853143114357
:"1-: i n;'uﬂnr;fn .1‘-1 14E7 q'inng A A a MLI.M_‘J’]D!.Q.:W]ZJ.Q R
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1 Timeslamp Email Adress Nama Lengkap Instansi Jdomor Teiepon (AhatsApps)
122 SR42021 1001457 22001082094 @unisma ac OVI RISHITA DEW] UNIVERSITAS ISLAM MALANG '081 245034905
123 @24/2021 10:21:08 dharmayudhazdG@gmail c Dharma Yudha 5 M Jamur Nubris: Malang DE5EA5037121
124 WR42021 10021217 dimasraka0le@amail com Dimas Haka Setya Pratama Linis s '081 231910810
125 @R2472027 10:21:57 21701081 1 2[@unisma.ac Fajar Muslofa Unmversitas Islam Malang 0E2Z28055335
-
26 2402027 10.21:58 thiyshwindian@arniad.com Thiyah Windian Shafarch Universitas Iskam Malang 085804131568
127 92412021 10:24:35 chofbulumamassalafv@ar Chotibul Umam Assalafy Universitas Islam Malang '085?45066660
128 2472027 10:24:36 22001082129@unisma ac Mulkan Ahmad Fadillah Unisma 083852003754
r
129 412021 10r24:59 alinyusfindd @amail com  Alinha Yushin Innaya Unwersitas Iskam Malang '08570&253?34
190 92472027 10:25:18 uswakityB2@omail. com Uswatun hasanah Umsma DE050672 83888
r
131 @2a2021 1003038 putnrochmawati2 77 @gma PUTRI ROCHMAWATI Unisma '085?30??0?10
132 @24/2021 10:30:44 rafinadwisaputri@gmail cc rafina dwi sapuin unnersitas islam malang 083143114357
r
133 92402021 10:31:16 idur jes2H4@gmail.com  RUDIANTO S.Pd. M1A 2021 UNISMA (k81392612621
134 2472021 10:31:28 nurlalianisa2 2 @omail. com ANNISA NURLAILE RAHMA UKIVERSTTAS ISLAM MALANG '083992632452
135 Q2472027 1003212 idur jes2014gRomall com  RUDIANTO 5.Pd MiA 2020 UNISMA 081392612821
v
16 2472027 100 32:34 22001 082038@unisme ac Moh Rafi mils Universitas islam malarg '08?'84290%32
137 2472021 10:33:22 afrinad00@gmail com DEWI AFRINA ALI UKIShiA 082244282139
r
158 2452024 10.33:28 yosm febnant 1 83@gmal Yosm Ayh Fazran: Zulmia Febranti Universitas islam Malarmg '06??55653434
139 924/2021 10032:48 yunitasenid@gmad com  Sen Yunda Unwersitas Islam Malang 081239521 264
"
140 W24/2021 10:34:50 fiascfianB4ggmal.com  Sofiah unigma _ (B2330006903

141 H24/2021 103517 haririmehammadd3i@om: Moh Harir Unisma malang ‘D8a5809051070

"
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Email Address Nama Lengkap Instensi fomor Telepon (WhatsApps
141 SR472027 10035:17 harnmohammadSs@mgm Moh Hann Unisma malang :0895609061 iri
142 @24/2021 10:35:51 22001082038{@unisma ac Moh Rafli Mila Universitas islam malang [E7242900632
143 W242021 10:36:19 nfkyfarahizzatemisal 23 RIFKY FARAH IZZATUNISA LINISMA :083834 13696
144 2472021 10°36:51 22001081 162@unisma.ac Wahyu nur azizah Urisma FD@ZETBETSS&
145 92472029 10:37:00 iramunml3T@gmail.com  [RA MURINI Unversitas lskam malang 0B5333700650
148 2472021 10:39:53 wikdanreyvaldi 02@@omail  Wildan Reyvaldi R Universitas islam malang {peﬂanisl'ﬂa?'aﬁﬁzma&lt
147 242027 10042:06 22001082131 @unisma ac Muhamnad Falhul Jaman FEBE UNISMA ,D?JET—SQ‘I 79270
148 242021 1004852 ansapulnrwpgiomanl com Anisa putr ukm KWL unisma '085231686334
140 242021 10:49:24 ahvannyagygy0721@gr Mohamad Ahlwan Al Arigy Fakultas Pelemakan 'DBEEBM A0BAG
150 242021 10052:11 enka damayanh. 9b@oma Enka Damayant Unwersitas Islam Malang '065843685308
151 @24/2021 10:53:48 cindyrannil! G@gmad com Cindy Purbawab Universitas Islam Malang ,082333’33231 1
152 @24/2021 10:54:52 aristod1 HDamail.com RIDHO MUKHLIS ARISTO Universitas Islam Malang (81 2687 28662
163 92472021 10:58:33 vivirendrial2@omeilcom Vi Rendria Sari Univesitas Islam Malang :&81216690342
154 @24/2027 10052:03 Tadialukaidah 741 @gmail Fadilatul Saidah Universitas Iskam Makang '0822,35-4012D8
195 92472021 11:05:07 nisafadliaharyani@amail.e NISA FADLILAH ARYANI Swasta 'DBB&H 44508460
1568 @2472027 11:08:02 dewipusplsanf@omail con Dewi puspitasan UNIVERSITAS ISLAM MALANG ,+B?B&6D?E§798‘D
157 W2452021 1119:58 adelais| FM@amal.com  ADELIKA NUR AZIZAH Universitas Iskam Matang '083125168“2
158 @24/2021 12:09:52 22101081 168f@unisma ac Fasol Erwansyah Mahasiswa Uniersitas [stam malﬂr'DSESSM 47911
158 2402021 133924 yunilaamali@gmail.com  YUNILA AMALL Universitas Islam Malang (88226551501
160 H24/2021 22:.40:58 22001081232 i@unisma ac KARMILATURRAHMAMN ) 32340841974
Wbk fomR W] 2
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Muhammad Ish... NURIA LUTHFL... Waiting Room (1} -

Dinyah Puspitasan 2 2007 DE2065

Mubarnmed Sham Wred.

Joined (B0) ~
RAVY ANGGUN... 4 Thiyah Windiari... '2 e : E:
1OL., R IR windl Thivah Wingiarl Shafsrci.. ST M i 2 | R
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4 \fita maulida
Chat
(s R4} .'.Pk an. Mahon

nnya, terima kasih

perhat

sensi Bussine

dan hMentering

Gambar 5, 6,7,8,9, 10, 11, 12, 13. Presensi Peserta Bussines Coaching
(https://s.id/Presensi_Bussines_Coaching_dan_Mentoring_24092021 )
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Gambar 14. Sambutan dan Pembukaan Acara (Dr. Hayat, S.A.P., M.Si.)
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Chat
HAYAT UNISMA < Seri YUNITA

Chotibul Umam Assalafy
22001081053

¥ DAN INKUBATOR BISNI

BUSINESS COACH®

ASISTENSI PENCATA

® Stop Share

BERHITUNG AN LABA

Laporan Laba/Rugi
Periode ...s.d.......
Penjualan/Pendapatan
Harga Pokok penjualan
Laba Kotor

Biaya Administrasi & Umum
Biaya Penjualan
Total Biaya Usaha
Laba Usaha
Pendapatan (Biaya) lain-lain
Laba (sebelum Pajak)

Dharma Yudha...

) Yudha @INM
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Participants {(101)
Muhammad Ish

Muhammad Eham ‘W UNISMA & HIKMAT,
(D oo g
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BD roran Msuliten 147

P2K1B-BPU

s

T0w
E F N 2
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Gambar 15, 16, 17, 18. Penyampaian Materi dan Moderatoring
('Hj. Jeni Susyanti, S.E., M.M., B.K.P. dan Intan Kurnia, S.AKk. )
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Gambar 28. Sesi Q & A (Sdr. M. Rizgi Mubaroq)
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Gambar 30. Sesi Q & A (Sdr. Wildan Reyvaldi)
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Gambar 32. Sesi Q & A (Sdr. Fajjar Mustofa)
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