
Laporan Kegiatan Pendampingan  

Pendampingan Pelatihan Materi Ekspor 

Materi Kegiatan Pendampingan Pelatihan Materi Ekspor 

Waktu Pelaksanaan Rabu, 17 Mei 2023 

Tempat Pelaksanaan Online Via Zoom  

Pukul 09.00 - 13.00 

Narasumber Cocos Trisada 

Total Peserta 25 Tenant 

Link Absensi https://forms.gle/cvDMUR9KGzPJuns6A 

Link Zoom 
https://us06web.zoom.us/j/84988037775?pwd=MG8xaExsWUE
yYzFoMUx0bzlxODFnZz09 

Rangkuman Kegiatan 

Progress Peserta Di Kegiatan Ini Dalam  Pelatihan Ini Adalah 
:  
 

● Penyampaian materi paparan memulai ekspor untuk 
pemula 

● Tata cara proses kontrak penjualan, Menjelaskan biaya 
ekspor. Menjelaskan biaya biaya bank yang timbul 

● Pelatihan ekspor memberikan pemahaman yang lebih 
baik tentang proses ekspor, persyaratan hukum dan 
regulasi, strategi pemasaran internasional, manajemen 
rantai pasok, dan keuangan internasional. Dengan 
pemahaman ini, UKM dapat mengembangkan 
keterampilan yang diperlukan untuk sukses dalam 
ekspor. 

● Pelatihan ekspor dapat membantu UKM memahami 
peluang pasar internasional dan membuka pintu untuk 
akses ke pasar-pasar baru. 

List Pertanyaan 

Ada beberapa Pertanyaan dari peserta berkaitan dengan Produk 
Fashion craft : 

1. Tahapan apa saja dalam melakukan proses penawaran 
produk ekspor yg dilakukan ? 

● Melalui diaspora yg ada di luar negeri / titip jual, 
melalui media sosial atau melalui aplikasi 
berbayar, melalui pameran / business matching 

2. Bagaimana pendampingan dalam inkubasi ini terhadap 
produk peserta yg bisa di ekspor ? 

● Peningkatan produk peserta secara 

https://forms.gle/cvDMUR9KGzPJuns6A
https://us06web.zoom.us/j/84988037775?pwd=MG8xaExsWUEyYzFoMUx0bzlxODFnZz09
https://us06web.zoom.us/j/84988037775?pwd=MG8xaExsWUEyYzFoMUx0bzlxODFnZz09


berkesinambungan hingga menjadikan 
produknya nanti sesuai design dan standar mutu 
ekspor yg dipandu oleh narasumber hingga siap 
jual 

3. Bagaiman menentukan harga produk ekspor di dalam 
berorganisasi dengan calon buyer ketika pameran ? 

● Calon eksportir memberikan harga maksimal 
ketika produk yang dibeli berupa sampel atau 
penjualan retail 

● Memberikan harag separuh dari harga jual retail 
ketika membeli dalam mejual produknya di 
negara calon buyer. 

● Melakukan perhitungan dan negosiasi ulang 
ketika terjadi penawaran dalam quantity yang 
lebih banyak dan kontinuitas ordernya berlanjut 
dalam jangka panjang. 

 

Materi 



 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

 

 


