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SEJARAH INKUBATOR BISNIS KKIB UNDIP

Pendirian Klinik
Restrukturisasi Usaha

Nota Kesepahaman
antara Kemenkop
dengan FE Undip dengan
nomor :
62/SKB/Dep.5/111/2010,
dan
49/SKB/H./KP/1l/2010
Tentang Pembentukan
Klinik Kewirausahaan.

SK Rektor Universitas
Diponeogoro Nomor
609/UN7.P/HK/2015
Tentang Pendirian Klinik
Kewirausahaan dan
Inkubator Bisnis
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AKREDITASI INKUBATOR BISNIS KKIB UNDIP

PIAGAM PENGHARGAAN

DIREKTORAT JENDERAL KELEMBAGAAN ILMU PENGETAHUAN, TEKNOLOGI DAN PENDIDIKAN TINGGI
DIREKTORAT KAWASAN SAINS DAN TEKNOLOGI DAN LEMBAGA PENUNJANG LAINNYA

MEMBERIKAN PENGHARGAAN KEPADA INKUBATOR BISNIS TEKNOLOGI ;

KLINIK KEWIRAUSAHAAN DAN INKUBATOR
‘BISNIS UNIVERSITAS DIPONEGORO

SEBAGAI

INKUBATOR DENGAN KLASIFIKASI A




SERTIFIKAT PENGHARGAAN

3 xemenkopukm

SERTIFIKAT

PENGHARGAAN

Universitas Diponegoro

Apresiasi vang tinggi atas dukungan dan partisipasinya dalam

Entrepreneur Hub
Jawa Tengah : Grow and Sustain




HASIL SURVEY PROFIL EKSPEKTASI MAHASISWA

TIDAK MENJAWAB
13%

JOB CREATOR
17%

JOB SEEKER
70%




VISI

“Menjadi Pusat Inkubator Bisnis di Indonesia yang menghasilkan
Entreprenuer Unggul Berdaya Saing Bangsa, inovatif dan Berbasis
Teknologi pada Tahun 2034"

MiSl

@ Memfasilitasi hasil riset berbasis teknologi untuk pengembangan usaha

QZI Menginkubasi start up yang mampu bersaing, tangguh dan mandiri

’63 Mengembangkan kerjasama dan jejaring dengan berbagai pihak dalam rangka penguatan
& kelembagaan inkubator bisnis.




TUJUAN

@ Meningkatnya kuantitas dan kualitas produk dari start-up berbasis teknologi

@2 Meningkatkan kuantitas dan kualitas lulusan start-up yang memiliki kemampuan Iptek dan
inovasi untuk keunggulan daya saing.

@ Menghasilkan kerjasama yang mempunyai akses dalam pengembangan inkubator maupun tenant

* Meningkatnya jumlah stratup berbasis teknologi.

* Meningkatnya produk berbasis riset dan teknologi yang di hilirisasi dan komersialisasi.

e Meningkatnya kerjasama dengan berbagai pihak untuk penguatan kelembagaan
inkubator dan tenant

e Meningkatnya ketersediaan berbagai akses dan fasilitas di lembaga inkubator.

* Meningkatnya kinerja dan kompetensi pengelola inkubator dan tenant




OKUS BIDANG

OLAHAN PANGAN

Meliputi kuliner maupun
produksi dari olahan hasil
pertanian, peternakan,
perikanan yang berinovasi dan
berbasis teknologi.

INDUSTRI KREATIF MANUFAKTUR
Meliputi fashion, Meliputi seluruh
merchandise, furniture, pencipaan mesin-mesin
kerajinan logam, kesehatan maupun alat-alat yang
dan permainan. berinovasi dan berbasis
teknologi
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Key Activities

Sosialisasi dan Roadshow
Seleksi Tenant
Diponegoro Accelerator
Pelatihan

Pendampingan (Financial,
Market, Branding dll)
Monitoring dan Evaluasi
Temu Bisnis

Expo dan Pameran

7 Key Resources

Sarana & Prasarana Yang
terintegrasi (Co Working)
Multydisiplin Expertize

Value Propositions

* Pendamping yang
Kompeten dan
Berkualitas di Bidang
Teknologi, Industri
Kreatif, Manufaktur,
Olahan pangan,
Marine

* Metode
Pendampingan
dengan menerapkan
Budaya Lokal Tenant

* Customize Fasilitas
Berdasarkan
kebutuhan Tenant

Customer
Relationships

KontrakPerjanjian
Kerjasama /
Komunikasi :WhatsApp
Group, Email, etc.
Gathering

Sesi -1 sharing

Channels

Online

Website
Media Sosial Online

Customer
Segments

Tenant Wirausaha
Pemula (Masyarakat,
Mahasiswa, dan Alumni
Undip) dengan bidang
usaha:

* Industri Kreatif

+ Teknologi Informasi
«  Marine

* (Olahan Pangan

Teknologi (Teknologi, Industri + Fasilitas dan Akses
Kreatif, Agrolndustri , : Offline
. Ag Funding
Kuliner) Brosur
per C * Modul Kewirausahaan Media Massa
* Funding (Undip, C5R, Temu Alumni
Publikasi g— Hibah, Sewa Ruang)
/ ] 5 -
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Cost Structure Revenue Streams
. ﬂperaf-bﬂnat Manajemen KKIB (14%] . Hibah/Insentif Program Pemerintah 58%
. Pemeliharaan dan perawatan Gedung (2%) . Program CSR BUMN, perbankan, dan Swasta 21%
. Lain-lain (Konsumsi Event, NaraSumber, Transport) (22%) % Dana Internal Institusi Universitas Diponegoro 18%
. Pameran& Bazaar (7%) . Training dan Pelatihan 3%
. Temu Bisnis (2 %)
. Business Matching {14%)
. Seleksi Tenant (1%)
L] 9 5

Tenaga Ahli (24%) & Pendamping [15%)




MODEL BISNIS INBIS KKIB UNDIP

3 BULAN 2-3 TAHUN PENGEMBANGAN LANJUTAN

PRA INKUBASI : 'T":"f_I‘LBPA:"A‘, AL PASCA INKUBASI :

* Sosialisasi program e Bimbingan & pelatihan  Perluasan &
e Rekruitmen tenant e Pendampingan & Mentoring Pengembangan jejaring

Proses Seleksi e Coaching Bisnis .
e Legalitas Usaha usaha secara nasional

Pelatihan e Uji Coba Produk dan internasional

Penemuan Gagasan PENGEMBANGAN: Expo, Business Matching

e Uji Coba Pasar Monev

* HaKl :
Akses Pembiayaan Akses Pembiayaan
Sertifikasi Produk
Konsultasi bisnis online & offline
Temu bisnis

TAHAP AKHIR

e Komersialiasasi produk

e Pengembangan kemitraan

e Pengembangan pasar
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BANTUAN/HIBAH AKSES PENDANAAN

KAPABILITAS SDM INKUBATOR DAN TENANT




Kualitas Produk

Lama Bertahan,
Packaging, Bentuk

Legalitas

Rata Rata hanya memiliki PIRT
dan NIB, untuk Paten dan
sertifikasi produk belum

Manajerial Perusahaan

Pencatatan Keuangan,
Profesionalisme,

Banyak yang belum
mengupgrade teknologi

Sumber Daya Manusia

Skill, adanya sabotase SDM,
Kurangnya kemampuan
Publik Speaking

MASALAH
TENANT

Kurangnya jaringan
Networking,

Modal

Feaseble tidak Bankable , kurang
dapat membuat proposal untuk
mendapat hibah

Pemasaran

Banyak yang belum
memanfaatkan Digital
Marketing dengan optimal




Pemasaran

Pengembangan produk
Branding dan pasar;
Negosiasi bisnis;

Pelatihan Bisnis;

Promosi produk dan usahag;

Pengembangan Teknologi dan Inovasi;

Digital Marketing
SEO
Desain Produk
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SDM

e Manajemen SDM;
e Struktur Orgnisasi
e SOP

Organisasi &
Kelembagaan

Penyusunan Business Plan;
Pembuatan Business Model Canvas;
Pengembangan Bisnis;

Pengurusan legalitas usaha;
Standarisasi Produk;

Sertifikasi Produk

Keuangan

e Manajemen Keuangan;
e Manajemen Risiko
* Manajemen Investasi



SKILL DEV

SUPPORT




PROSES DAN TAHAPAN
TENANT INBIS KKIB

Penentuan

‘ Monev &
Evaluasi
06 g

Parameter

W da nkator

UNDIP 05 fé Perumusan
Program
04 %3% Identifikasi
2 Masalah

fl@ Seleksi

@ Rekrutmen
@ Sosialisasi Program




Qf LULUS (Kriteria)

. Keuangan Tenant sudah BEP
. Legalitas dan ijin edar produk dan sertifikasi

. Peningkatan Omset sebesar minimal 50% per tahun
« SDM bertambah

® DIKELUARKAN (Kriteria)

- Tenant mengundurkan diri dari program inkubasi

- Melewati Masa Inkubasi 3 tahun

- Tenant melanggar kesepakatan dan mendapat sanksi karena tidak menjalankan
program inkubasi sesuai kontrak

- Dua dari kriteria lulus tidak terpenunhi
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