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Tentang Kami

Cirebon Inkubator Bisnis (CIB) merupakan lembaga pendukung penge

mbangan

Kewirausahaan yang berfokus pada pembinaan, pendampingan, dan akselerasi usaha
mikro, kecil, dan menengah (UMKM), starup, serta wirausaha pemula di wilayah Cirebon

dan sekitarnya. Lembaga ini hadir sebagai wadah strategis untuk menu
pengusaha UMKM yang inovatif, berdaya saing, dan berkelanjutan.

mbuhkan

Cirebon Inkubator Bisnis berperan dalam menjembatani ide bisnis menjadi usaha yang
layak dan siap berkembang melalui layanan terintegrasi, meliputi pendampingan

manajemen usaha, penguatan model bisnis, peningkatan Kapasitas sum
manusia, akses permodalan, pengembangan produk, legalitas usaha, hingga
pemasaran dan jejaring kemitraan.

Melalui program inkubasi yang terstruktur dan berkelanjutan, Cirebon Inkubator Bisni

diharapkan mampu melahirkan wirausaha mandiri, memperkuat daya sain

membuka lapangan Kerja, serta berkontribusi nyata terhadap pening

Kesejahteraan Masyarakat.

per daya

tfasilitasi

s UM




V ad.l.
&3
NP

CIREBON INKUBATOR BISNIS
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1. JENIS LEMBAGA
2. LOKASI

3. SPESIALISASI

4. Model Inkubator

: Digitalisasi UMKM, Marketing

: Inkubator Pendampingan Intensip

: Inkubator Bishis Pemerintah Daerah
: JI. Cipto Mangunkusumo No 21

Kelurahan PeKiringan
Kecamatan Kesambi- Cirebon

Pendampingan dan Bisnis Plan




Visi dan Misi
sl

Menjadi Inkulbator unggulan yang * Mendorong wirausaha yang inovatif dan

menciptakan wirausaha inovatif, mandiri, kreatif

: : :  Menyediakan fasilitasi embinaan,
berdaya saing global dan berkontribusi 2 . D :
pelatihan pendampingan dan konsultasi

terhadap pertumbuhan ekonomi e

berkelanjutan.  Memperkuat Kkapasitas Elan kompetensi

bagi wirausaha

 Membangun ekosistenq bishis yan
INg

Kolaboratit dan berdaya s
 Memtfasilitasi akses pasar dan teknolo




SASARAN INWALL DAN OUTWALL

 Cirebon InkKubator Bisnis membina tenant baik lokasi
Inkubator Bisnis (In Wall) maupun diluar lokasi Cirebon
Inkubator Bisnis (Out Wall)

* Pengusaha yang merintis/pemula dan mengembangkan
usaha

 Terwujudnya enterpreneur muda yang kreatit, inovatif|
dan protesional

* Terjalinnya Kemitraan yang dapat memperkuat Pisnis




Pra Inkubasi

Dilakukan untuk memperoleh tenant melalui proses
seleksi yang sesuai dengan karakteristik usaha

| Tahapanseleksi:
administrasidan penilaian [
presentasi proposal atau

wawancara.

Tahap 2.

Seleksicalon
tenant

0NN L APITIORNETNNIO a  s pAW \

pengumuman, media cetak,

Y 4

Penawaran
program inkubasi

Penetapan
tenant

Diberikan kepada peserta
yang dinyatakan lulus dan
ditetapkan olehLembaga
inkubator.
W

Tahap 4.
Kontrak tertulis 3---;

Paling sedikitmemuatnama tenant, jan gka‘ dengan tenant
waktu,hakdallewﬁaa\ parapihak,
kesediaan tenant untuk mengikutitahapan
kegiatan inkubasi,dan kesediaan tenant
mtuktldakmenglkutl nkubasndanl.embaga
Inkubator lain selama masaInkubasi ‘g
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INKUBASI

Dilakukan untuk meningkatkan Kapasitas tenant

¥/
= /

model bisnis, target luaran, : Pelatihan Diakenmela omae
e e Perumusan ide dan lokakarya dan finalisasi
B pengembangan dokumen model bisnis,
Z(\( pengembangan h targetluaran, danrencana
- usa ha usana aksi. /\{

‘ ‘
L)

" Dilakukan oleh pelatih,
pendamping, dan/atau

Pertemuan mitra © N Permbatian konsudtan yangkompetan

bimbingan dan de"ga'ﬂﬂihluninkubasi(
konsultasi

" pengembangan

usaha

usaha (business
matching)

7 N

)
7" Dilakukan melalui
pertemuan tenant dengan
calon mitra usahauntuk
mencapai kerjasamasaling a
menguntungkan. {
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Pasca Inkubasi

Dilakukan untuk memberikan akses dan jaringan pendukung pengembangan usaha tenant.

—
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Tahap1.
Menyediakan
jejaring antar
tenant

Melakukan
pemantauan dan
evaluasi perkembangan
usaha tenant paling
singkat2 tahun

Mengarahkan para
alumni inkubator

membentuk wadah
yang legal dalam

o ety . pengembangan
DY D Dilakukan R =2 ha :
Dilakukan dengan {

daring atauluring.
= > dengan pengukuran

‘ bentukk i,
Binausunma gy Td\?pz. kinerjausaha.* '  Tahap4. asn::s., s hades
Memberi peluang* g Memberikan hulumlsinnys. o
partisipasi fasilitas akses
kepemilikan pada suribar
perusahaan tenant DEmbiovan
=~ Dilalmkmdengaﬁ | . - - /;(ﬁ/;lberpenﬁiayamdapatberasal ‘
memberikankesempatan B\, . .. ¢ | ; dari APBN, APBD, dan sumber
kepemilikan sahampelaku L 1 : pembiayaan lain yang sah dan tidak
Inkubasioleh Lembaga amm " - mengikat sesuai dengan ketentuan
Inkubator. A : 0.: (% peraturan perundang-undangan. <\

UGN TIRNTI TN i, o by RO )
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*Pendanaan usaha, kerja sama, peningkatan mutu
dan kualitas produk, perolehan sertifikasidan izin
edar, perolehan legalitas usaha, peningkatan
kapasitas produksi, peningkatan omzet penjualan,
peningkatan jumlah tenaga kerja, dan/atau
kontribusi pajak.




RENCANA STRATEGIS

PROGRAM JANGKA PENDEK (1 TAHUN)

* Membangun 10 Tenant baru dan meningkatkan
kompetensi pengelola inkubator.

* Meningkatkan akses tenant terhadap sumber

daya Keuangan melalui program kemitraan.

* Meningkatkan legalisasi dan digitalisasi tenant.




RENCANA STRATEGIS

PROGRAM JANGKA MENENGAH (5 TAHUN)

* Membina 50 tenant dengan skala usaha yang
stabill.
* Mengembangkan fasilitas InKubator dan

meningkatkan  kemitraan  strategis dengan
akademisi, dunia usaha dan pemerintah.




RENCANA STRATEGIS

PROGRAM JANGKA PANJANG (10 TAHUN)

* Menjadi pusat inovasi bisnis dengan membina
100 tenant yang kompetitif secara nasional.

* Menjadi inkubator yang mandiri secara finansial

dan memiliki dampak signhifikan terhadap

ekonomi lokal.




Produk yang

berbasis teknologi

dan/atau akses
digital

Spesitikasi Blolan

Produk berbasis
pangan

Produk inovatif

yang berorienta%i
pada Industri
Kreatif




SOP KONTRAK TENANT

MO URAIAN KEGIATAN PELAKSAMNA KEGIATAN

TEMANT INKUBATOR
1 2 3

Pembuatan Usulan Draft (2 Hari)

il 'l:.

L d
Cek kesesuaian draft Usulan Membuat usulan
dan mengisi data Draft - draft kontrak
Tenant di Kontrak
‘m! "'-H-__
— &
Membuat revisi
p usulan draft kontrak
1
Membuat draft
o kontrak
h
Draft
Kontrak
Penandatanganan Kontrak (Maks. 2 hari) -
Kontrak
Penandatanganan Kontrak >
2 -

| N

Selesai




S0P FASILITASI PEMBIAYAAMN TEMNANT

PELAKSANA KEGIATAN
NOD. URAIAN KEGIATAN
TENANT INKEUBATOR Lembaga Pemberi Dana
1 2 3

4 5
Ferzizpan awal pembizygaan [1

Perziapan Buzinesz Matching dan
Evaluazi Hazl Buzninezz Matching sunan Pand N -
proposal BMC, dan BMIC, dan kelerghkapan
Eeiangan jpropoal
Proposal, BMC, dan Feedback Pend ampirgan
Anggaran Keuangan Pemgusunan BMC, dan
| leenghapan Propoesal
] ]
4
Prasentasi Miznentuban pilian
2 Terant
Tidak
Ta
pengumLran bl daftar terant Rembaerikan daftar
sefeka terant yarg [+ g akan w+—  berant yarg akan
didarai . dicanal
Pengumplan propoeal Faslitasi pergumpulan proposal,
BAIC Can Keuangan EMC, dan Keuangan
Penancatanganan Kontrak Horitrak
S
Membuak berita
Fengumpulan Berkaz Pendanaan, atara
3 Kantrak, dan Pencairan dana [1-2
bulan]
menarima d 5L pencairan dana
e |pemcalran cana

mizlakukan evaluac
PrOSES pEncanaan




SOP COACHING

PELAKSANA KEGIATAN
URAIAN KEGIATAM
TEMAMNT INKUBATOR COACH
2 3 4 5
Pembentukan team dan kontrak
Coaching (2 Hari) Mulai
ki
Pembentukan team sk Coach
Coaching dan -
Kontrak Coach
Penentuan Jadwal dan tugas Coach )1
Hari) Jr
ladwal Jadwal Coaching & ladwal
- Pembagian Tugas .
Sesi Coaching -
sesi Coaching
- w L
Raport Srelleee] Coaching Log

Pertumbuhan




SOP STRATEGI EXIT

PELAKSAMNA KEGIATAM
MO. URAIAM KEGIATAM
TEMNANT INKUBATOR

1 2 3 4

Perancangan Kriteria kelulusan (2

. Mulai

Mingesu)

" Sosialisasi Kriteria e e Membuat Kriteria
kelulusan dan - T Kelulusan dan
pengeluaran Tenant i o Pengeluaran Tenant
¥

Maonev Tenant (Per Bulan/ Per Semester)

2 Monev Tenant
i
Keputusan kelulusan / pengeluaran
(setiap akhir monevy: 1 hari)
60% - B0 %
Peringatan
>80 %
3
3
L 4 v
v Tidak
Tidak Lulus Lulus
Tidak Lulus

Mendapatkan surat
Keterangan Ecit

Surat Keterangan

:

Pembuatan Surat
Keluluasn f Exit

':= Lelesai i




SOP STRATEGI EXIT

PELAKSAMA KEGIATAN
CALOM TEMANT INKUBATOR
1 2 3 4
Pembentukan tim seleksi, Pembukaan

Batch Inkubasi. Pendaftaran dan unggah I Mulai :I

berkas melalul website

MO, URAIAMN KEGIATAM

¥ Ceklist
Persiapan dokumen Eelengkapan
kebutuhan rekrutmen [ | " dokumen
1 : ——
Pembentukan Tim
Seleksi Pt
. Penilaian
Il | Persentasi
Pengumuman pembukaan L

batch baru melalui web LPPM

L4

seleksitahap 1: Seleksi Administrasi

Mengisi form ¥

Waktu : 1 Minggu
2 | ggu) pendaftaran dan Data If"endaftar Menerima form pendaftaran
kebutuhan ~—#| dan Pitch Deck *| dan kebutuhan pendaftaran
pendaftaran . e
Pengumuman Calon yang lolos tahap 1 . \‘
dan undangan seleksi tahap 2
3 (Waktu : 1 Hari) seleksi Tahap 1 :
seleksi Administrasi [«
seleksi Tahap 2 : Seleksi Presentasi
(Waktu : 2 Hari)
4 Pengumuman dan Penliai
Undangan (Email) Zeleksi  |[+— an
Tahap 2
Proses Penilaian Tahap 2
¥
Waktu : 1 Minggu i
g [ e i BT PETE L T File Presentasi L
untuk persentasi, file Profile Team Seleksi Tahap 2 seleksi
persentasi, profile team, | T e " Persentasi
dan Demo Produk o
Pengumuman Calon yang lolos — |
(Waktu : 1 Minggu)
Pengumuman o
Kelulusan c Fenilaian
B




SOP LEGAL TENANT

NO. URAIAN KEGIATAN PELAKSAMA KEGIATAN
TEMNANT INKUBATOR MOTARIS
1 2 3 4 5
Mengajukan dokumen pendukung dan
Nama PT/CV (maks. 1 minggu) Mulai
v
1 Memberikan Dokumen nama Menerima dan
dokumen dan nama o CV/PT 4| memeriksa
CV/PT o dokumen dan nama
: -

Menerima dan memeriksa Kelengkapan

Dokumen (maks. 2 hari) Melengkapi TIDAK
dokumen dan nama |4
2 CV/PT
F 1
Mengajukan dokumen ke notaris dan Mengajukan ke Mataris
Kemenkumham (maks 1 bulan) notaris dan x| memeroiiksa
kemenkumham kelengkapan
3 ¥ l
Menerima dokumen TIDAK
vang tidak lengkap 4 Lengka
. Ya
Menerima dokumen, melakukan
dokumentasi, dan menyerahkan -
kelengkapan legal (maks 1 hari) s slislib el L
akta nama, SIUP
dan TDP
v
Akta, SIUP,
dan TDP
4 _____I--"_
Menerima dan Menerima dan Menyerahkan
menyerahkan dokumen |4 menyerahkan dokumen |4 dokumen kepada
kepada tenant kepada tenant inkubator




NO.

URAIAN KEGIATAN

PELAKSANA KEGIATAN

TENANT

INKUBATOR

PENDAMPING

2

3

4

5

Fersiapan FPendampingan [3 Hari]

Felakzsanaan Pendampingan [selama
mazainkubasi]

Mlonew dan pelaporan Hasl
pendampingan

S s

Identifikasi Data TEKROLODGI,
Industri dan Pasar

!

Identifikasi Bisnis Proses

Iembuat Kurikulum
Pendampingan

!

Identifikasi Kebutubin dan
magalah Tenant

Tidak

Validasi

Setun

Pernbentukan SK Pendamping

* Create Tio dis List

Tidak

Diterima?

i

Tidak

Commit & Y

=3

Tidak Lubus

Pamentuan Jadwal Pendampingan




SARANA PRASARANA PENDUKUNG
CIREBON INKUBATOR BISNIS

Sarana Ruang Rapat dan Ruang Pelatihan




Sarana Komunikasi Tenant




Sarana Interaksi




Sarana Promo / Galeri UMKM

™




Cirebon Inkubator
Bisnis (CIB)




