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Agreement Letter, Startup
Unhas Legacy, Awarding
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Science Techno Park
Universitas Hasanuddin

Struktur Kurikulum Show Case .

Startup Expo, Demo
Startup Academy IBT-STP UNHAS Day, Startup Report
Growth
Startup Talks, C )
Product Market Fit, i
. . Small Scale Testing
Validation
Startup Consulting,
Product Validation, C ‘
i Legal Documents [
Foundation ° i e Startup 101 - Dasar-dasar membangun startup, model
Live & Paralel bisnis, dan ekosistem.
Session through e Problem & Solution Fit - Menggali permasalahan,
Intensive Mentorship ' L merancang solusi tepat guna.

e Business Model & Value Proposition - Menyusun
model bisnis yang relevan dengan target pasar.

e Solution & Business Design - Desain produk/layanan
yang efektif dan efisien.

e Strategic Planning & Product Validation -
Merencanakan strategi bisnis dan memvalidasi produk.

e Marketing & Growth Hacking - Teknik pemasaran
kreatif dan strategi pertumbuhan.

e Legal & Intellectual Property - Perlindungan HKI dan
legalitas usaha.

e Pitching & Fundraising - Teknik presentasi dan
strategi mendapatkan investasi.




HUMAN RESOURCES AND SKILL DEVELOPMENT

SCALE UP POST-INCUBATION

Growth & Commercial Readiness Scale, Impact & Sustainability

INCUBATION ( Ist Year) ACCELERATION (2nd Year)  Tenant scale-up & growth

monitoring

Penguatan produksi & e Akses pendanaan lanjutan
operasional (Anggle Investor, VC,
Standardisasi produk corporate, government,
Ekspansi pasar Project Collaboration, etc.)
(regional/nasional) Co-incubation (nasional &
Kerja sama industri internasional)
Peningkatan TKT (7-9) Penguatan business

Due diligence mentoring network

Rekomendasi program Scale Integrasi ke ekosistem

Up Next Level industri

Produk masuk pasar
Kontrak kerja sama

Startup Scouting, Sekolah CEO, Startup Academy, komersial
Startup Consulting, Graduation & Demo Day
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Peningkatan TKT menuju 9
Model bisnis berkelanjutan
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Commercial

Funding

STAKEHOLDERS




Y, Ui s bk et PIPELINE KOMERSIALISASI
Qg Universitas Hasanuddin I NVE NSI U N HAS

Penjaringan Invensi . Tahapan Hilirisasi & L. T
Kurasi Produk Program Inkubasi Pra-Komersialisasi Komersialisasi

(Startup Scouting) :
Berbasis TKT Output: Tim Startup terbentuk melalui Output: Dokumen Kesepakatan Output : Monetesasi produk

Output: Daftar invensi Output: Invensi terkurasi Program Sekolah CEO & Student legal & skema komersialisasi invensi
kandidat hilirisasi Internship

Tim Kurator Hilirisasi Tim Kurator Hilirisasi

Manajer Hilrisasi & Startup Fakultas

Penilaian TKT (minimal TKT 4-6) o Klarifikasi kepemilikan IP (Status Pemegang IP)
¢ Inventor (dosen/peneliti) mengusulkan Matrix Kurasi: ¢ Negosiasi dengan inventor dengan UNHAS terkait
invensi  Kebaruan teknologi fee lisensi
o Dihimpun oleh Manajer Hilirisasi Fakultas o PotensilP o Rekomendasi usulan skema komersialisasi
 Screening awal (kelengkapan & potensi) * Kelayakan pengembangan » MoU kesediaan komersialisasi invensi dengan mitra
e Potensi pasar awal

l Lo

N Lisensi Spin-Off Joint Venture
Bentuk Kegiatan - I .
e Gap Angl Sis Tim Inkubator Perjanjian Lisensi Kekayaan Pendirian Perusahaan Baru Perjanjian Kerja Sama
o Studi Kegyakan Bisnis Intelektual (License (PT) dan Shareholder Usaha / Joint Venture
i i i Agreement Agreement Agreement
¢ Rekomendasi Peningkatan TKT Program Inkubasi L g ) J L g ) L
e TTO/ Pilot Plant Validasi Produk & Bisnis Model |
e Sertifikasi Produk - Y (Bortacken N ———
Bentuk Kerja sama entuk Kerja sama entuk Kerja sama
O Sta.rtup. Academ.y ) o Hak penjggunaan invensi e Akta legalitas pendirian PT ¢ Kedua pihak dapat membentuk
¢ Validasi Model bisnis e Scope & jangka waktu penggunaan ¢ Perjanjian pemegang saham perusahaan atau proyek bersama dari
« Besaran royalti ¢ Inventor boleh saja tergabung dalam project invensi
~ - PT sebagai komisaris/konsultan e Pembagian saham berbasis kontribusi
L J L berdasarkan setoran modal usaha L Pembagian peran kerja (Co-Operator)

fr====sas Akseslayanan tematik r=sssdesssssssssnannnnns Entitas Bisnis Baru

p \ Tim Inkubator

Luaran Program d
* Produk masuk pasar . r \
o Kontrak kerja sama komersial Akselerasi Startup MITRA KOMERSIALISASI
e Pendanaan hibah, matching fund, atau ~ [EF—"

investor scale-up bisnis, masuk pasar nasional,
» Model bisnis berkelanjutan (sustainability siap investasi. BUMU UNHAS
plan)
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DUDI (EKS. UNHAS) BUMN/PEMERINTAH




	Direktorat Inkubasi Bisnis Teknologi & Science Techno Park  Universitas Hasanuddin
	Graduation
	Struktur Kurikulum
	Show Case
	Startup Academy IBT-STP UNHAS
	Growth
	Validation
	Live Session
	Foundation

	HUMAN RESOURCES AND SKILL DEVELOPMENT
	RESEARCH & TECHNOLOGY
	PRE-INCUBATION
	INITIAL STEP
	DEVELOPMENT
	SCALE UP
	POST-INCUBATION
	Open Recruitment Sekolah CEO & Startup Scouting
	Seleksi Tenant Inkubasi
	Penilaian Awal TKT (TKT 3–4)
	Penyusunan Studi Kelayakan & Rencana aksi
	INCUBATION ( 1st Year)
	ACCELERATION (2nd Year)
	Startup 101
	Problem & Solution Fit
	Business Model & Value Proposition
	Solution & Business Design
	Strategic Planning & Product Validation (TRL 5-6)
	Marketing & Growth Hacking
	Legal & Intellectual Property
	Pitching & Fundraising
	Penguatan produksi & operasional
	Standardisasi produk
	Ekspansi pasar (regional/nasional)
	Kerja sama industri
	Peningkatan TKT (7–9)
	Due diligence mentoring
	Rekomendasi program Scale Up Next Level


	Startup Scouting, Sekolah CEO, Startup Academy, Startup Consulting, Graduation & Demo Day
	Tenant scale-up & growth monitoring
	Akses pendanaan lanjutan (Anggle Investor, VC, corporate, government, Project Collaboration, etc.)
	Co-incubation (nasional & internasional)
	Penguatan business network
	Integrasi ke ekosistem industri
	Produk masuk pasar
	Kontrak kerja sama komersial
	Peningkatan TKT menuju 9
	Model bisnis berkelanjutan

	Grant/Bootstraping
	Seed funding / Low Interest Capital
	Commercial Funding

	UNHAS IMPACT
	STAKEHOLDERS
	BUMU UNHAS
	DUDI (EKS. UNHAS)
	BUMN/PEMERINTAH


