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Model inkubasi yang dilakukan oleh Inkubator Katalis Kreasi Indonesia didukung oleh
empat pilar, yaitu stakeholder, teknologi, jaringan dan sumber daya manusia. Proses
inkubasi terdiri dari tiga tahap, yaitu pra-inkubasi, inkubasi, dan pasca-inkubasi. Kegiatan
pra-inkubasi meliputi pemilihan tenant. Kegiatan inkubasi dibagi menjadi tiga tahap, yaitu
tahap awal, tahap pengembangan, dan tahap lanjutan. Seluruh proses inkubasi dilakukan
selama maksimal tiga tahun. Kegiatan inkubasi awal meliputi pelatihan teknis dan
manajemen, hukum bisnis, persiapan rencana bisnis, uji coba produksi, dan uji coba pasar.

Kegiatan inkubasi dalam tahap pengembangan meliputi produksi awal, pemasaran
produk, pengajuan HKI, standarisasi proses produksi, dan sertifikasi produk. Kegiatan
inkubasi lanjutan meliputi produksi komersial, perluasan pasar, peningkatan efisiensi
produksi dan manajemen bisnis, dan pengembangan jaringan. Kegiatan pasca inkubasi
meliputi pengembangan jaringan bisnis nasional dan internasional. Selain didukung oleh
SDM inkubator yang handal, proses inkubasi juga didukung oleh stakeholder dalam hal
pendanaan, akses pasar, akses teknologi, perizinan usaha dan sertifikasi produk,
narasumber, mentor, serta fasilitas dan layanan pendukung lainnya.
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Manajemen Kurikulum

Katalis Kreasi Indonesia
INCUBATOR & ACCELERATOR BUSINESS
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| Aefatesi Tingkat Dosar
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TENANT

TERPILIH

FAate
Tingkat Larjutan

Manajemen
Pemasaran

LEGAL AMD PERMIT
Checklist kebutuhan
dan persyaratan
legalitas

Manajemen
Keuangan

Manajemen
Operasional

KMOW YOURS
Daya tarik invastor
Potensi bisnis
Memahami medan

Inkubator Katalis Kreasi Indonesia

Eewirausahaan
Kepemimpinan

YOUR CUSTOMERS —_—

Citra produk
Seementasi pasar

READY TO GO

Pembiayaan

Kesiapan pribadi
Kesiapan bisnis
Kesiapan Tim

litas

Business
Model Canvas
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COMPANY VALUE
Proyeksi kewangan

PITCHING
+  Data dan konten
+  Time managament
*  Bahan presentasi

gt ey sossam | |1 Fomproa ' st S
penerapan legalitas Succecs sinry Strategi Go-To-Market
ASSESMENT
ASSESMENT
Funding Readiness Rating

Entreprenaur Readiness Rating
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CORE — Covid Readiness Score
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MEET WITH INVESTORS
(Metworking, Demo Day,
Business Matching, Funding,
and Expand the Business)
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Try and Check
Menitoring dan evaluasi
Prasentasi dan publik
Keterampilan berbicara
Tahap berikutnya
Latihan pitching
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THE PAPERWORK
Businass prospectus

©

LIFE AFTER
*  Mengelols investor
*  Matrik dan pelaporan
*  Tata Kelola
*  Mengumpulkan dana dari
Teman dan Keluarga
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THE SOFT SIDE
*  Perjalanan bisnis
*  Bahasa tubuh
*  Dinamika tim
*  Jaringan
*  Latihan

LIKE AM INVESTORS
Irvastor yang tepat
Struktur regulator
MWodal ventura/angel office
laringan hibah dan
Akeselerator
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INCUBATOR & ACCELERATOR BUSINESS

Key partners | Key activities | Value Customer Customer
propositions | relationship | segments

y
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Key Channels
resources

Cost structure Revenue streams
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% Contoh Pendekatan BMC
waskesinaenesa | PENGEMbangan Strategi Bisnis Produk Olahan Susu

INCUBATOR & ACCELERATOR BUSINESS

Key Partner Key Activities Value Proposition Customer Relationship Customer Segment
1. KUD Susu sekitar 1. Pemasaran 1. Sifat baru 1. Saluran komplain 1. Keluarga dengan
2. Perusahaan produksi | 2. Distribusi 2. Kinerja 2. Sales penjualan ekonomi menengah ke
kemasan 3. Produks1* 3. Image langsung atas™

3. Perusahaan pakan** 4. Produksi bahan baku | 4. Aksesibilitas 3. Saluran komunikasi 2. Keluarga dengan
4 BPTU, UPTD** susu** 5. kenyamanan media sosial* ekonomi menengah ke

Key Resources 6. Penambahan varian Channel bawah*

rasa baru®*
1. Intangible* 1. Saluran langsung*
2. Tangible — 2. Saluran tidak langsung
peternakan®*

Cost Structure Revenue Streams
1. Produksi 1. Penjualan produk olahan susu dari produk terbaru*

2. Distribusi
3. Biaya karyawan bagian peternakan**
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LINIRLIE VALLIE

Katalis Kreasi Indonesia
INCUBATOR & ACCELERATOR BUSINESS

Rancang
Produk

yang
Solutif

PROBLEM SOLVING/
POTENSI PASAR SOLUSTI

EVALUASI:

€ Problem Solving
Sesuai dengan
Kebutuhan Konsumen

&

@ segmen (target)
Pasar sudah tepat?

» Kompetitor Bisnis?
Pesaing Bisnis yang
sama

© Model Bisnis yang
Tepat?
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ENTASI

Katalis Kreasi Indonesia
INCUBATOR & ACCELERATOR BUSINESS

@ Meeting Chat

B - Penyelenggaraan
“ Inkubasi Koperasi

,,,, ~ | Proses tidak akan

radt
S Business Canvas Infographics . 82C kak

= &= mengkhianati hasil.

Nahagsia . Cust Relation : Sediakan Paket

=1 Melalui program Inkubasi yang

“ | dilakukan, Inkubator Katalis Kreasi
Indonesia berharap dapat
menciptakan ekosistem

¥ kewirausahaan yang kondusif,
menciptakan wirausaha milenial

turut berperan mendukung
program pemerintah untuk
mendorong Koperasi dan UMKM

. berkembang dan maju dalam
mewujudkan kemandirian ekonomi
" Indonesia.
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