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Inkubasi yang Dapat Menghasilkan 
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Berdasarkan Visi dan Misi Inkubator Bisnis dan teknologi Universitas Islam Al-Azhar Mataram 

memfokuskan pada mahasiswa dan UMKM yang akan dan sudah memiliki usaha produk dan 

jasa penunjang pariwisata

✓ Pra Inkubasi

✓ Pasca Inkubasi

✓ Inkubasi

iTe
U N I Z A R
UNIZAR berada di Pulau Lombok, salah 

satu pulau terindah di dunia dengan industri 

pariwisata yang terus tumbuh dan 

berkembang.

ITe UNIZAR mengambil peran untuk 

mencetak entrepreneur dari mahasiswa dan 

pelaku UMKM yang akan dan sudah 

memiliki usaha produk dan jasa penunjang 

pariwisata melalui berbagai program yang 

solutif, adaptif, transformatif dan Unggul 

Universitas Islam Al-Azhar – Mataram 

iTe UNIZAR

Entrepreneur Club, Penawaran 
Program Inkubasi, Seleksi tenant, 
Perumusan Ide Usaha dan Kontrak 
Tertulis

Bimbingan dan Konsultasi Usaha, 
Pendampingan, Business Matching

Pembentukan Usaha Berbadan Hukum, 
Jejaring antar tenant, Partisipasi 
Kepemilikan, Monitoring Tenant.
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PRA INKUBASI

START

Pada fase ini, iTe 

UNIZAR melakukan 

penawaran program 

inkubasi bagi UMKM 

dan mahasiswa yang 

tergabung dalam 

entrepreneur club yang 

telah memiliki blueprint  

ide usaha untuk 

dikembangkan

PENAWARAN 

PROGRAM INKUBASI

Tenant yang lolos 

seleksi 

menandatangani 

kontrak tertulis dan 

bersedia mengikuti 

seluruh rangkaian 

proses inkubasi

KONTRAK 

TERTULIS

1. berisi mentor dan 

mahasiswa yang tertarik 

untuk memiliki usaha.

2. Kuliah dan FGD regular 

setiap minggu dan/atau 

terintegrasi menjadi  muatan 

kurikulum di beberpa prodi.

3. Output: mahasiswa 

punya blueprint  ide usaha 

untuk dikembangkan

ENTREPRENEUR 

CLUB

iTe UNIZAR 

melakukan seleksi 

Tenant yang telah 

mendaftar pada 

penawaran program 

inkubasi.

Tenant yang masuk 

adalah sesuai bidang 

fokus iTe UNIZAR dan 

kuota yang tersedia

SELEKSI 

TENANT
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LANJUTAN

Pada fase ini, 

tenant yang lolos 

seleksi akan 

mendapatkan 

bimbingan dan 

konsultasi dengan 

mentor sesuai 

bidangnya

BIMBINGAN DAN 

KONSULTASI 

USAHA

iTe UNIZAR 

menjadi 

fasilitator yang 

dapat 

mempertemukan 

tenant potensial 

dengan calon 

investor

BUSINESS 

MATCHING

Selanjutnya, 

akan 

mendapatkan 

pendampingan 

untuk memulai 

usaha rintisan 

dan/atau 

pengembangan 

usaha yang 

sedang berjalan

PENDAMPINGAN
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INKUBASI
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LANJUTAN

JEJARING 

ANTAR TENANT
MONITORING 

TENANT

PEMBENTUKAN 

BADAN USAHA
CSR

8

9
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PASCA INKUBASI

FINISH

Tenant didorong 

untuk memiliki 

usaha legal dalam 

bentuk badan 

usaha berbadan 

hukum CV atau PT 

Tenant mendapatkan 

jejaring antar tenant 

dan dapat akses ke 

seluruh tenant lain 

yang di inkubasi  iTe 

UNIZAR.

Dapat saling 

berinvestasi dengan 

berpartisipasi melalui 

kepemilikan saham

Salah satu value 

yang didorong 

setelah tenant sukses 

mengembangkan 

usaha adalah berbagi 

melalui Corporate 

Social Responsibility 

(CSR)

iTe UNIZAR akan 

terus melakukan 

monitoring tenant 

sebagai portofolio 

dan kisah sukses 

yang menginspirasi 

calon tenant 

lainnya



Siap mencetak entrepreneur yang solutif, adaptif, transformatif dan unggul

http://ite.unizar.ac.id

inkubator@unizar.ac.id  (087716324431)
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