PROGRAM INKUBASI LENGKAP UNTUK BUYER PERSONA 3 (PEMILIK USAHA JAHIT (GARMEN) DAN
JASA DESAIN MODE DAN TEKSTIL BARU)

1. Fase Awal: Pengenalan dan Evaluasi Kebutuhan
- Durasi:1-2 minggu
- Tujuan: Mengenali profil tenant, potensi usaha, serta kebutuhan pengembangan mereka.
- Aktivitas:
- Kick-off Meeting: Perkenalan program, struktur, serta ekspektasi.

- Assessment Awal: Melakukan penilaian kebutuhan usaha (produksi, manajemen, pemasaran,
inovasi).

- Rencana Pengembangan: Menyusun rencana kerja individual tenant, sesuai hasil evaluasi awal.

2. Fase Pembekalan Keterampilan dan Manajemen
- Durasi: 2-3 bulan
- Tujuan: Meningkatkan keterampilan teknis dan manajerial tenant.
- Aktivitas:
1. Pelatihan Teknis Menjahit dan Desain Mode
- Teknik menjahit modern, penggunaan mesin jahit industri.
- Pengembangan pola, teknik pemotongan kain, dan penanganan bahan.
- Inovasi desain mode, penyesuaian tren pasar.
2. Pelatihan Desain Tekstil
- Pengenalan software desain tekstil (Adobe lllustrator, CoreDRAW).
- Teknik cetak tekstil dan eksplorasi material kain baru.
3. Manajemen Produksi dan Operasional
- Pengelolaan lini produksi, efisiensi proses jahit (Lean Manufacturing).
- Pengaturan stok bahan baku dan manajemen pengadaan.
4. Manajemen Keuangan dan Penganggaran
- Dasar-dasar akuntansi bisnis garmen.
- Pengelolaan anggaran produksi dan keuntungan.
5. Pengembangan Tim dan SDM
- Strategi rekrutmen dan pengelolaan tim produksi.

- Pelatihan soft skills (manajemen waktu, komunikasi, problem-solving).



3. Fase Inovasi Produk dan Branding
- Durasi: 2 bulan
- Tujuan: Mengembangkan inovasi produk dan memperkuat merek tenant.
- Aktivitas:
1. Inovasi Produk dan Desain
- Prototipe koleksi mode baru berdasarkan riset tren.
- Diversifikasi produk (busana, aksesoris tekstil, produk ramah lingkungan).
- Eksplorasi tekstil inovatif dan daur ulang material.
2. Pengembangan Brand dan Storytelling
- Pengenalan konsep branding dan positioning.
- Membuat identitas visual (logo, kemasan produk, desain website).
- Membuat story-brand untuk menceritakan kisah di balik usaha.
3. Fotografi Produk dan Portofolio
- Workshop fotografi produk (fashion photography).

- Pembuatan portofolio online dan katalog produk.

4. Fase Pemasaran dan Ekspansi Pasar
- Durasi: 2-3 bulan
- Tujuan: Memperluas jaringan pemasaran tenant dan memasuki pasar baru.
- Aktivitas:
1. Pemasaran Digital dan E-Commerce
- Pemanfaatan media sosial (Instagram, TikTok, Facebook) untuk pemasaran produk.
- Membuat toko online (Shopee, Tokopedia, Lazada, Etsy, dll.).
- SEO dasar untuk meningkatkan visibilitas produk di mesin pencari.
2. Kolaborasi dan Networking
- Membangun jaringan dengan desainer lain, fashion influencer, dan retail fashion.
- Workshop dengan buyer lokal dan internasional.
- Menghadiri pameran fashion (virtual dan fisik) untuk memperluas jangkauan pasar.
3. Strategi Penjualan dan Negosiasi
- Teknik negosiasi harga dengan buyer.

- Strategi penetapan harga (pricing strategy) berdasarkan segmentasi pasar.



- Penjualan grosir dan retail.

5. Fase Akses Modal dan Pembiayaan
- Durasi: 1 bulan
- Tujuan: Membantu tenant mendapatkan akses modal dan memahami strategi keuangan.
- Aktivitas:
1. Sesi Pembiayaan dan Akses Kredit
- Menyusun proposal bisnis untuk pengajuan kredit atau investor.
- Mengenal opsi pembiayaan, seperti modal ventura, pinjaman bank, crowdfunding.
2. Manajemen Arus Kas dan Keuangan
- Mengelola arus kas untuk produksi dan pertumbuhan usaha.

- Pembuatan laporan keuangan bulanan untuk bisnis.

6. Fase Penilaian dan Evaluasi Akhir
- Durasi: 2 minggu
- Tujuan: Mengevaluasi perkembangan tenant selama program inkubasi.
- Aktivitas:
1. Laporan Perkembangan Usaha
- Penyusunan laporan perkembangan usaha selama mengikuti program.
- Presentasi hasil kepada mentor dan investor potensial.
2. Feedback dan Evaluasi
- Sesi diskusi dengan mentor untuk menerima masukan terkait kemajuan dan tantangan.

- Penyusunan rencana jangka panjang tenant pasca inkubasi.

7. Fase Pasca Inkubasi: Monitoring dan Dukungan Lanjutan
- Durasi: 6 bulan (dapat diperpanjang sesuai kebutuhan)
- Tujuan: Memberikan dukungan setelah inkubasi berakhir.
- Aktivitas:
- Monitoring Berkala: Pertemuan bulanan untuk mengevaluasi perkembangan usaha tenant.

- Akses ke Jaringan Mentor dan Investor: Tenant dapat terus berhubungan dengan mentor dan
akses ke peluang investasi.



- Dukungan Promosi: Bantuan dalam mempromosikan produk baru tenant ke berbagai platform
digital dan event pameran fashion.

Fasilitas Pendukung Program Inkubasi
- Fasilitas Produksi: Akses ke mesin jahit industri, alat cetak tekstil, dan peralatan desain.
- Ruang Kerja Bersama (Co-working Space): Tempat kolaborasi dengan desainer lain.

- Mentoring Individu: Setiap tenant akan memiliki mentor individu untuk mendampingi selama
program.

Dengan program ini, diharapkan pemilik usaha jahit dan jasa desain mode dapat mengembangkan
bisnisnya dengan lebih profesional, inovatif, dan siap bersaing di pasar yang lebih luas.



