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Jaringan dan Kolaborasi

01

Pelatihan

manajemen bisnis, keuangan, berkolaborasi antar koperasi dan
pemasaran, dan keterampilan lain UMKM

Akses ke Modal dan Akses Teknologi Strategi pemasaran yang efektif dan

pengembangan merek
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Pengembangan Produk dan Layanan Pembinaan Kepemimpinan

peningkatan kualitas layanan dan
derivikasi

pengelolaan tim

Manajemen keuangan yang efektif dan

digitalisasi administrasi keuangan Melakukan refleksi terhadap

kegiatan yang dilakukan untuk
peningkatan kegiatan keberlanjutan
yang lebih baik



5 Customer Segments e,
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UMKM Koperasi

Usaha mikro, kecil, dan menengah Koperasi yang ingin meningkatkan kinerja dan
TRl . . d -



4 Channels ®.,
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Website dan Media Sosial Event ¢an Workshop

Acara untuk memperkenalkan

Platform untuk informasi, pendaftaran,



4 Revenue Streams ®,
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Biaya Pendaftaran Biaya Layanan

Memungut biaya pendaftaran untuk

Memungut biaya untuk layanan



Tahap Pelaksanaan Inkubasi ™

Proses Inkubasi

Training dan Coaching




Metodologi Pelaksanaan

Radlbes Training dan Coashing L
UBP melakukan seleksi calon Visitasi Tenan

tenan (koperasi dan UMKM) HEE Me'aé‘:":acnomzzs Training UBP Melakukan Visitasi Tenan




