
Model Inkubasi Bisnis Las 

Berikut adalah model inkubasi bisnis las yang dapat diterapkan: 

Tahap Pra-Inkubasi 

 * Seleksi Calon Inkubasi: Lakukan seleksi terhadap calon peserta inkubasi berdasarkan beberapa 

kriteria, seperti ide bisnis yang inovatif, potensi pasar yang menjanjikan, dan komitmen pengusaha. 

 * Orientasi dan Edukasi: Berikan orientasi dan edukasi kepada calon peserta inkubasi tentang program 

inkubasi, manfaat yang diperoleh, dan kewajiban yang harus dipenuhi. 

 * Penyusunan Proposal Bisnis: Bantu calon peserta inkubasi dalam menyusun proposal bisnis yang 

komprehensif dan terukur. 

Tahap Inkubasi 

 * Mentoring dan Coaching: Berikan mentoring dan coaching secara intensif kepada peserta inkubasi 

untuk membantu mereka mengembangkan bisnisnya. 

 * Pelatihan dan Workshop: Adakan pelatihan dan workshop tentang berbagai aspek bisnis, seperti 

manajemen keuangan, pemasaran, dan operasi. 

 * Fasilitasi Akses Permodalan: Bantu peserta inkubasi dalam mengakses permodalan dari berbagai 

sumber, seperti bank, lembaga keuangan non-bank, dan investor malaikat. 

 * Pemberian Jaringan dan Koneksi: Bantu peserta inkubasi dalam membangun jaringan dan koneksi 

dengan para pelaku bisnis, investor, dan mentor. 

Tahap Pasca-Inkubasi 

 * Monitoring dan Evaluasi: Lakukan monitoring dan evaluasi terhadap perkembangan bisnis peserta 

inkubasi secara berkala. 

 * Pemberian Layanan Pendukung: Berikan layanan pendukung kepada peserta inkubasi, seperti 

konsultasi hukum, fasilitasi perizinan usaha, dan akses ke pasar. 

 * Alumni Network: Bangun jaringan alumni inkubator untuk saling mendukung dan berbagi 

pengalaman. 

Model Pendanaan 

Model pendanaan inkubator bisnis las dapat berasal dari berbagai sumber, seperti: 

 * Pemerintah: Dana hibah atau bantuan dari pemerintah pusat atau daerah. 

 * Lembaga Swadaya Masyarakat (LSM): Dana hibah atau bantuan dari LSM yang bergerak di bidang 

pengembangan usaha. 



 * Swasta: Dana investasi dari perusahaan swasta atau investor malaikat. 

 * Biaya Keanggotaan: Biaya yang dibayarkan oleh peserta inkubasi untuk mengikuti program inkubasi. 

Kunci Sukses Inkubasi Bisnis Las 

Kunci sukses inkubasi bisnis las adalah: 

 * Seleksi yang ketat: Lakukan seleksi yang ketat terhadap calon peserta inkubasi untuk memastikan 

bahwa mereka memiliki ide bisnis yang inovatif, potensi pasar yang menjanjikan, dan komitmen yang 

kuat. 

 * Mentoring dan coaching yang berkualitas: Berikan mentoring dan coaching yang berkualitas kepada 

peserta inkubasi untuk membantu mereka mengembangkan bisnisnya. 

 * Jaringan dan koneksi yang luas: Bantu peserta inkubasi dalam membangun jaringan dan koneksi 

dengan para pelaku bisnis, investor, dan mentor. 

 * Pendanaan yang memadai: Pastikan inkubator memiliki pendanaan yang memadai untuk menjalankan 

programnya secara efektif. 

Dengan menerapkan model inkubasi bisnis las yang tepat dan efektif, diharapkan dapat membantu para 

pengusaha las dalam mengembangkan bisnisnya dan mencapai kesuksesan. 

 


