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Diakui sebagai inkubator bisnis yang
berkompeten dalam menciptakan UKM yang
unggul dan mandiri pada tahun 2030
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 Mewujudkan Inkubator Bisnis Gatra Wirausaha
sebagai lembaga pendamping UKM yang unggul dan
bertanggungjawab melalui penerapan IPTEKS.

 Mewujudkan Inkubator Bisnis Gatra Wirausaha yang
adaptif dan responsif terhadap perubahan dan
tuntutan jaman.

 Mewujudkan Inkubator Bisnis Gatra Wirausaha yang
handal dalam meningkatkan kinerja UKM yang
unggul dan mandiri.
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o Kerangka Kerja Operasional

* Strategi Promosi:

— Advertising (web, ditigal flyer, brosur, banner,
media sosial)

— Publisitas
* Perencanaan Pemasaran :
— Audiensi
— Pengajuan proposal
— Kompetisi usaha



Kerangka Kerja Operasional

* Kebijakan Strategis Rekrutmen :

— Syarat Calon Tenant : sudah memiliki Prototype,
Keterampilan bisnis & manajemen rendah, Jangkauan
pasar terbatas, Belum bankable

— Melalui beberapa tahapan seleksi melalui kompetisi :
seleksi administrasi, presentasi ide usaha, dan wawancara

* Kebijakan Strategis Exit start up dan Industri :

— Maksimum 3 tahun masa inkubasi dengan syarat tenant
tersebut profitable, bankable, ada pengembangan usaha



o Kerangka Kerja Operasional

* Monitoring dan Evaluasi :
— Dilakukan setiap 3 bulan sekali
— Melibatkan beberapa pendamping UKM
— Laporan kemajuan usaha
— Field visit pada akhir tahun anggaran



o Sumber Pendanaan

e Stakeholder :
— Pemerintah : Hibah kompetisi, Insentif inkubasi
— BUMN/Swasta : CSR
— Perbankan : Fee pencairan kredit bagi tenant
* Tenant
— Revenue sharing
* Usaha Sendiri

— Fee training, exibition, coaching, mentoring,
marketing



